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1. RESUMEN.

El proyecto pretende analizar las diferencias en la presién fiscal soportada por las
empresas, con especial atencién sobre las PYMES, en relacién con el Impuesto sobre
Sociedades.

La mayoria de las decisiones empresariales tienen repercusion fiscal, y de forma
inversa, las empresas deberian tener en cuenta la presion fiscal a la hora de
determinar cual van a ser las medidas que se van a tomar para las caracteristicas de su
negocio.

Para que el estudio no resulte demasiado global, geograficamente se analiza la zona de
la Comunidad Valenciana por varios motivos.

En primer lugar, las pequefas y medianas empresas, asi como las microempresas,
representan mas del 95% del tejido productivo en la Comunidad Valenciana.

La Comunidad Valenciana es la autonomia con menor presion fiscal a nivel nacional en
los impuestos de IRPF, Impuesto de Patrimonio y el Impuesto de Sucesiones y
Donaciones, segun el Presidente de la Comision Fiscal del Colegio Oficial de
Economistas de Alicante.

En segundo lugar, la composicién actual de la estructura econdmica es el fruto de una
importante evolucion. En relativamente poco tiempo se ha pasado de una actividad
tradicionalmente agricola a una actividad de servicios e industrial, propia de una
sociedad econdmicamente avanzada.

Finalmente, en tercer lugar, se pretende analizar el efecto de la presién fiscal en
empresas de reducida dimensién de la Comunidad Valenciana, debido a que, se les da
un tratamiento especifico y responden a criterios tributarios no coincidentes con los
utilizados para la definicion de las pequefias y medianas empresas en otros ambitos.

Todos los datos e informacion seran comparados tanto a nivel nacional como europeo.
A nivel nacional, ya que, tanto las leyes que se describen, como normativas o Reales
Decretos tienen ambito de aplicacion en todo el territorio nacional. No obstante, la
exigencia de su aplicacion no es uniforme en todo el territorio espafiol, debido a que,
existen regimenes especiales por razén del territorio: el concierto econdmico con el
Pais Vasco, el convenio con Navarra, y los convenios con Canarias, Ceuta y Melilla. Sin
embargo en el resto de Comunidades Auténomas no hay diversas diferencias entre
ellas.
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El periodo a analizar es del afio 2008 al ano 2012, inclusive. Este periodo es
importante, debido a que, es un periodo de crisis econdmica que tiene consecuencias
negativas sobre las bases imponibles de todos los impuestos por que caen la actividad,
las ventas, el consumo, el empleo, los salarios y los beneficios empresariales.
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2.0BJETIVOS.

La realizacion de este trabajo consiste en analizar la incidencia en la tributacion
empresarial con la Ley de Impuesto de Sociedades, y mas concretamente, los efectos
gue sobre la presidn fiscal de las companias mas pequeifias ha tenido la inclusién de un
régimen especial de incentivos fiscales para empresas de reducida dimensién. Es decir,
estudiar la tributacién efectiva soportada por las pymes de la Comunidad Valenciana.

Para la consecucidon de estos fines, se realizaran diversos andlisis sobre muestras de
datos financieros de empresas en la Comunidad Valenciana para el periodo
comprendido entre los afios 2008 al 2012, ambos inclusive.

Se hara un estudio de indicadores de la presién fiscal realizando un analisis de la
variable TIE clasificando la muestra por afios, actividad econdmica y tamafio. El analisis
de los resultados permitira conocer si existen o no diferencias en la tributacion de las
empresas de la Comunidad Valenciana.

Se hard un andlisis de empresas de reducida dimension de un mismo sector,
calculando su rentabilidad y haciendo hincapié en el uso de los incentivos fiscales.

Dado que el objetivo es analizar la evolucion en el tiempo de la presion fiscal
soportada por un determinado tipo de empresas, las consideradas de reducida
dimensiéon, para la seleccién de los datos y con el fin de obtener un conjunto
homogéneo de empresas que permita realizar un analisis comparativo, se extendera el
requisito previsto en el articulo 108 del Real Decreto Legislativo 4/2004, de 5 de

Marzo, por el que se aprueba el Texto Refundido de la Ley del Impuesto sobre

Sociedades.

Se realizara una explicacion detallada del proceso de seleccién y de las caracteristicas
de los datos, de las variables utilizadas, de la metodologia aplicada en los diferentes
estudios realizados, de los resultados obtenidos y de las conclusiones mas importantes
derivadas de la interpretacion de los mismos.
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3.INTRODUCCION.

Haciendo un breve resumen de Espafia en el periodo del 2008 al 2012, la crisis hizo de
2008 un ano de transformaciones. Hubieron 3 ejercicios consecutivos de superavit
anteriores al 2008, el saldo positivo de los presupuestos al cierre del 2007 fue de un
3.5% del PIB.

El descenso en la recaudacion de impuestos se refleja en la presion fiscal: tras 6 afios
(2002 al 2007) de crecimiento ininterrumpido, en 2008 descendié al 0.9% del PIB, el
nivel mas bajo en 10 afios. Espafia era una de las grandes economias con menor
presion fiscal, este aspecto lo desarrollaré en el punto 3.

En la actualidad (afio 2012), ha habido sucesivas subidas de impuestos seguidas de
modificaciones que se han centrado en un aumento de la presion fiscal afectando al
IRPF e IBI, cambios en el Impuesto de Sociedades y otros aspectos. Este incremento en
la presion fiscal ha sido muy intenso en muy poco tiempo.

La fiscalidad constituye un factor clave que condiciona las decisiones de las pymes asi
como su competitividad tanto dentro como fuera de nuestras fronteras. Espaia cuenta
con un sistema tributario asimétrico, no obstante, en la mayoria de Comunidades
Auténomas se rigen por unas normas de régimen comun.

Si nos centramos en la Comunidad Valenciana, se sitla a la cabeza de las Comunidades
Auténomas en deuda por habitante y en relacion al PIB, y han acabado por convertir a
las finanzas de la Generalitat Valenciana en una de las causas de los problemas de
viabilidad econdmica. La razén de ese desequilibrio financiero puede ser a que se gaste
mas de lo que se gana o que se ingrese menos que en otras comunidades, o la
combinacion de ambas.

Segun in informe de las Asociacién Valenciana de Empresarios (AVE), es una de las
pocas Comunidades Autdbnomas que, teniendo un nivel de renta per capita relativo en
retroceso y actualmente inferior a la media (-12%), soporta una presion fiscal superior
a la media.

El nivel de endeudamiento al final del afio 2012 era de un 20.2% PIB regional, segun
datos hechos publicos por el Banco de Espafia, situandose a la segunda de las
Comunidades Auténomas mas endeudadas, seguida por Catalufia. En cuanto al déficit,
en el mismo ejercicio, se ha cerrado con una magnitud que representa casi el 3% del
PIB. La importancia de estas cifras todavia resulta mayor si se considera que el
endeudamiento representa mas del 140% del presupuesto de la Generalitat
Valenciana y el déficit del 26%.

10
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En conclusidon la crisis econdmica incide negativamente en las bases imponibles, en
especial en renta, beneficios y consumo, lo que acaba generando una disminucion en
la recaudacion fiscal y como consecuencia la presién fiscal desciende, a pesar de que
los tipos impositivos de los impuestos no se lleguen a modificar. De hecho, la
flexibilidad es una caracteristica del sistema fiscal pues refuerza su papel como
estabilizador automatico de la economia.

11
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4.CONCEPTO DE PYME.

4.1 DEFINICION.

PYME es el acrénimo a pequefia y mediana empresa. Se trata de la empresa mercantil,
industrial o de otro tipo que tiene un niumero reducido de trabajadores y que registra
ingresos no muy elevados.

Un grupo de empresas que cumplan entre otras condiciones, que tengan menos de
250 empleados y una facturacion tope de 50 millones de euros, segun el Articulo 2 del
anexo de la Recomendacién 2003/364/CE, que entrd en vigor el 1/01/2005. Esto es en
la Unién Europea. En otras zonas, las condiciones pueden diferir.

En muchas ocasiones hablamos de pequefias y medianas empresas sin tener muy claro
a qué tipo de compaiiia nos estamos refiriendo realmente. Las pautas de clasificacion
mas utilizadas en la definicion de pyme hablan de nimero de empleados, facturacion
anual o importe del balance a cierre del ejercicio.

Este concepto se basa en la facturacidn anual que haya tenido la empresa. De tal modo
gue para entender lo que se considera PYME desde un punto fiscal, y siempre que
pensemos en empresas que adopten una forma juridica de caracter societario,
debemos acudir al REAL DECRETO LEGISLATIVO 4/2004, por el que se aprueba el texto
refundido de la ley de Impuesto de Sociedades, el cual contempla un régimen fiscal

especial para las que denomina empresas de reducida dimension.

Esta clase de empresas consiste en la aplicacion de distintos incentivos que tienen por
nota comun la reduccidén de la carga fiscal mediante la disminucién de impuestos.
Entre estas ventajas destaca la tributacion a un tipo inferior al general, en concreto al
25%, para la base imponible comprendida entre 0 y 300.000 euros.

Actualmente y segun el articulo 108 del REAL DECRETO LEGISLATIVO 4/2004, se
entiende por empresa de reducida dimension “aquella cuyo importe neto de la cifra de

negocios en el periodo impositivo inmediato anterior sea inferior a 10 millones de
euros”. Este limite como se puede ver en el cuadro ha ido aumentando a lo largo de los
afos.

12
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1. TABLA: EVOLUCION LIMITE DE CIFRA DE NEGOCIOS REGIMEN FISCAL EMPRESAS

DE REDUCIDA DIMENSION.

EVOLUCION LIMITE DE CIFRA DE NEGOCIOS REGIMEN FISCAL EMPRESAS DE

REDUCIDA DIMENSION
ENTRADA EN VIGOR LIMITE (€)
PERIODO IMPOSITIVO INICIADOS A PARTIR DE 01/01/1996 1.502.530,26
PERIODO IMPOSITIVO INICIADOS A PARTIR DE 25/06/2000 3.000.000,00
PERIODO IMPOSITIVO INICIADOS A PARTIR DE 01/01/2002 5.000.000,00
PERIODO IMPOSITIVO INICIADOS A PARTIR DE 27/04/2003 6.000.000,00
PERIODO IMPOSITIVO INICIADOS A PARTIR DE 01/01/2005 8.000.000,00
PERIODO IMPOSITIVO INICIADOS A PARTIR DE 01/01/2011 10.000.000,00

FUENTE: ELABORACION PROPIA

Las microempresas y Pymes no son menos importantes que la gran empresa, sino que,
realmente, es elemento vital para el desarrollo del pais. Es importante por las

innovaciones que aporta, por la distribucién masiva que hace de productos y servicios,

por la constante generacién de empleos y por ser proveedora natural de la gran
empresa. Y, ante la apertura comercial, seria de esperar que las Pymes obtengan y
generen mayores beneficios, al ser estas conocedoras de su mercado, expertas en
canales de distribuciéon, y poseer mayor flexibilidad para adaptarse a los cambios del

entorno.

13
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4.2. TIPOS DE PYMES.

Los tipos que podemos encontrar dentro de las PYMES son las microempresas,
pequefias, medianas y grandes empresas. Se definen en funcién de sus efectivos y de
su volumen de negocios o de su balance general anual. Los tipos de pymes se
establecen en el Anexo de la Recomendaciéon 2003/361/CE que entrd en vigor el
1/01/2005.

Se dividen en tipos para tener en cuenta la evolucién de la economia (inflacién y
crecimiento de la productividad) y las ensefianzas extraidas de su practica.

e MICROEMPRESA

Se considera microempresa a toda entidad que ejerce una actividad de forma regular a
titulo individual o familiar o como sociedad. Son emprendidas por personas
generalmente de escasos ingresos.

Pueden adaptar cualquier forma u organizacion o gestion empresarial y esta dedicada
a la extraccién, transformacion, produccidn, comercializacion de bienes o prestacién
de servicios.

Las microempresas son generadoras de empleos (al igual que los otros tipos de
PYMES). Se transforman con gran facilidad por no poseer una estructura rigida y son
flexibles, ya que, pueden adaptar sus productos a los cambios del mercado.

Por otro lado adoptan inconvenientes como que utilizan tecnologia ya superada, sus
integrantes tienen falta de conocimientos y técnicas para una productividad mas
eficiente, tienen dificultad de acceso a crédito, y la produccidn generalmente, va
encaminada solamente al mercado interno.

En esta tabla observamos los limites que deben establecerse para cumplir los
requisitos de microempresa, estos requisitos estan recogidos en el Articulo 2 del Anexo
de la Recomendacién 2003/361/CE:

2. TABLA: LIMITES PARA CUMPLIMENTAR LOS REQUISITOS DE MICROEMPRESA.

TRABAJADORES| YOLUMENDE BALANCE
NEGOCIO GENERAL ANUAL
DE1A9 MENOR A 2.000.000€ | MENOR A 2.000.000€

FUENTE: ELABORACION PROPIA
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e PEQUENA EMPRESA.

Es una entidad independiente creada para ser rentable, que no predomina en la
industria a la que pertenece y como toda empresa, tiene aspiraciones, realizaciones,
bienes materiales y capacidades técnicas y financieras, todo lo cual le permite
dedicarse a la produccidn, transformacion y/o prestacion de servicios para satisfacer
determinadas necesidades y deseos existentes en la sociedad.

Tiende a ser econdmicamente mas innovadora que las compafiias mas grandes, es mas
apta para responder a las cambiantes exigencias del consumidor.

Tiene autonomia de trabajo para aquellos emprendedores que no tienen la capacidad
financiera o técnica para iniciar una mediana o gran empresa.

Por otro lado suelen cerrar sus puertas con mas frecuencia que las grandes empresas,
debido principalmente a la falta de recursos econdmicos, capacidad técnica y/o
suficientes clientes como para mantenerlas en funcionamiento.

En esta tabla observamos los limites que deben establecerse para cumplir los
requisitos de pequefia empresa:

3. TABLA: LIMITES QUE DEBEN ESTABLECERSE PARA CUMPLIR LOS REQUISITOS DE
PEQUENA EMPRESA.

VOLUMEN DE BALANCE GENERAL
TRABAJADORES NEGOCIO ANUAL
MENOR A
DE 10 A 49 10.000.000€ MENOR A 10.000.000€

FUENTE: ELABORACION PROPIA

e MEDIANA EMPRESA

Son unidades econdmicas con la oportunidad de desarrollar su competitividad en base
a la mejora de su organizacion y procesos, asi como de mejorar sus habilidades
empresariales.

La mediana empresa incorpora personas que puedan asumir funciones de
coordinacion y control y funciones de decision; lo que implica redefinir el punto de
equilibrio y aumentar simultaneamente el grado de compromiso de la empresa.
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Existe un crecimiento del volumen de operaciones que no le permiten al propietario
ejercitar él sélo la gestion de decisiones y control.

Por otro lado se le dificulta a la mediana empresa hacer frente a las complicadas y
cambiantes formulaciones administrativas y fiscales, a las trabas aduaneras, todo lo
cual le insume costo de adecuacién mas alto que las grandes empresas y les dificulta
poder mantenerse en el mercado.

En esta tabla observamos los limites que deben establecerse para cumplir los
requisitos de mediana empresa:

4. TABLA: LIMITES QUE DEBEN ESTABLECERSE PARA CUMPLIR LOS REQUISITOS DE
MEDIANA EMPRESA.

TRABAJADORES VOLUMEN DE BALANCE GENERAL

NEGOCIO ANUAL
MENOR A
50 a 249 50.000.000€ MENOR A 43.000.000€

FUENTE: ELABORACION PROPIA
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CONCEPTOS Y L& TRIBUTACION DE LAS EMPRESAS.

No existe una correspondencia entre los conceptos que, desde un punto de vista
normativo y econdmico, definen a las empresas y su calificacién a la hora de tributar.
Independientemente de la clasificacion que supongan de acuerdo con los limites
enumerados anteriormente, la tributacién de unas y otras serdn diferentes en funcién
de los parametros que determinen los impuestos. Asi:

e A efectos del IRPF, un pequefio empresario individual tributara:

v EN_ESTIMACION OBJETIVA: si no superan un volumen de 450.000
euros al afio (300.000 euros al afio para actividades agricolas o

ganaderas).
v" EN_ESTIMACION DIRECTA SIMPLIFICADA: si el importe neto de la
cifra de negocios para el conjunto de actividades desarrolladas por

el contribuyente, no supere los 600.000 euros. Cuando en el afo
inmediato anterior se hubiese iniciado la actividad, el importe neto
de la cifra de negocio se elevari al afio.

o A efectos del Impuesto de Sociedades, el empresario social tributara:

v" Como EMPRESA DE REDUCIDA DIMENSION, si el importe de la cifra
de negocios no sobrepasa los 10.000.000 euros al afio.

o A efectos del IVA, el empresario tendra la consideracion de GRAN EMPRESA
cuando el volumen de operaciones (segun el articulo 121 de la Ley del IVA)
haya excedido, durante el afio natural inmediatamente anterior, de
6.010.121,04 euros. Este tipo de empresas presentaran sus declaraciones
de forma mensual. El resto de empresas, las mas pequeiias, presentan
liquidaciones con periodicidad trimestral.
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4.4. CARACTERISTICAS GENERALES DE LAS PYMES.

La pequena y mediana empresa tiene caracteristicas distintas, y tienen dimensiones
con ciertos limites ocupacionales y financieros prefijados por los Estados o regiones.

De manera habitual, todas las PYMES comparten casi siempre las mismas cualidades,
por lo tanto, se podria decir que las caracteristicas generales con las que cuenta son:

e Estan dirigidos por su propietario, es decir los propios duefios dirigen la marcha
de la empresa.

e Presenta un uso relativamente intenso de mano de obra.

e La mano de obra por lo general no es altamente cualificada.

e Los trabajadores tienen en términos medios una alta antigtiedad laboral.

e No existe una carrera o nivel de promocién entorno a la antigliedad.

e Existe una alta centralizacién en donde el poder del dueno o jefe recae en los
subordinados de forma directa.

e Fuerza sindical pequefia.

e Los miembros de la empresa se desenvuelven en un mismo espacio fisico
durante su horario laboral.

e El| capital es proporcionado por una o dos personas que establecen una
sociedad.

e Su numero de trabajadores en el negocio crece y va de 10 hasta 250 personas.

e Utilizan mas maquinaria y equipo, aunque se sigan basando mas en el trabajo
que en el capital.

e Obtienen algunas ventajas fiscales por parte del estado, que algunas veces se
les considera en el régimen de pequefios contribuyentes, dependiendo de sus
ventas y utilidades.

e Dominan y abastecen un mercado local y regional.
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Las PYMES presentan ventajas y desventajas muy particulares que hacen necesario la
descripcidn de algunas de ellas, ya que es de vital importancia conocer las fuerzas y
debilidades que muestran.

VENTAIJAS Y DESVENTAJAS DE MICROEMPRESAS.

e VENTAIJAS. e DESVENTAIJAS.

. o El principal problema contra el

v" Al igual que la pequeia vy principal problema a € que
. deben luchar es la falta de
mediana empresa es una fuente

financiacion, lo que incurre en
generadora de empleos.

. muchas ocasiones es no poderse
v' Se transforma con gran facilidad P

.. marcar objetivos mas altos en un
por no poseer una estructura rigida.

v' Flexibilidad con la que pueden plazo mas corto de tiempo y que se

. limita las posibilidades de expansion,
actuar, tanto a nivel personal, que

e tanto tecnoldgica como geografica,
suele ser multidisciplinar, como a

. . . creandose un circulo vicioso donde la
otros niveles (disponibilidad .
- ., L. microempresa encuentra problemas
geografica, transformacion rapida, o .
L. . de competitividad y se ve obligada en
toma répida de decisiones...)

. ran numero de ocasiones a limitar su
v" Estas ventajas las deben &

mercado al consumo interno (por
aprovechar para hacerse hueco en el

ejemplo, a nivel local).
mercado, muchas veces este jemplo, )

mercado es muy competitivo y

maduro.
VENTAJAS Y DESVENTAJAS PEQUENA EMPRESA.
e VENTAIJAS. v' Facil conocimiento de empleados
y trabajadores, facilitando resolver
v’ Capacidad de generacion de los problemas que se presentan.
empleos. v La planificacion y organizacién
v' Produccién local y de consumo no requiere de mucho capital.
basico. v Mantiene una unidad de mano
v' Contribuyen al desarrollo de obra permitiendo una adecuada
general. vinculacion entre las funciones
4 Flexibilidad al tamanfo de administrativas y operativas.
mercado. v Producen y venden articulos a
v' Asimilacién y adaptacién de precios competitivos.
tecnologias.
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e DESVENTAIJAS.

v" Mayor susceptibilidad en entorno
econdmico como la inflacion y la
devaluacioén.

v' Viven al dia y no pueden soportar
periodos largos de crisis.

v Son

fiscalizacién y control gubernamental.

mas vulnerables a Ia
v' La falta de recursos financieros los
limita, ya que, no tienen facil acceso a
las fuentes de financiacion.
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v" Tienen pocas o nulas posibilidades
de fusionarse o absorber a otras
empresas; es muy dificil que pasen al
rango de medianas empresas.

tensién

v Mantienen una gran

politica, ya que, los grandes
empresarios tratan de eliminar a estas
empresas.
v Su

especializada.

administracion no es

VENTAJAS Y DESVENTAJAS MEDIANA EMPRESA.

e VENTAJAS.

v' Cuentan con buena organizacion,
permitiéndoles ampliarse y adaptarse
a las condiciones del mercado.

movilidad,

v'  Tienen una gran

permitiéndoles ampliar o disminuir el

tamafio de Ila planta, asi como
cambiar los procesos técnicos
necesarios.

v Por su dinamismo tienen

posibilidad de crecimiento y de llegar

a convertirse en una empresa
grande.

v' Absorben una porcion
importante de la poblacién

econdmicamente activa, debido a su
gran capacidad de generar empleos.
v Asimilan y adaptan nuevas
tecnologias con relativa facilidad.

v'  Se establecen en diversas regiones
del pais y contribuyen al desarrollo local
y regional por sus efectos

multiplicadores.
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v No

v' Cuentan con una buena
administracion aunque en muchos
casos influenciada por la opinidn

personal de los duefios del negocio.

e DESVENTAIJAS

v Mantienen  altos costos de
operacion.

v" No se reinvierten las ganancias para
mejorar el equipo y las técnicas de
produccidn.

v" Sus ganancias no son elevadas, por
lo cual, muchas veces se mantienen en
el margen de abandonar el mercado.
contratan personal
especializado y capacitado por no

poder pagar altos salarios.

v' La capacidad de la produccién no

siempre es la mejor, muchas veces es
deficiente porque los controles de
calidad son minimos o no existen.

v' personal.
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4.6. PYMES: SECTORES DE ACTIVIDAD Y TAMANO.

Las empresas buscan el crecimiento a través de distintas estrategias. La posibilidad de
obtener economias de escala y otras ventajas hace que las empresas sean mas
competitivas cuanto mayor es su tamafio. De hecho, en ciertas actividades la empresa
ha de ser grande desde su creacién, como por ejemplo fabricantes de coches, ya que
se requiere una gran inversion inicial. Sin embargo, ello no quiere decir que las
empresas pequefias y medianas estén condenadas a desaparecer, debido a que existen
multiples circunstancias que aconsejan una menor dimension.

Por otra parte, el tamafio de las PYMES, es una caracteristica primordial, debido a que
poseen mayor flexibilidad para adaptarse a los cambios del mercado y para emprender
proyectos innovadores.

El tamano de las empresas es distinto segln los sectores econédmicos en Espaiia. La
mayor proporcion de empresas grandes (con mas de 250 trabajadores) se concentran
en los sectores resto de servicios, en los que la distribucion es del 55.5% y el 24.7%
respectivamente. Si lo comparamos con empresas pequefias la mayor proporcion se
sitla en los sectores de resto de servicios y de comercio. Segun informe del Ministerio
de Industria, Turismo y Comercio, elaborado por Direccion General de Politica de la
pequefia y mediana empresa.

A nivel nacional, la mayoria de las PYMES ejercen la actividad en el sector servicios
seguido del de comercio. En el primero la mayor concentracion se encuentra
principalmente en los servicios de comidas y bebidas y en el transporte terrestre.

Si hacemos un desglose de la Clasificacion Nacional de Actividades Econdmicas (CNAE-
2009), muestra que a fecha 1 de Enero 2010, la mayor concentracion sectorial de las
PYMES se produce en establecimientos de bebidas, seguida de la construccion de
edificios y del comercio al por menor en establecimientos especializados. En torno al
8.1% de las empresas se encuentran en el sector de la hosteleria.

Recogiendo datos del Instituto Nacional de Estadistica, de todos los sectores en la
Comunidad Valenciana, he procedido a hacer un filtro obteniendo los cuatro sectores
con mas peso que afectan a esta Comunidad. La muestra corresponde a la Industria
Textil con cddigo de CNAE numero 13, Construccion de edificios con codigo de CNAE
numero 41, Comercio al por menor excepto de vehiculos de motor y motocicletas con
cddigo 47 y finalmente Otros servicios con cédigo de CNAE nimero 96.

En este punto se analizan el niumero total de empresas que hay, en un periodo del
2008 al afio 2012, por cada sector en la Comunidad Valenciana. Los graficos
representados se distribuyen en los tipos de pymes descritos anteriormente, es decir,
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microempresas, pequefias y medianas empresas. Todas ellas referidas a las
definiciones ya explicadas en el punto 1.2 de este proyecto.

A) MICROEMPRESAS EN LA COMUNIDAD VALENCIANA.

Se puede observar en el siguiente grafico el total de microempresas por afio en un
periodo del 2008 al 2012.

1. GRAFICO: TOTAL MICROEMPRESAS POR ANO EN EL PERIODO DEL 2008 AL

2012.
30.000
25.000
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15.000
M Construccidn de edificios
10.000 .
= Comercio al por menor
5.000
M| Otros servicios
0

2012 2011 2010 2009 2008

DATOS EXTRAIDOS DEL INE Y ELABORACION PROPIA

Este grafico representa el nimero total de empresas que hay por ano, dentro de cada
uno de esos sectores. Es decir, para el sector de la construccidén en el aifio 2012, habia
9816 empresas en la zona de la Comunidad Valenciana.

Analizando los datos, el sector de comercio al por menor no ha tenido una disminucién
muy notable a lo largo del periodo. Sin embargo, el sector de la construccién, debido a
la crisis que todavia afectan tanto a nivel nacional como provincial, es el que mas
empresas ha reducido.

2. GRAFICO: TOTAL DE MICROEMPRESAS QUE HAY POR SECTOR.

Construccion de
edificios
30%

Comercio al por

menor
o,

55%
DATOS DEL INE Y ELARORACION PROPIA
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Mas de la mitad de microempresas pertenecen al sector del comercio al por menor,
seguido de la construccion a pesar de su descenso a lo largo del periodo escogido. La
industria textil tiene una proporcion intrascendente con un 2% del total.

A la hora de referirnos al sector de la industria hemos de considerar algunos factores
como la gran diversidad del sector, cambios rapidos y continuos en la tendencia del
consumo, etc. En este sector es importante hablar de la innovacion, debido a que es el
arma eficaz para aumentar las ventas de las empresas y asegurar un crecimiento.

B) PEQUENAS EMPRESAS EN LA COMUNIDAD VALENCIANA.

En la siguiente tabla vemos el total de pequenas empresas por afio en la Comunidad
Valenciana.

3. GRAFICO: TOTAL DE PEQUENAS EMPRESAS POR ANO EN LA C.V.
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DATOS EXTRAIDOS DEL INE Y ELABORACION PROPIA

Como pasa con las microempresas, lo mas notorio de la grafica es el descenso del
sector de la construccion. Se han reducido en total un 25.58%, ya que en el 2008
habian 1082 empresas y 791 en el 2012. Los demas sectores la disminucion no es muy
notable.

Si hablamos en términos totales, pasaria lo mismo que en el caso anterior, mds de la
mitad corresponden al sector de la construccion (60%), seguido del comercio al por
menor con un 23%.
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4. GRAFICO: TOTAL DE PEQUENAS EMPRESAS QUE HAY POR SECTOR.
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C) MEDIANAS EMPRESAS EN LA COMUNIDAD VALENCIANA.

Finalmente, el siguiente grafico representa el total de medianas empresas por los
cuatro sectores escogidos.

5. GRAFICO: TOTAL DE MEDIANAS EMPRESAS POR ANO
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Al comparar las diferentes gréficas se observa que no hay grandes diferencias entre
ellas, ya que, la construccidon de edificios fue el sector mds fuerte y por tanto el que
mas ha sufrido el cierre de compaifiias. Por otro lado, el comercio al por menos
también es el segundo sector con el porcentaje mas elevado, tanto en microempresas
como en pequefias y medianas empresas.
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6. GRAFICO: TOTAL DE MEDIANAS EMPRESAS POR SECTOR EN LA COMUNIDAD
VALENCIANA.
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012 ESPANA Y LA

4.7. PYMES: PERIODO DEL 2008 AL 2
COMUNIDAD VALENCIANA.

A) PYMES, PERIODO DEL 2008 AL 2012, EN ESPANA.

El sector de la PYME en Espafia esta al mismo nivel que la media Europea en cuanto a
su distribucidon por tamanos en este periodo. Las Pyme representan el 99.9% de la
poblacion empresarial espafiola, y las microempresas representan el 94%. Lo que
distingue al grupo de microempresas es el hecho de que, a nivel nacional, emplean un
porcentaje mucho mayor de trabajadores en la economia empresarial (40.7% frente al
29.7%). Segun un informe de la Comisién Europea de empresas e industria.

5. TABLA: PYMES EN ESPANA, PERIODO 2008 AL 2012.

ESPANA PERIODO 2008 AL 2012
N2 EMPLEADOS % EMPLEO %
MICRO 2.323.110 92,90% | 4.845.960 | 40,70%
PEQUENA 131.038 5,30% 2.494.318 | 20,90%
MEDIANA 16.830 0,70% 1.661.054 | 13,90%
TOTAL (PYME) 2.470.978 98,90% | 9.001.332 | 75,50%

FUENTE: DATOS EXTRAIDOS DE LA COMISION EUROPEA Y ELABORACION PROPIA

El motivo de esto puede encontrarse en la distribucién sectorial de las Pyme en
Espafia. Se registra una mayor concentracién en los sectores cuyas empresas suelen
ser de menor tamafio, tales como servicios y comercio.

En el afo 2011 sigue habiendo una caida neta de nimero de empresas, especialmente
en el ambito de la construccidn, el comercio y los servicios. A pesar de ello, las PYME
del sector servicios siguen constituyendo el principal motor de empleo.

Segun el Instituto Nacional de Estadistica (INE), a 1 de Enero del 2010 habia en Espafia
3.283.495 PYMES (empresas comprendidas entre 0 y 249 asalariados). Esto supone el
99.88% de las 3.287.374 empresas que componen el total del censo, sin incluir
agricultura.

En el afo 2009, las PYMES se han visto afectadas por la crisis por lo que se ha
producido una destruccion de 81.269 empresas, lo que supone una reduccién del -
2.7%.

Si hacemos una comparacion con datos del Eurostat (pagina de estadistica de la
comisién europea) correspondientes al afio 2008, el porcentaje de PYME frente al
total de empresas era mayor en Espafia (78%) que la media en la Unién Europea
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(67.4%). Las PYMES ocupan un porcentaje mayor del total de trabajadores v,
porcentualmente, contribuyen en mayor medida que en la Unién Europea al valor
afiadido total.

Un elevado porcentaje de las nuevas empresas creadas se enmarca en actividades del
comercio al por menor, servicios de comidas y bebidas y construccién de edificios,
aunque este ultimo ha disminuido con respecto al 2008 un 13.18%. En su conjunto el
sector de la construccion, el mas dinamico de estos uUltimos afios, reduce el nUmero de
empresas creadas, en torno al 15.75% respecto al 2008.

B) PYMES, PERIODO 2008 AL 2012, EN LA COMUNIDAD
VALENCIANA.

Si hacemos referencia a la Comunidad Valenciana las pequefias y medianas empresas
asi como las microempresas representan mas del 95% del tejido productivo y son el
motor principal en la creacién de empleo, riqueza y bienestar para la sociedad. Sin
embargo la actual crisis econdmica ha determinado que numerosas empresas hayan
debido de afrontar una reduccién generalizada de sus ingresos, de su volumen de
negocio y que tengan grandes dificultades de financiacion para su propia
sostenibilidad.

En la siguiente grafica se puede observar el total de microempresas en la Comunidad
Valenciana, los datos son aportados del INE del periodo que transcurre entre el 2008 al
2012.

En alicante hay un total de 383.562 microempresa. Desde el 2008 esta cifra ha ido
decreciendo, un total de 80.84%, debido a la crisis que ha afectado a todo el territorio
nacional.

Si hablamos de la provincia de Castellén hay un total de 94.083 microempresas, y
desde el afio 2008 ha habido una reducciéon del 84.93%.

Por otro lado en la provincia de Valencia hay 383.562 en total, con una disminucién del
85.14%.
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7. GRAFICO: TOTAL DE MICROEMPRESAS EN LA COMUNIDAD VALENCIANA.
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Ante este dato, la Provincia de Valencia estrena medidas de apoyo a los
emprendedores y a las PYMES que determinaran, entre otras cosas, crear una empresa
de forma casi inmediata y la exencion del pago de tasas autondmicas para el primer
afo de actividad quienes inicien un negocio a partir del 2012.

Con la entrada en vigor del Decreto 2/2012 de medidas urgentes de apoyo a la
iniciativa empresarial y a los emprendedores, microempresas y PYME en la Comunidad
Valenciana se abren nuevas posibilidades de crear empresas de forma mas rdpida y
con unos costes menores, tanto para la puesta en marcha como para el
mantenimiento de las mismas.

En la siguiente grafica se puede analizar el total de pequefias empresas en la
Comunidad Valenciana en el mismo periodo establecido.

8. GRAFICO: TOTAL DE PEQUENAS EMPRESAS EN LA COMUNIDAD VALENCIANA.

PEQUENAS EMPRESAS EN LA
COMUNIDAD VALENCIANA

VALENCIA
27%3 m CASTELLON
e B ALICANTE

10000 20000 30000 40000 50000

DATOS EXTRAIDOS DEL INE Y ELABORACION PROPIA

28



250, UNIVERSITAT
9F) POLITECNICA
; DE VALENCIA

Al dividirlo por provincias, destacamos que en Alicante hay 27.563 empresas con estas
caracteristicas, donde en total ha disminuido un 62% en todo el periodo.

Por otra parte en Castelldn hay un total de 9305 con un descenso del 60.23% vy
finalmente en Valencia, segln el Instituto Nacional de Estadistica, hay un total de
41.431 con una reduccion del 63.28%.

Si analizamos el tipo de mediana empresa, donde se adjuntan los datos en el siguiente
grafico, analizamos que en la provincia de Alicante hay un 27% de esta clase de
empresas. Segun el INE, habian 724 empresas anotando una destruccion con el paso
de los afios a 493 en el 2012, esto hace una disminucion del 68.09% sélo en la
provincia de Alicante.

9. GRAFICO: TOTAL DE MEDIANAS EMPRESAS EN LA COMUNIDAD VALENCIANA.
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Si observamos en Castellén hay un 15% de pequefias empresas. En 2008 consta el
dato de un total de 440 llegando a quedar en el afio 2012 un total de 265, estos datos
reflejan un 60.23% de reduccion.

Finalmente en la provincia de Valencia, vemos que el porcentaje es mucho mayor que
en las otras dos provincias, un total de 58%. El descenso que ha habido en el mismo
periodo es del 70.79%.
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5. RELEVANCIAS ECONOMICAS DE LAS PYMES:
IMPORTANCIA EN ESPANA.

La imagen que se tiene habitualmente de la empresa es la de las grandes compafiias,
grandes volumenes de facturaciéon y un nimero elevado de empleados. Si bien es
cierto que este tipo de empresas es muy importante, entre otras razones por su
capacidad de traccion sobre la actividad econdmica y empresarial de regiones y
sectores productivos, no lo es menos que la pequefia y mediana empresa (PYME) las
que sostienen la actividad de cualquier economia desarrollada. Las PYMES son
elementos determinantes del éxito futuro de cualquier economia moderna, pues
desempeiian un papel en la innovacién y el dinamismo de una economia.

Nuestro pais se caracteriza por una presencia de pymes mas altas que en naciones de
nuestro entorno geografico y econdmico. También es mayor el peso relativo de estas
empresas en Espana en términos macroecondmicos o de valor afiadido.

Las pymes espafiolas presentan una serie de caracteristicas que se diferencian de otros
paises. Se trata de diferencias que van desde el patron de especializacién sectorial,
pasando por la regularizacion a las que estan sujetas y terminando por el nivel de
internacionalizacion.

Tiene particular relevancia para la economia nacional, no sélo por sus aportaciones a la
produccién y distribucién de bienes y servicios, sino también por su capacidad de
cambiar rapidamente su estructura productiva.

Las pymes gracias a su gran potencial de generacién de empleos representan un
excelente medio para impulsar el desarrollo econdmico y una mejor distribucién de la
riqueza. Las pymes generan el 72% de la fuerza laboral y contribuyen en la produccién
del 52% del Producto Interior Bruto (PIB) del pais.
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EL PESO RELATIVO DE LAS PYMES EN ESPANA Y UNION EUROPEA.

ek

A) EL PESO RELATIVO DE LAS PYMES EN ESPANA.

Segun los datos del Instituto Nacional de Estadistica (INE) en 2012 habia 3.199.617
empresas en total. Un 55.16% de las mismas no emplea a ningun asalariado, mientras
gue un 49.15% emplea a uno o dos asalariados. Es decir un 33.33% de nuestras
empresas cuenta con menos de 3 asalariados, un 40.04% supera a los menos de 20.

6. TABLA: TOTAL DE EMPRESAS, DISTRIBUIDAS SEGUN EL NUMERO DE ASALARIADOS.

2012 2011 2010 2009 2008
TOTAL 3.199.617(3.250.576( 3.291.263| 3.355.830 3.422.239
SIN ASALARIADOS 1.764.987)1.795.321]|1.774.005| 1.767.470 1.754.374
MENOS DE 3 ASALARIADOS 867.550| 847.952| 893.005[ 919.092 958.711
MENOS DE 6 ASALARIADOS 288.896| 313.408| 318.155[ 332.671 345.848
MENOS DE 10 ASALARIADOS 131.944| 138.040| 143.016] 151.233 160.460
MENOS DE 20 ASALARIADOS 79.113 84.834 88.396] 101.601 110.369
MENOS DE 50 ASALARIADOS 43.070 46.160 48.765 55.641 61.709

| PORCENTAJE ACUMULADO SOBRE EL TOTAL DE EMPRESAS POR NUMERO DE EMPLEADOS

2012 2011 2010 2009 2008 TOTAL
SIN ASALARIADOS 55,16%| 55,23%| 53,90%| 52,67% 51,26%| 583,65%
MENOS DE 3 ASALARIADOS 49,15%| 47,23%| 50,34%| 52,00% 54,65%| 50,67%
MENOS DE 6 ASALARIADOS 33,30%| 36,96%| 35,63%| 36,20% 36,07%| 35,63%
MENOS DE 10 ASALARIADOS 45,67%| 44,04%| 44,95%| 45,46% 46,40%| 45,30%
MENOS DE 20 ASALARIADOS 59,96%| 61,46%| 61,81%| 67,18% 68,78%| 63,84%
MENOS DE 50 ASALARIADOS 54,44%| 54,41%| 55,17%| 54,76% 55,91%| 54,94%

FUETE: DATOS EXTRIDOS DEL INE (ANO 2012) Y ELABORACION PROPIA

Estos datos porcentuales no han experimentado muchos cambios a lo largo de los 5
afios. Como se aprecia en el cuadro, las pymes suponen, de manera estable un
porcentaje considerable del total de empresas a nivel nacional. Asi, las empresas de
menos de 50 empleados representan, en este periodo, el 55% del total; las de menos
de 20 alcanzan el 64%; las de menos de 10 son 45.30% y las de menos de 3 el 50.67%,
siendo algo mas de la mitad las que no cuentan con empleados.

Es interesante que esa distribucion por tamafios haya permanecido en la fase de crisis.
Segun datos del INE el 12.01% de las empresas activas en 2008 habia nacido ese
mismo afio, y un 33% adicional se habria creado en los 4 afios anteriores.
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7. TABLA: N2 DE EMPRESAS ACTIVAS Y DISTRIBUCION PORCENTUAL POR TAMANO Y
ANO DE CREACION.

N2 EMPRESAS ACTIVAS Y DISTRIBUCION PORCENTUAL POR TAMANO Y ANO DE
CREACION
2008 2007 2006 2005 | TOTAL
SIN ASALARIADOS 302.743| 254.047| 220.575| 174.935
PORCENTAJE 17,27%| 14,49%| 12,58%| 9,98% | 13,58%
MENOS DE 3 ASALARIADOS 92.876| 86.583| 76.699| 66.381
PORCENTAJE 7,12%| 6,64%| 5,88%| 5,09%| 6,18%
MENOS DE 6 ASALARIADOS 15.135| 15.087| 13.612| 12.881
PORCENTAJE 417%| 4,16%| 3,75%| 3,55%| 3,91%
TOTAL 410.754| 355.717| 310.886| 254.197
PORCENTAJE 12,01%| 10,40%| 9,09%| 7,43%| 9,73%

FUENTE: DATOS EXTRAIDOS DEL INE Y ELABORACION PROPIA

Hay que afiadir en este punto, que tampoco las bajas tasas de supervivencia de
empresas han afectado a esa estructura por tamafio del tejido empresarial espanol.
Después de 4 afos la creacion solamente sobreviven el 13.58% de los que no tienen
asalariados, un 6.18% de menos de 3 y un 3.91% de menos de 6 asalariados. Todo ello
para el periodo comprendido entre los afios del 2005 al 2008.

En Espaia, la totalidad de las regiones estaba por encima de la media, si bien La Rioja,
Cataluia, Baleares, Canarias y la Comunidad Valenciana situaban, antes de la crisis, sus
indices entre los mas altos de Europa por encima de las 75 pymes por cada 1000
habitantes.

Como ya se ha mencionado anteriormente, en el 2009, habia en el ambito nacional
3.346.903 pymes, lo que representa el 99.9% de las 3.350.972 empresas que
conforman el censo, excluida agricultura y pesca. La mayoria ejercen su actividad en el
sector servicios, seguido del comercio.

8. TABLA: PYMES EN ESPANA Y LA UNION EUROPEA EN EL ANO 2008.

LAS PYMES EN ESPARA Y UE (2008)

EMPRESAS EMPLEO VALOR ANADIDO (MIL MILL €)
ESPANA  |% UE ESPANA % UE ESPANA  [% UE
PYMES 2.693.846 99 99,8| 11.122.877 78 67,4 406 67,9 57,9
GRANDES 3.268 0,1 0,2 3.130.652 22 32,6 192 32,1 42,1
TOTAL 2.697.114 100 100 14.253.529 100 100 598 100 100

FUENTE: DATOS EXTRAIDOS POR LA COMISION EUROPEA Y ELABORACION PROPIA.
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De acuerdo con los ultimos informes proporcionados por la Comision Europea, el
conjunto de las pymes en Espafa cuenta con una estructura comparable a la de la
media europea. Anteriormente al periodo de crisis, la participacion de las pymes
espafnolas en la economia (67.9%) era superior a las europeas (57.9%). También, la
contribucién de las pymes al empleo en Espafia (78%) es superior a la media de la
Unidn Europea (67.4%).

B) EL PESO RELATIVO DE LAS PYMES EN EUROPA.

Segun un informe del Eurostat, dos terceras partes del empleo en la Unidn Europea se
concentra en el ambito de la pyme y de cada 10 empresas europeas, nueve tienen
menos de una decena de empleados.

Datos mas recientes indican que el 99.7% de las empresas de la Unidon Europea son
pymes, las cuales concentran el 66.9% del empleo total y son responsables del 59.7%
del valor anadido generado por el conjunto de los paises miembros.

Una de las principales herramientas que emplea la Comisién Europea es para la
evaluacion del rendimiento de las pymes, por lo que desde 2008 se elabora un informe
anual sobre las pymes en Europa. Los ultimos datos reflejados en el cuadro sefalan
que en 2008 habia 20.752.000 empresas en la Union Europea, de las que tan sdlo
43.000 eran grandes empresas. Asi, la gran mayoria (99.78%) de empresas eran pymes.

9. TABLA: INDICADORES DE EMPLEQ Y PRODUCCION EN LA ECONOMIA UE-27 (2007-
2008).

| INDICADORES DE EMPLEO Y PRODUCCION EN LA ECONOMIA UE-27 (2007-2008)

2007 2008
PYMES GRANDES [TOTAL PYMES GRANDES |TOTAL
N° EMPRESAS (X1000) 20.409 43 20.452 20.709 43 20.752
PORCENTAJE 99,8 0,2 100 99,8 0,2 100
N° EMPLEADOS (X1000) 81.636 43.129 124.765 89.947 43.414 133.361
PORCENTAJE 65,4 34,6 100 67,4 32,6 100
PRODUCTIVIDAD POR EMPLEADO (1000€/EMPLEADO) 39 59 46 39 59 46

FUENTE: DATOS EXTRAIDOS POR LA COMISION EUROPEA Y ELABORACION PROPIA.

El caso mas sorprendente de las pymes es quizas su contribucién al empleo en la
economia europea. Nada menos que dos tercios de los empleados en la economia no
financiera trabajaban en pymes. Ademas, entre 2007 y 2008 se produjo un incremento
del 10.2% en el numero de empleados mientras que este ratio para las grandes
empresas es sélo del 0.66%.
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También observamos cémo se ha producido un incremento en el nUmero de pymes
(20.409 frente a 20.709) en el periodo 2007-2008. Otro dato significativo es la
productividad del trabajo, ya que es, bastante menor en las pymes (casi un 50%), lo
que puede ser explicado por el hecho de que tanto el nivel de formacién de los
empleados como el volumen de inversion requerido en las grandes empresas tienden a
ser mayor que en las pequefias.

A lo largo de los ultimos afios y hasta la llegada de la crisis econdmica-financiera, el
numero de pymes en Europa habia evolucionado positivamente. El efecto de la crisis
ha sido todavia mas visible en el empleo que, frente a los afios de crecimiento positivo
2004-2008 y fue negativo en 2009 y 2010.

C) IMPACTO DE LA CRISIS.

La crisis, a parte de sus efectos negativos sobre el niumero total de pymes y las
pérdidas de empleo, también ha influido en una bajada importante de inversiones por
parte de las pequenas y medianas empresas. Esta bajada fue acentuada por la
restriccion de capital disponible para pymes en forma de créditos e hipotecas. Aun asi,
los efectos de la crisis no fueron iguales en los paises de la Union Europea, mostrando
mas impactos en economias con problemas financieros internos como Grecia, ltalia,
Espafia, Portugal e Irlanda, y menos impacto en economias financieramente mas
estables como Alemania o Suecia.

En general, las diferencias de impacto de la crisis en los diferentes paises europeos
dependen de diversos factores estructurales donde no se va a profundizar el tema en
esta tesina. Lo que si parece ser un factor decisivo es el grado de internacionalizacién
de las empresas de un pais, siendo en general mejor el comportamiento de las
economias con nivel alto de exportaciones y unas relaciones comerciales estables con
otras macro regiones fuera de Europa. No obstante, son precisamente las pequenas y
medianas empresas las que encuentran mas dificultadas para iniciar la
internacionalizacién y volverse, de este modo, mas fuertes contra los efectos de los
problemas en los mercados nacionales europeos.

La Comision Europea a través de su direccion general de empresas en industria define,
revisa y coordina las politicas europeas de apoyo a las pymes y a las empresas en
general. Desde el nivel europeo no se dan directamente ayudas a empresas, pero se
pretende coordinar y mejorar las politicas de apoyo a las empresas de diversos
gobiernos y entidades de apoyo a nivel nacional, regional e incluso local. Para ello, se
trabaja sobre un marco legislativo y administrativo favorable para las empresas.
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Las pymes representan una de las principales areas de actuacién para la politica
industrial y de empresa europea. El compromiso europeo con las pymes esta recogido
en la “SMALL BUSINESS ACT PARA EUROPA” (SBA o Ley de la pequefia y mediana
empresa). Aprobada en junio del 2008 la “SBA” pone en marcha, por primera vez, un
amplio marco de politicas de las pymes en la Unidn Europea y sus estados miembros.

Su objetivo es mejorar el enfoque global de la iniciativa empresarial, y anclar de forma

permanente el “pensar primero a pequefia escala” en la elaboracién de politicas, asi
como promover el crecimiento de las pymes ayudandolas a afrontar los problemas que

siguen obstaculizando su desarrollo.

En 2001, el “SBA” fue revisado. La revisiéon ofrece un panorama de los avances
logrados en la aplicacién de la Ley, y establece nuevas acciones para responder a los
retos derivados de la crisis econdmica.

Refiriéndonos a Espaia, a nivel del Gobierno Central, es la Direccion General para la
Pyme, dentro del Ministerio de Industria, Turismo y Comercio (MITYC), la
administracion encargada de la politica de apoyo a las pymes.

Con sus diversas actuaciones, la DGPYME ha creado un marco de apoyo que aborda
diferentes temas clave para el desarrollo de las pymes: financiacidon, competitividad e
innovacion y creacion de empresas y emprendedores.

La DGPYME proporciona financiacién directa a emprendedores y pymes a través de la
empresa nacional e innovacion, S.A. (ENISA). La DGPYME dispone de instrumentos y
programas para facilitar el acceso a emprendedores y las pyme a otras fuentes de
financiacion.

Se favorece y fomenta la competitividad de las pequefias y medianas empresas
mediante programas, uno a destacar seria el Programa de Apoyo a la Innovacién
dirigido exclusivamente a las pymes.

En cuanto a la internacionalizacién de las empresas, son los Institutos de Comercio
Exterior (ICEX) y el Centro de Desarrollo Tecnoldgico Industrial (CDTI) las entidades
encargadas de ayudar, entre otros, a las pymes.

A nivel regional, son las Comunidades Autonomas a través de sus consejerias
correspondientes y a través de las agencias de desarrollo empresarial y/o regional,
guienes llevan a cabo otras medias de apoyo adicionales a las politicas nacionales.
Existen, segun la puesta en escena de la Comunidad Auténoma, mas o menos
programas o actores para apoyar la internacionalizacién de las empresas.
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5.2. PESO RELATIVO DE LAS PYMES EN LA COMUNIDAD

La Comunidad Valenciana tiene una gran tradicion y un gran futuro. En el contexto
econdmico espafiol es la segunda comunidad con mayor cantidad de empleo y una de
las comunidades donde la contribucion a la generacion de riqueza es mas relevante.

Durante los ultimos tres lustros la Comunidad Valenciana ha experimentado un
crecimiento sostenido por encima de la media comunitaria europea. Un periodo de
prosperidad que se ha visto interrumpido, puntualmente, por un momento de
complejidad econdmica nacional e internacional.

Entre 1995 y 2008 la Comunidad Valenciana ha protagonizado una prolongada etapa
de crecimiento econdémico fundado en la inversién productiva y en la creacion de
desempleo. Durante este periodo, la tasa de desempleo descendié desde el 24% al 8%,
al tiempo que se producia la mayor expansién conocida de la poblacién activa.

Las ventajas de haber crecido son evidentes. Se puso fin al diferencial de paro con
respecto al resto de paises de la Union Europea, se convergio en renta real y en renta
per capita con respecto a la media europea, se moderd la inflacion durante un largo
tiempo, y se acometieron grandes obras de infraestructuras que han contribuido a la
modernizacién de la economia. A finales de 2008, antes de que la actual crisis mostrara
el descenso del empleo, la economia Valenciana era una economia mas fuerte y mas
desarrollada que la de 1995. Se habia protagonizado una notable transformacién en
términos econdmicos y sociales.

La economia espafiola, y por ende la valenciana, alcanzaban desde finales del 2007, un
punto de inflexion marcado por un cambio internacional.

La crisis comenzd en 2007 y evoluciond a nivel internacional en 2008. Los datos indican
que la intensidad de esta crisis global ha afectado a la mayoria de las economias del
mundo. En la actual crisis se han dado cita a un gran nimero de perturbaciones: crisis
bancaria en diferentes paises, el rapido crecimiento de los déficits publicos y los
niveles de endeudamiento de la mayoria de las administraciones, de las empresas y de
las familias, una gran volatilidad en los mercados de cambio, el desplome de la
produccién y del comercio internacional, la explosién de las burbujas inmobiliarias,
crisis bursatiles y problemas de credibilidad sobre la solvencia de las finanzas publicas
gue han contraido los mercados de liquidez y de crédito. La coincidencia de todos
estos desequilibrios ha originado una crisis muy profunda, reflejada especialmente en
elevados niveles de desempleo, y tras la que se tardara en recuperar la senda de
crecimiento a largo plazo.
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La composicion actual de la estructura econdmica de la Comunidad Valenciana es el
fruto de una importante evolucién. En relativamente poco tiempo, se ha pasado de
una actividad tradicionalmente agricola a una actividad de servicios e industrial, propia
de una sociedad econdmicamente avanzada. El Producto Interior Bruto (PIB) de la
Comunidad Valenciana representa un 9.7% del total de Espafa en el caso del sector
industrial.

La Comunidad Valenciana ocupa el cuarto lugar en PIB Industrial entre las
comunidades autdnomas espafiolas. Es sector servicios representa el 65.84% del PIB
regional; el sector industrial tiene una mayor importancia en el conjunto de Espafia,
con un 12.69% del PIB regional (el 23.23% si incluimos también la construccién). El
sector agrario, relativamente pequefio, alcanza el 1.91% del PIB regional, y estd
constituido por una agricultura exportadora y competitiva, destacando especialmente
los citricos. Todos estos datos estan extraidos de la pagina de la Generalitat
Valenciana.

10. TABLA: ESTRUCTURA SECTORIAL DE LA COMUNIDAD VALENCIANA.

ESTRUCTURA SECTORIAL DE LA COMUNIDAD VALENCIANA

SECTOR SERVICIOS SECTOR INDUSTIAL SECTOR AGRARIO

C.VALENCIANA 65,84% 12,69% 1,91%

FUENTE: DATOS EXTRAIDOS DE LA GENERALITAT VALENCIANA Y ELABORACION PROPIA

10. GRAFICO: PORCENTAJES SECTORIALES EN LA COMUNIDAD VALENCIANA.

CVALENCIANA

B SECTOR SERVICIOS ~ m SECTOR INDUSTIAL SECTOR AGRARIO =

2%/_0%

DATOS EXTRAIDOS DE LA PAGINA GENERALITAT VALENCIANA Y ELABORACION PROPIA

La relevancia de las pymes en la economia de la Comunidad Valenciana es un hecho.
Tanto es asi, que se considera que el tejido espafnol estda mayoritariamente constituido
por pequefias unidades de produccion.

Es una de las comunidades donde se encuentra el mayor porcentaje de pymes
(alrededor del 11%).
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La comunidad ha perdido mas de 33.600 empresas en los Ultimos cuatro ainos, lo que
representa un descenso del 8.94%, mientras que el tejido empresarial de Espaia se ha
contraido en los Ultimos cuatro afios en 222.622 empresas, lo que supone el 6.51%,
segun un estudio de la consultoria de empresas CONFINEM. La diferencia entre la
comunidad con el resto del pais es de un 2%.

En la composicion de ambas estructuras se aprecia un aumento de la proporcién de
empresas sin asalariados frente al retroceso del resto de empresas.

El tejido empresarial neto en Espafa se ha reducido por cuarto afio consecutivo, desde
el 1 de enero del 2008 al 1 de enero del 2012 las empresas activas se han reducido en
222.622 empresas, lo que supone una variacion del -6.51% en la Comunidad
Valenciana, en el mismo periodo, la disminucién de empresas se eleva a 33.609, que
representa una variacién del menos 8.94%.

Todas las provincias de la Comunidad Valenciana pierden tejido productivo en el
periodo referido, estos datos se adjuntan en el punto 4.7 de este trabajo.

La crisis econdmica mundial, el ajuste del sector inmobiliario espafiol, el crecimiento
de la competencia internacional y la menor competitividad respecto al resto de paises
de la Unidn Europea, estan provocando la desaparicion de un importante nimero de
empresas.

La situacion en la comunidad se ha visto agravada por el importante peso del sector de
la construccidon en la estructura de su economia, que en su caida ha arrastrado a
empresas de los sectores de industria y servicios, dependientes directa o
indirectamente de él.

En el ambito nacional, desde el 2008 al 2012, y desde el punto de vista del tamafio en
las empresas, medido en nimero de asalariados, la estructura del tejido productivo se
ha caracterizado por un mayor peso de las empresas de reducida dimensién (empresas
de menos de 10 asalariados), pasando del 94.07% al 95.43%.

Segun datos del Instituto Nacional de Estadistica, reflejan que en la Comunidad, el
porcentaje de empresas de reducida dimensién ha pasado del 93.82% en el 2008 al
95.70% en el 2012.
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La economia alemana debe su perfil a los cerca de 3.6 millones de pequefias vy
medianas empresas, a los trabajadores autonomos y a los profesionales liberales.
Alrededor del 99.7% de las empresas pertenecen al segmento de las pymes. Se
consideran tales las empresas con una facturacion anual inferior a 50 millones de
euros y menos de 500 empleados. En torno al 70% de los trabajadores trabajan en
empresas de este tipo. Datos extraidos de la pagina web de intereconomia, articulo
“Las solidas pymes Alemanas”.

El 48.9% de las pymes operan en el sector terciario, el 31.94% en la industria y
alrededor del 19.7% en el comercio.

La mayor parte son dirigidas por sus propietarios, es decir, la mayoria del capital esta
en manos de la direccion empresarial. Frecuentemente las empresas se heredan de
generacidn en generacién. El porcentaje de las empresas familiares ronda el 95%. El
Gobierno Federal alivia la situacién de las pymes mediante reducciones fiscales y
mejores desgravaciones.

Otra medida es la concesion de créditos estatales. Los puntos mas fuertes del sector
son la agilidad con que pone en el mercado productos vendibles, su orientacion
internacional, su alto grado de especializacién y la capacidad de cubrir con éxito los
nichos de mercado. Por eso muchas pymes alemanas son lideres mundiales.

En Alemania, las pymes tienen una gran importancia dentro de la economia del pais. El
denominado “MITTESLSTAND” describe especialmente las empresas pequenas y
medianas alemanas (hasta 500 empleados) que suelen ser mas grandes y mas
internacionales que la media europea.

El Gobierno Federal mejora la actividad empresarial, creando nuevos espacios para
pequefias y medianas empresas, y proporciona un impulso adicional para el
crecimiento. Existen programas especificos como por ejemplo “Programa central para
la innovacion de pymes”.

En cuanto a la internacionalizacién de las pymes, el 11.4% de todas las pymes de
Alemania son exportadoras, segin un estudio realizado en 2007. El porcentaje que
representan las pymes (342.295) entre las empresas exportadoras asciende al 98%,
generando el 21.4% del volumen de exportacion total. Las numerosas pequefias y
medianas empresas exportadoras, especialmente del sector manufacturero, son el
estandarte de la alta competitividad internacional del “MITTELSTAND” aleman.
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Sin embargo existen, aun numerosos obstaculos a la exportacion de bienes y la
inversion directa, que afectan mas a las pymes que a las grandes empresas. Por ello el
Ministerio de Economia y el Gobierno Federal buscan reducir las barreras comerciales,
entre otras cosas orientando mas hacia las pyme los créditos a la exportacién. El
objetivo es hacer visibles y reales las oportunidades de negocio para las pymes en los
mercados extranjeros.

Estos esfuerzos del Gobierno Federal de Alemania se complementan con actuaciones
politicas de apoyo a nivel de las 16 regiones alemanas.

El principio de actuacién es no duplicar los esfuerzos que ya existen a nivel nacional,
sino crear medidas de apoyo adaptadas a las necesidades de cada regién. Asi, muchas
regiones suelen articular medidas concretas y organizar su apoyo mediante agencias
de promocion econdmica, centros de empresas, redes y cluster. Las politicas de cluster

se perfilan actualmente como un tipo de apoyo integral y eficaz, dado que permite
crear redes sectoriales de pymes, grandes empresas, centros de investigacion y
desarrollo.

Si hacemos una comparacion entre las pymes alemanas y espanolas encontramos un
articulo de COTIZALIA, “Las pymes espafiolas son las que mds han bajado el beneficio y
la facturacion”, donde expone que, las pymes espafiolas son las empresas de la zona
del euro que mas han bajado en beneficio y la facturacion en el primer semestre,
frente a las alemanas que muestran signos de recuperacién en el afio 2010.

Parecidas son las conclusiones de una encuesta que el Banco Central Europeo (BCE)
llevé a acabo a 5312 empresas pequefias y medianas en la zona euro junto con la
Comision Europea (CE).

Un 54% de las pymes espafolas ha empeorado su beneficio en los primeros seis meses
del afio 2010 respecto al semestre anterior, en comparacién con el 7% de las francesas
y el 36% de las italianas.

Por el contrario, un 7% de las pymes alemanas han incrementado su ganancia a este
periodo.

En el conjunto de la zona euro, un 21% de las pymes dio a conocer una reduccion de su
beneficio. Espafia es el pais en el que el sector empresarial mas dificultades tiene en
relacidn a sus resultados.

El tejido empresarial alemdan suele ser indicativo de la evolucién de la economia
europea, dado que la economia alemana, por su tamafo, se considera el motor de
Europa. Normalmente, las empresas alemanas presentan mejores indicadores que las
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empresas espafiolas que hacen que Alemania sea una economia mucho mas
competitiva y preparada para afrontar ciclos de crisis y crecimiento que la economia
espafiola.

Las empresas espafiolas tienen mas necesidades de financiacién ajena. Para ser
exactos, el 20% de todo el crédito empresarial de la Unién Europea.

Por otro lado, las pequeias y medianas empresas espafiolas cuentan con las mayores
dificultades para acceder a la financiacion entre las principales economias de la zona
euro, ya que, son las que tienen la opinion mas negativa respecto a la disponibilidad de
crédito. Sélo algo mas del 50% de ellas consiguié en el 2010 que las entidades
financieras le otorgasen los préstamos solicitados. En Alemania fue del 20%.

41



UNIVERSITAT
POLITECNICA
DE VALENCIA

6. PRESION FISCAL EN PYMES.

El indice mas utilizado para medir el esfuerzo fiscal realizado por quienes contribuyen
en un pais o regidn al sostenimiento de las cargas publicas es el denominado indice de
presiéon fiscal, definido por la relacion entre la recaudacion proporcionada por el
conjunto de los impuestos y el PIB (Producto Interior Bruto). En las comparaciones
internacionales se incluyen las cotizaciones a la seguridad social pues forman parte de
los ingresos del estado vy, por tanto, son considerados como impuestos. En definitiva,
este indice permite obtener una idea de la importancia relativa o peso del sector
publico en el conjunto de la economia del pais o region considerada.

Como indice simple presenta grandes ventajas, entre las cuales se debe destacar su
simplicidad, facilidad de cdlculo pues sus datos (recaudaciéon y PIB bruto) son
universalmente conocidos y no hay pais o regién que desconozca su magnitud. Su
simplicidad hace posible las comparaciones entre muy distintos paises y a lo largo de
periodos de tiempo.

Pero como todo indice sencillo, también presenta grandes inconvenientes, siendo el
mas significativo el no proporcionar una idea de cdmo se reparte la carga fiscal entre la
poblacién ni del grado de progresividad del sistema fiscal.

Se pretende analizar las diferencias en la presion fiscal soportada por las empresas,
con especial atencion sobre las pymes, en relacidn con el Impuesto de Sociedades (IS),
tanto en la Comunidad Valenciana como en distintas Comunidades Auténomas. Estas
diferencias son consecuencia, fundamentalmente, del reconocimiento de derechos
econdmicos e histéricos que otorgan a algunos territorios bien capacidad legislativa en
esta materia o bien el disfrute de condiciones especiales.

La importancia de las pymes en este contexto deriva de la incorporacion a las
diferentes normativas que rigen la tributacién de las sociedades en territorio nacional,
de tratamientos especificos para las empresas mas pequefias. Sin embargo, dado que
la caracterizacion de este colectivo, al que la normativa estatal denomina “EMPRESAS
DE REDUCIDA DIMENSION”, responde a criterios tributarios no coincidentes con los
utilizados para la definicion de las pequefias y medianas empresas en otros ambitos.

El sistema fiscal espafiol, constituido a partir de la Constitucion de 1978, presenta
caracteristicas territoriales asimétricas, conviviendo dos modelos distintos: el del
régimen comun, en el que se evidencian determinadas ventajas fiscales especiales por
razones geograficas (Islas Canarias, Ceuta y Melilla), y el de las regiones con regimenes
forales (Comunidad Auténoma del Pais Vasco y Navarra).
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Los regimenes forales se coordinan con el régimen comun mediante normas
armonizadoras, que, por su indefinicion, han propiciado frecuentes disputas entre la
administracion central y las instituciones forales, recurriendo en ocasiones a instancias
europeas para su resolucién o arbitraje.

El sistema tributario espafol, desde el punto de vista de la fiscalidad directa
empresarial, se puede describir como un sistema descentralizado de forma asimétrica
en el que se distinguen tres ambitos descritos anteriormente:

- Régimen comun.

- Regimenes especiales por situacion geografica: dentro del mismo régimen
comun, Islas Canarias, Ceuta y Melilla.

- Regimenes forales: Navarra y Pais Vasco.

Este sistema responde a lo dispuesto por la Constitucion, que sefiala que “la potestad
originaria para establecer los tributos que corresponden exclusivamente al Estado,
mediante ley”, sin perjuicio de que se amparen y respeten los derechos histdricos de
los territorios forales; indicando que la actualizacién del régimen foral habra de
realizarse en el marco de la Constitucion y de los estatutos de autonomia, sin que ello
implique el surgimiento de privilegios econdmicos y sociales.

Para aclarar mas exactamente que es la presidn fiscal podemos decir que cada vez que
se aprueba un nuevo impuesto, que se recupera uno antiguo o que se cambian los
tipos impositivos salta a la palestra el debate de la presidn fiscal. En este término se
utiliza para designar los impuestos a los que estan sometidos los ciudadanos en
funcion del dinero que ganan o, dicho de un modo mas técnico, es la “relacién entre
los ingresos tributarios totales de un pais, incluidas las cotizaciones a la seguridad
social, y en la renta nacional del mismo”.

Asociado a la presion fiscal se suele hablar también del esfuerzo fiscal. En este término
estd mucho mas relacionado con el ciudadano de a pie. Se mide de forma porcentual y
determina el porcentaje de lo que ganamos que se destina al pago de tributos. Estos
incluyen todo tipo de impuestos, desde el IVA hasta el IRPF y el resto de impuestos
directos, pasando por las cotizaciones a la seguridad social.

No debemos confundir presion fiscal y esfuerzo fiscal. El primero suele ser un reflejo
del gasto del Estado, y hasta cierto, del nivel se los servicios sociales de los que
disfrutan los ciudadanos, mientras que el segundo mide el porcentaje de nuestra renta
gue destinamos efectivamente al pago de impuestos.

Dentro de la presion fiscal se pueden enumerar algunas caracteristicas extraidas de un
informe de la Direccion General Impositiva sobre “la presion tributaria Julio 2011”:
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1. En un periodo de crecimiento econdmico la presion tributaria crece, como
resultado de una mayor eficiencia recaudatoria y menor evasion, facilitadas por
el propio crecimiento econdmico y por mejores gestiones de las
administraciones tributarias.

2. Con la aplicacion de la reforma tributaria (2007-2008) y también en un
contexto de crecimiento econdmico, la presidn tributaria total no crece (y la
impositiva, en la que influyen principalmente los tributos administrativos
también), sino que inclusive disminuye.

3. La politica tributaria se inspira en el principio de que los impuestos deben ser
distribuidos con arreglo a la capacidad de pago de cada ciudadano.

Actualmente la presion fiscal en Espafia, se sitUa, segin datos de la OCDE en el 39.99%
entendida como el peso de los impuestos y las contribuciones a la seguridad social
sobre los costes laborales.

La presion fiscal espafiola no ha hecho otro cosa que aumentar en los Ultimos afios. La
recaudacion fiscal baja pero los impuestos siguen subiendo. Espafia es el pais en el que
mas han subido los impuestos en los ultimos afios, segun datos de la OCDE.

La recaudacion por impuestos en Espafia aumento 2.9 puntos porcentuales entre 2000
y 2007 alcanzando el 41% de Producto Interior Bruto (PIB), segliin datos del Eurostat.

La presion fiscal tocd pico en el afio 2006, aunque ese afio comenzé una rebaja que se
ha mantenido hasta el 2011, los repuntes del IVA, IRPF y otras tasas aprobadas por el
nuevo Ejecutivo han vuelto a repuntar la carga tributaria, colocando a Espafia en la
cabeza del ranking en subidas de impuestos, segun fuentes del organismo. La subida
es de tal niveles del 18.4% en 1975 a tasas que duplican ese nivel y superan el 32% a
dia de hoy.

Segun un articulo publicado de la OCDE el 29 de Marzo del 2013, Espafia es el pais
desarrollado que mas ha subido sus impuestos en los ultimos 30 afios.

La diferencia es pronunciada en el IRPF, pero también en el Impuesto de Sociedades.
En el primer caso, el tipo marginal maximo, sin tener en cuenta los incrementos
decididos por las comunidades auténomas, se ha situado en el 52%, sélo por detras de
Bélgica (53.7%), Dinamarca (55.4%) y Suecia (56.6%).
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11. TABLA: COMPARACION IRPF E IS EN PAISES EUROPEQS ANO 2012.

IMPUESTO SOBRE
IMPUESTO SOBRE LA RENTA PERSONAL SOCIEDADES
BELGICA 53,70% 34,00%
DINAMARCA 55,40% 25,00%
SUECIA 56,60% 26,30%
ESPANA 52,00% 30,00%
EU27 38,10% 23,50%

FUENTE: DATOS EXTRAIDOS DE ARTICULO PUBLICADO OCDE Y ELABORACION PROPIA.

En el caso del Impuesto de Sociedades, la presion fiscal que soportan las empresas
representa el 30% de sus beneficios (25% en las pymes).

Tan soélo en el IVA, la presion fiscal es menor al tipo medio general en la Unién
Europea, pero con una salvedad, Espafia es uno de los paises que mas ha elevado el
tipo impositivo desde el afio 2000: del 16% al 18% y después al 21%.

No ocurre lo mismo en el caso del Impuesto sobre la renta, que se situa 8.8 puntos por
encima de la media de la eurozona (43.2%).

En el caso del Impuesto de Sociedades, las empresas pagan, al menos formalmente,
3.9 puntos mas que en la zona del euro, donde se ha producido una pronunciada
reduccion en los Ultimos afios. Desde el ano 2000 se ha pasado del 34.4% al 26.1% en
el 2012.

Estos tipos impositivos, en todo caso, son nominales, ya que los reales son muy
inferiores, debido a que, los agentes econdmicos se benefician de toda suerte de
deducciones y desgravaciones que reducen el tipo efectivo de forma considerable.

Para hacer una comparacién homogénea, hay que tener en cuenta el IRPF, a partir de
qgué nivel de rentas se aplica el tipo marginal maximo, y en el caso de Espaia es uno de
los mds bajos de la Unidon Europea. Se aplica, incluyendo las escalas estatal y
autondémica, a partir de 53.407 euros para declaraciones correspondientes al afio
2011. Esto da idea de la alta progresividad de la escala de gravamen.
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6.1. COMPARACION DE LA PRESION FISCAL FRENTE A&
PAISES EUROPEOS.

La presion fiscal sobre el empleo en Espafia alcanzé de media en el afio 2012 el 41.4%,
lo que supone un incremento de 1.42 puntos porcentuales respecto al afio anterior, la
mayor subida registrada entre los paises de la Organizacion para la Cooperacion vy el
Desarrollo Econédmico (OCDE).

La presion fiscal sobre el salario medio espafiol, es decir, el porcentaje que de que
ganamos se destina al pago de tributos, se situé en 2008 en el 37.8%, lo que supone
una tasa de cinco puntos por debajo de la media europea (43.14%), segln un informe
de Europa Press.

En un adelanto la OCDE, explica que este repunte de la presion fiscal sobre el empleo
en Espafia obedece a unos “mayores impuestos sobre la renta” en 2012 y le sitda en el
puesto 12 de 34 del conjunto de paises miembros de la Organizacion (en orden
descendente).

El Gobierno aprobo para los afios 2012 y 2013 una subida progresiva de los tipos de
IRPF, con una escala que contempla un incremento del 0.75% para el primer nivel de
renta hasta el 7% para los ingresos que superen los 300.000 euros de base liquidable,
estas subidas se explican mds detalladamente en el punto 6.4 de este proyecto.

La agencia destaca ademas, que la carga fiscal sobre el empleo en 2012 se ha
incrementado en 2.8 puntos porcentuales en comparacion con el afio 2000, cuando
era del 38.6% y en 3.1 puntos porcentuales en relacién a 2009, cuando era del 38.3%.

Los trabajadores espafioles soportan un esfuerzo fiscal superior al de sus vecinos
europeos, ya que, aunque la presién fiscal sobre las rentas del trabajo en Espaina es
ligeramente menor a la media europea, el salario medio anual es menor en
comparacion con el de los paises de la zona euro.

El esfuerzo fiscal es un indicador muy relevador del peso que tienen los impuestos
sobre el bolsillo de los contribuyentes, ya que, muestra como dos paises, con una
presién idéntica, realizan un sacrificio econdmico muy diferente cuando el nivel de
renta de sus ciudadanos no es el mismo, explica el sindicato de técnicos del Ministerio
de Hacienda.

La OCDE explica que, la carga fiscal sobre los ingresos de los trabajadores aumentd en
2012 en 19 de los 34 paises de la OCDE, mientras que la media del conjunto de la
Organizacion se incrementd una décima en el ultimo afio, hasta el 35.6%.
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Junto a Espafia, Polonia (1.9 puntos porcentuales), Eslovaquia (0.8 puntos
porcentuales) y Paises Bajos (0.6 puntos porcentuales) fueron los paises donde se
registraron los incrementos mas significativos de la presidn fiscal, aunque en su caso
este repunte obedece tanto a la subida de los impuestos como de las contribuciones a
la seguridad social.

Por el contrario, en Portugal (-1.26 puntos porcentuales), Grecia (-0.47 puntos
porcentuales), Suiza (-0.41 puntos porcentuales) y Reino Unido (-0.33 puntos
porcentuales) se produjeron los mayores descensos.

Asimismo, Bélgica (56%), Francia (50.2%), Alemania (49.4%) registraron la mayor
presion salarial, mientras que Chile (7%), Nueva Zelanda (16.4%) y México (19%) la
menor. Segun fuentes de la OCDE para el afio 2012.

En la actualidad, los espafioles ganan un promedio de 22.000 euros anuales brutos,
mientras que la media de los paises de nuestro entorno se situa en unos 34.000 euros,
segun se desprende de un estudio los técnicos del Ministerio de Hacienda realizado a
partir de datos de la OCDE.

En este sentido, los técnicos de Hacienda advierten que si consideramos los impuestos
que soporta un espafiol por el consumo (IVA e Impuestos Especiales), la presién sobre
el salario medio se elevaria desde el 37.8% hasta el 47.01%, y podria superar el 50% si
afadimos los pagos medios de impuestos sobre sucesiones o donaciones,
transmisiones patrimoniales e impuestos municipales, entre otros.

Segun un informe de la OCDE “los ingresos suben lentamente”. En la mayoria de los
paises de la OCDE los ingresos fiscales siguen aumentando en relacidon con el PIB, de
los descensos observados en los afios 2008-2009 el comienzo de la crisis, segun
anuales de la OCDE “Revence Statiscs”.

Paises de la OCDE estan recogidos sobre el 34% del PIB en impuestos en 2011, en
comparacion con el 33.8% en 2010. Esto es muy por debajo del pico mas reciente de
2007, cuando los ingresos fiscales y el PIB promedio es del 35.1%.

12. TABLA: INGRESOS FISCLAES GENERANESL COMO PORCENTAJES DEL PIB EN LOS
PAISES DE LA OCDE.

INGRESO FISCAL GENERAL COMO PORCENTAJE DEL PIB

2007 |2008 (2009 |[2010 |2011 provisional

Australia 29,7 (27,1 |25,8 |25,6
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Austria® 41,8 42,8 |425 |420 |421
Belgium 43,6 43,9 43,1 43,5 44,0
Canada 33,1 (32,3 (32,1 (31,0 (31,0
Chile 22,8 (21,4 (17,1 (19,6 (21,4
Czech Republic 35,9 35,0 (33,9 34,2 35,3
Denmark ! 48,9 47,8 47,7 47,6 48,1
Estonia 31,4 31,7 35,7 34,2 32,8
Finland 43,0 42,9 42,8 42,5 43,4
France ' 43,7 43,5 42,5 42,9 44,2
Germany’ 36,1 |36,5 (37,3 36,1 |37,1
Greece' 32,5 (32,1 (30,4 (30,9 (31,2
Hungary 40,3 |40,1 (399 (379 (357
Iceland 40,6 36,7 (33,9 (352 (36,0
Ireland 309 |29,1 (27,7 (27,6 |28,2
Israel * 363 (33,8 (31,4 [324 (326
Italy 43,2 43,0 (43,0 (429 |429
Japan 28,5 28,5 27,0 27,6

Korea 26,5 26,5 25,5 25,1 25,9
Luxembourg 35,6 35,5 37,7 37,1 37,1
Mexico 17,7 20,9 17,4 18,8 19,7
Netherlands 38,7 39,3 38,2 38,7

New Zealand 34,7 33,8 31,6 31,5 31,7
Norway 42,9 42,1 42,4 42,9 43,2
Poland 34,8 34,2 31,7 31,7
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Portugal 32,4 32,5 30,7 31,3

Slovak Republic 29,5 29,5 29,1 28,3 28,8
Slovenia 37,7 37,1 37,1 37,5 36,8
Spain’ 37,3 (33,1 (30,9 (32,3 (31,6
Sweden 47,4 46,4 46,6 45,5 44,5
Switzerland 27,7 28,1 28,7 28,1 28,5
Turkey 24,1 24,2 24,6 25,7 25,0
United Kingdom 358 358 (34,2 (34,9 (35,5
United States 27,9 26,3 24,2 24,8 25,1
OECD Total 351 |34,5 (33,7 (33,8

FUENTE: DATOS EXTRAIDOS DE LA OCDE Y ELABORACION PROPIA

De los 29 paises para los cuales se dispone de datos del afio 2011, los ingresos

tributarios aumentaron como proporcion del PIB en 20 paises y cayd en sélo seis. Esto

demuestra una tendencia mdas marcada hacia una mayor recaudacion tributaria que en

2010, cuando se produjo un mayor equilibrio de los aumentos y disminuciones de los

distintos paises.

49



22 UNIVERSITAT
) POLITECNICA
; DE VALENCIA

11. GRAFICO: INGRESOS FISCALES COMO PORCENTAJE DEL PIB EN PAISES DE LA OCDE
ANO 2010.
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FUENTE: DATOS EXTRAIDOS DE LA OCDE Y ELABORACION PROPIA

Chile, Francia, Republica Checa y Alemania registraron los mayores incrementos en
2011, y Hungria, Estonia y Suecia los mayores descensos.

El aumento de las tasas de impuestos en 2010 y 2011 se deben a una combinacion de
factores. Con un régimen fiscal progresivo, la recuperacién econdmica se tradujo en el
aumento de los ingresos fiscales mas rapido que la subida del PIB y al mismo tiempo,
muchos paises aumentaron las tasas de impuestos y/o bases ampliadas.

12. GRAFICO: INGRESOS FISCALES COMO PORCENTAJES DEL PIB EN PAISES DE LA OCDE
ENTRE LOS ANOS DEL 2007 AL 2009.
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En 2008 y 2009, la disminucion de los ratios reflejan la gravedad de la recesion y de
gue algunos paises han respondido mediante la reduccion de las tasas impositivas.

Este aumento de los ingresos fiscales en 2011 apoya los esfuerzos de consolidacion
fiscal en muchos paises, dijo el secretario General de la OCDE, Angel Gurria. Sin
embargo, si estos paises quieren seguir estas estrategias a largo plazo con éxito, el
aumento de los ingresos fiscales debe ir de la mano con los esfuerzos para restablecer
a largo plazo, las perspectivas de crecimiento, fortalecer la actividad econdmica y crear
empleo.

La presién de ingresos ha alcanzado algunos niveles de Gobierno mas dificiles que
otros, con la presion fiscal medida para los Gobiernos locales que queda estable desde
2007, los paises europeos mas afectados por la crisis financiera y la recesién
subsiguiente, Grecia, Irlanda, Portugal y Espafa, experimentaron una fuerte caida en
los ingresos fiscales en 2008 y 2009 y una ligera recuperacion en los ingresos desde
entonces.

Espafia se halla inmersa en una recesidn que se ha visto agravada por la continuada
crisis de la zona del euro. Aunque se han sentado las bases de la recuperacién, ésta
requerird que se apliquen plenamente las reformas emprendidas y que se tomen
nuevas medidas para restaurar la confianza en el sector bancario, consolidar las
finanzas publicas y combatir el elevado desempleo, segun el estudio Econdmico de
Espana 2012 de la OCDE.

Este informe presentado el 29/11/2012 en Madrid por el secretario General de la
OCDE y el Ministro de Economia y Competitividad, Luis De guindos, reconoce el amplio
proceso de reformas emprendido. Sin embargo, sefiala que las condiciones adversas
limitaran el efecto a corto plazo de las medidas. De hecho, el estudio prevé que la
economia espafiola se contraiga un 1.4% en 2013, antes de volver a un indice de
crecimiento del 0.5% en 2014.

Angel Gurria indicé que, las autoridades espafiolas han emprendido un valiente
programa de reformas para combatir desde su raiz las causas de la crisis actual.
Aunque la incertidumbre en la zona euro y la desaceleracion econdémica mundial
complican la recuperacion de Espafia.

Entre las principales reformas que el informe aplaude, destacan las medidas de
consolidacion de las cuentas publicas y el fortalecimiento de las reglas fiscales, asi
como las profundas reformas del mercado laboral y del sector bancario.
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El impuesto sobre sociedades cumple el objetivo de gravar los objetivos por las
entidades juridicas. Constituye un complemento del impuesto sobre la renta de las
personas fisicas sobre la renta en el marco de un sistema tributario sobre la renta.
Ademas, cumple una funcién de retencion en la fuente respecto de las rentas de
capital obtenidas por los inversores extranjeros a través de sociedades de su
propiedad residentes en territorio espafiol.

Ambos objetivos, que responden a los principios constitucionales de suficiencia y
justicia establecidos en el Articulo 31 de la Constitucién son una constante en el
impuesto sobre sociedades.

Este impuesto viene regulado por la Ley 43/1995 de 27 de Diciembre y modificado
posteriormente por el Real Decreto Legislativo 4/2004 de 5 de Marzo.

Grava los beneficios por las personas juridicas reguladas por los principios y normas
establecidas en el Cédigo de Comercio, la Ley de Sociedades Anénimas y el Plan
General de Contabilidad.

Tiene ambito de aplicacidn en todo el territorio nacional. No obstante, la exigencia de
su aplicacion no es uniforme en todo el territorio espafiol, debido a que, existen
regimenes especiales por razén del territorio: el concierto econdmico con el Pais
Vasco, el convenio con Navarra, y los convenios con Canarias, Ceuta y Melilla.

Los sujetos pasivos son personas juridicas (excepto sociedades civiles) y algunas
entidades sin personalidad juridica (como por ejemplo fondos de inversién).

Son residentes las sociedades constituidas por normas espafiolas, las de domicilio en
territorio espafiol o las que su sede de direccion efectiva en territorio espafiol,
entendiéndose asi cuando en él radica la direcciéon y control del conjunto de sus
actividades.

Su domicilio fiscal sera el domicilio social, si en él estd centralizada su gestion,
administracion y direccidon de negocios. Sino, se atenderd al lugar donde se realice.
Cuando no pueda establecerse el lugar del domicilio fiscal prevalecera aquel en el que
radique el mayor valor del inmovilizado.

Hay tanto exencidn total como exencidn parcial. Las entidades exentas son: el Estado,
las Comunidades Auténomas y Corporaciones Locales; el Banco de Espafia; entes
publicos...
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El Articulo 8 del texto refundido de la Ley del Impuesto de Sociedades considera que
son residentes en Espafia las sociedades que cumplan los siguientes requisitos:

- Se haya constituido conforme a las normas espanolas.
- Tengan la sede de direccién efectiva en Espafia.
- Tengan el domicilio social en Espafa.

El Hecho Imponible es la obtencién de renta por el sujeto pasivo e imputacion de bases
imponibles positivas en el régimen de transparencia.

La Base Imponible es el importe de la renta en el periodo impositivo minorada por la
compensacion de bases imponibles negativas de ejercicios anteriores. La
determinacién es una estimacion directa (la base imponible se calculara corrigiendo el
resultado contable determinado de acuerdo con el Cddigo de Comercio, en las demas
leyes relativas a dicha determinacion y en las disposiciones que se dicten en desarrollo
a las citadas normas).

Tipos de gravamen al Impuesto de Sociedades:

- 30% CARACTER GENERAL.

- 25% EMPRESAS DE REDUCIDA DIMENSION (ARTICULO 28 LIS) Y OTRAS.
- 20% APLICACION TIPO REDUCIDO (ARTICULO 12 LIS).

- 10% ENTIDADES SIN FINES LUCRATIVOS Y OTRAS.

- 1% SOCIEDADES DE INVERSION CAPITAL VARIABLE Y OTRAS.

- 0% FONDOS DE PENSIONES.

Tributan al 0% los Fondos de Pensiones regulados en el texto refundido de la Ley de
Regulacién de los Planes y Fondos de Pensiones.

Tributaran al 1% entre otras, las sociedades de Inversién de Capital Variable y Fondos
de Inversién de caracter financiero que tengan el nimero minimo de accionistas o
participes previstos en la Ley 35/2003.

Tributaran al 10% las entidades a las que sea de aplicacion el régimen fiscal establecido
en la Ley 49/2002 de 23 de Diciembre, de régimen fiscal de las Entidades sin fines
Lucrativos y de los Incentivos Fiscales al Mecenazgo.

Entidades a las que sean de aplicacion los incentivos fiscales para las Empresas de
Reducida Dimensidn que, de acuerdo con el Articulo 28 de la Ley del Impuesto sobre
Sociedades, no deben tributar a un tipo diferente del general: por la parte del Base
Imponible comprendida entre 0 y 300.000 euros al 25%, por la parte de Base
Imponible restante al 30%.
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Entidades a las que sea de aplicacion el tipo de gravamen reducido por mantenimiento
o creaciéon de empleo establecido en la disposicién adicional duodécima de la LIS no
deban tributar a un tipo diferente del general: por la parte de la Base Imponible
comprendida entre 0 y 300.000 euros al 20%, por la parte de Base Imponible restante
al 25%.

Por otra lado, cuando nos referimos a exenciones, hablamos sobre el beneficio fiscal
por el cual, aun cuando el sujeto pasivo realice el presupuesto de Hecho Imponible, no
se generan los efectos de este ultimo. Es decir, una exencion no impide que se realice
el Hecho Imponible, sino que, realizado el mismo, no se produce el nacimiento de la
obligacion tributaria.

El Articulo 10.1 del TRLIS sefiala que la Base Imponible “estard constituida por el
importe de la renta en el periodo impositivo”. Un periodo impositivo que coincidira
con el ejercicio econdmico de la entidad sin poder exceder en ningun caso de 12
meses. El devengo del impuesto, es decir, el nacimiento de la obligacion tributaria,
corresponde al ultimo dia del periodo impositivo (Articulo 27 del TRLIS).

54



UNIVERSITAT
POLITECNICA
DE VALENCIA

El esquema de la liquidacién del Impuesto de Sociedades es el siguiente:

(+/-) AJUSTES DE CARACTER FISCAL.
(+) IMPUTACION DE REGIMENES ESPECIALES (ARTICULO 4.2)

(-) BASES IMPONIBLES NEGATIVAS EJERCICIOS ANTERIORES.

(X) TIPO DE GRAVAMEN (ARTICULO 28)

(-) DEDUCCION POR DOBLE IMPOSICION (ARTICULO 30 A 32)
(-) BONIFICACIONES (ARTICULOS 33 Y 34)
(-) PAGOS FRACCIONADOS (ARTICULO 45).

(-) RETENCIONES E INGRESOS A CUENTA (ARTICULO 46)

Si analizamos los aspectos mdas relevantes de la reforma del Impuesto sobre
Sociedades, Real Decreto Legislativo 4/2004, de 5 de Marzo por el que se aprueba el
texto refundido de la Ley del Impuesto de Sociedades, podemos decir que en el Hecho
Imponible se produce una simplificacion del impuesto al sustituir la clasificacion de
rentas contenida en la legislacién anterior por un concepto mads global y sencillo de
Hecho Imponible, definiéndolo como “la obtencidn de renta, cualquiera que sea su
fuente u origen” (LEY 43/1995, ARTNICULO 4.1).

No obstante, la LIS mantiene la diferenciacion de rentas al regular la tributacién de las
entidades sujetas por obligacion real y de las parcialmente exentas.

Respecto al sujeto pasivo del impuesto, son varias las novedades que se introdujeron.
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En primer lugar, la ley establece una relaciéon detallada de las entidades sujetas al
impuesto, sustituyendo la referencia a la normativa anterior a las personas juridicas no
sometidas al impuesto sobre la renta de las personas fisicas.

En segundo lugar, se eliminaron la tributacidn minima por las rentas sujetas a
retencion de las entidades total o parcial exentas.

Finalmente, se somete al impuesto las sociedades transparentes cuyas rentas, hasta
ese momento, se integraban en las Bases Imponibles de sus socios. Con la entrada en
vigor de la nueva normativa, estas sociedades pasan a tributar por el Impuesto de
Sociedades con la obligacion de hacer efectiva la cuota resultante de la liquidacion,
como cualquier otro sujeto pasivo.
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6.3. EVOLUCION DEL IMPUESO DE SOCIEDADES PERIODO
2006 AL 2012.

La comparacién de los ingresos tributarios en Espafa en el ejercicio 2011 con los que
se obtenian en 2006 revela algunos elementos de interés, tanto cuantitativos como
cualitativos.

En el afo 2006, los impuestos devengados a través de las diferentes figuras tributarias
alcanzaron los 183.525 millones de euros, que fue un maximo histérico en ese
momento.

Cinco afnos después, en 2011, la recaudacién sdlo alcanzé 158.516 millones de euros,
lo que supone una reduccién de 25.009 millones de euros en ingresos publicos, que a
su vez equivalen, sin tener en cuenta la inflacion.

Debido a la crisis tanto econdmica, financiera como fiscal, hay menores bases
imponibles de los diferentes impuestos.

Segun datos de las memorias de la Agencia Tributaria, medido en millones de euros, se
ha obtenido la siguiente tabla:

13. TABLA: EVOLUCION DE LOS INGRESOS FISCALES OBTENIDOS POR LOS DIFERENTES
IMPUESTOS.

EVOLUCION DE LOS INGRESOS FISCALES
2006 2007 2008 2009 2010 2011
IRPF 64.638 67.905 64.813 62.832 66.909 68.557
IS 41.675 35.254 20.738 17.373 14.673 13.383
IVA 52.817 55.073 47.840 46.766 52.093 51.580

FUENTE: DATOS EXTRAIDOS DE AEAT Y ELABORACION PROPIA

En el periodo de la crisis, la recaudacién total de impuestos cayd en 25.009 millones de
euros, la tributacion de las empresas se ha desplomado en 28.292 millones de euros.
La gran disminucién del Impuesto de Sociedades puede explicar la pérdida de ingresos.

Se dejo de recaudar mas de un 13% en el Impuesto de Sucesiones.

La crisis econdmica tiene consecuencias negativas sobre las bases imponibles de todos
los impuestos por que caen la actividad, las ventas, el consumo, el empleo, los salarios
y los beneficios empresariales. Sin embargo, en el periodo 2006/2011 existe un patrén
de funcionamiento homogéneo en el conjunto de los impuestos, con la Unica
excepcion del que grava los beneficios de las empresas.
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El IRPF, el IVA y los impuestos especiales alcanzan su maximo potencial recaudatorio
en 2007. Por el contrario, en ese ejercicio, que es el ultimo afio expansivo de la
economia espafola, el Impuesto de Sociedades ya empieza a perder capacidad
recaudatoria.

La crisis se hace explicita en 2008 y provoca una caida en los ingresos que afecta a
todos los impuestos. El ejercicio 2009 marca el peor momento del ciclo de la crisis en
términos de recaudacion pero también sefiala un punto de inflexion.

La vuelta a un débil crecimiento entre 2010 y 2011, pero sobre todo los cambios
normativos en el proceso de consolidacion fiscal, tienen como resultado la
recuperaciéon de ingresos en todos los impuestos, con la Unica excepcion del Impuesto
de Sociedades.

Mientras que la recaudacion por IRPF aumenta en 9% entre 2009 y 2011, el IVA el 10%
y los impuestos especiales se mantenian estables, el Impuesto de Sociedades caia el
23%.

14. TABLA: PARTICIPACION DEL IMPUESTO DE SOCIEDADES EN EL PERIODO 2006 AL
2011.

PARTICIPACION DEL IMPUESTO DE SOCIEDADES
2006 2007 2008 2009 2010 2011
TOTAL IS 183.525| 184.679 2.159.495| 152.676| 159.885| 158.516
IS 41.675 35.254 20.738 17.373 14.673 13.383
%IS/TOTAL 23% 19% 13% 11% 9% 8%

FUENTE: DATOS EXTRAIDOS DE LA AEAT Y ELABORACION PROPIA.

Segun datos de la Agencia Tributaria en el ejercicio 2006, los ingresos aportados por
este impuesto equivalen el 23% de la recaudacion total. Esto es, de cada 100 euros
recaudados, las empresas aportaban 23 a través de la imposicion sobre sus beneficios.

En 2011 esa contribucién es ya tan solo el 8%, lo que coloca al Impuesto sobre
Sociedades en un nivel menor en términos comparados con el resto de figuras
tributarias. El proceso de pérdida de peso es continuo.

Del 23% de aportacion en 2006, se pasa al 19% en 2007, al 13% en 2008, al 11% en
2009, al 9% en 2010 hasta caer a un minimo en la historia fiscal espaiola con el 8%.

En 2006, la recaudacion del Impuesto de Sociedades multiplicaba por 2.2 veces la de
los especiales. En 2011, la situacién cambiaba de forma radical porque estos ultimos
aportaban un 42% mas que el Impuesto de Sociedades.
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Aportan mas los impuestos indirectos que gravan el consumo (IVA y especiales),
aumenta el IRPF (que es fundamentalmente un impuesto sobre las rentas salariales) y
cae la tributacidn directa sobre los beneficios empresariales.

El resultado contable cae, pero también lo es que la base imponible del impuesto se
reduce mucho mas.

Como ya he mencionado anteriormente, en Espafia el tipo impositivo es del 30% para
las grandes empresas y del 25% para las pequefias y medianas empresas.

Para el afio 2012 se hicieron un proceso de cambios. Se prorrogd un afio mas la
deduccién de los 5% de los gastos o inversiones satisfechos para habituar a los
empleados en la utilizacion de las nuevas tecnologias de la comunicacién y de la
informacién. Paralelamente, estos gastos e inversiones no tendran la consideraciéon
(como hasta 2011) de retribuciones a efectos del IRPF de los empleados, dado que
seguira teniendo la consideracidon de gastos de formacidn.

Se prorroga para los periodos impositivos iniciados en 2012 el tipo de gravamen
reducido en el Impuesto de Sociedades en 2012 por mantenimiento o creacion de
empleo cuando el importe neto de la cifra de negocios sea inferior a 5.000.000 de
euros y la plantilla media no llegue a 25 empleados, siempre que, al menos, se
mantenga plantilla en el ejercicio iniciado en 2012 respecto a los 12 meses anteriores
al inicio del primer periodo impositivo iniciado en 2009, que serd del 20% sobre los
primeros 300.000 euros de base imponible y el 25% por el exceso sobre dicho importe.

Se mantienen los porcentajes de los pagos fraccionados para 2012, incluso en lo
concerniente a la modificacion introducida por el Real Decreto Ley 9/2011 que, para
entidades con cifra de negocios en el ejercicio anterior entre 20 y 60 millones de euros
elevé el porcentaje del 21 al 24% y para que tuvieran una cifra de negocios superior se
fij6 en el 27%.

Las empresas de reducida dimensidn, se veran con mas detenimiento en el siguiente
punto, (el volumen de operaciones anual no sobrepasa 10.000.000 de euros) también
mantienen los porcentajes de pagos fraccionados, 18% sobre la cuota del ejercicio
anterior para las que hayan escogido esta modalidad, y para las restantes 17% de los
primeros 300.000 euros de resultados del periodo de declaracidn, y el 21% del resto.

Incremento del porcentaje de retencion. Para el 2012 y 2013 el tipo general de
retencion o ingreso a cuenta (sobre rendimientos del capital mobiliario, alquileres...),
pasa del 19 al 21%.

59



2 UNIVERSITAT
) POLITECNICA
DE VALENCIA

15. TABLA: PROCESO DE CAMBIOS EN EL IMPUESTO DE SOCIEDADES.

Cifra negocios Pagos fraccionados Impuesto
hasta Plantilla | modalidad cilc | base impon porc sociedad
< 25 A) LIS art.45.2  |[599] Imp.5oc. 18%
5 ME ten. Hasta 300.000 14% 20%
MAnten- | payusart.as.3 | oo
empleoc EXCESO 17% 25%
A) LIS art. 45.2  |[599] Imp.50c. 13%
6.010.121,04 Hasta 300.000 17% 25%
B2)LISart.45.3 | oo0°
EXCESD 21% 30%
Hasta 300.000 17% 25%
10 M€ B2)LISart.45.3 | oo0°
EXCESD 21% 30%
20 ME B1) LIS art. 45.3 25% 35%
60 ME B1) LIS art. 45.3 28% 35%
> 60 M€ B1) LIS art. 45.3 31% 35%

FUENTE: ELABORACION PROPIA.

Para terminar los resimenes de novedades publicadas en 2012 y que son de aplicacién

en 2013. Dado el volumen de las mismas, selecciono las de mayor relevancia para las

pymes, aunque una gran parte de las medidas van dirigidas a las grandes empresas.

Muchas son novedades de indole temporal que afectan tan sélo a los ejercicios 2012 y

2013.

En primer lugar, mencionar que se prorroga, para el ejercicio 2013, la aplicacién de un

tipo de gravamen reducido en el Impuesto de Sociedades por mantenimiento o

creacion de empleo por las microempresas. La medida es aplicable también en el IRPF,

en forma de rendimiento neto de actividades econdmicas.

Los cambios introducidos por las distintas leyes y decretos son los siguientes:

Se establece un limite temporal a la deduccién del Fondo de Comercio
generado en adquisiciones de negocios.

Se introduce una medida de cardcter temporal, tendente a limitar
parcialmente, para grandes empresas, la amortizacion fiscalmente deducible
correspondiente a los periodos impositivos que se inciden dentro de los afos
2013y 2014.

Se modifica el Régimen Fiscal previsto para contratos de arrendamiento
financiero.

Se modifica la fiscalidad de las indemnizaciones que superen una determinada

cuantia, a través de su consideracién como gasto no deducible.
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Se ofrece la posibilidad de realizar una actuacién de balances.

Limitacién de la compensacion de bases imponibles negativas para los sujetos
pasivos cuyo volumen de operaciones haya superado la cantidad de
6.010.121,04 euros.

Aumento del limite temporal a la deduccién correspondiente al inmovilizado
intangible con vida util indefinida.

Aumenta la base imponible del periodo respecto del cual se calcula el
correspondiente pago fraccionado.

Se aprueba la exencion 50% las ganancias patrimoniales obtenidas sin
mediacidn de establecimiento permanente en Espafia.

Se elimina la libertad de amortizacion que esta acompafia de una limitacion
temporal en la base imponible respecto de las cantidades pendientes de aplicar
procedentes de periodos impositivos en que se haya generado el derecho a la
aplicacion de la libertad de amortizacion.

Gravamen especial sobre dividendos y rentas de fuente extranjera.

Se afiade a la Disposicion Transitoria trigésimo séptima, de aplicacion desde la
entrada en vigor del Real Decreto Legislativo (RDL) 12/2012, 31 de Marzo de
2012. Los sujetos pasivos que hayan realizado inversiones hasta la entrada en
vigor del RDL, a las que resulte de aplicacion el supuesto de libertad de
amortizacion de los activos nuevos; siempre y cuando resulten cantidades
pendientes de aplicar, relativos a la libertad de amortizacion.
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6.4. IMPUESTO DE SOCIEDADES: EN EUROPA (PERIODO DEL
2008 AL 2012).

Es importante situar el panorama tributario espafiol en el contexto de la Unidén
Europea y de sus intentos armonizadores de la tributacion directa de las empresas.

La armonizacién fiscal en la Union Europea se plantea como un medio dentro del
proceso de armonizacion del derecho de sociedades para alcanzar un mercado interior
Unico. Especialmente en los ultimos afios, paises como Francia y Alemania se han
convertido en los principales impulsores de este movimiento a fin de evitar una carrera
entre los estados miembros con el objetivo de reducir impuestos para atraer mas
inversiones.

La preocupaciéon de la armonizacion fiscal se ha puesto de manifiesto desde los afios
60 a través de la elaboracion de estudios para sefialar que las diferencias fiscales entre
los estados miembros afectan a la localizacion de las inversiones provocando
distorsiones, lanzando una serie de recomendaciones para corregir estos efectos.

A finales de los 90, la Comision Europea presentd un codigo de conducta sobre
fiscalidad de las empresas, cuya finalidad era plantear actuaciones politicas para
eliminar aquellas medidas perniciosas que tuvieran incidencia en la localizacion de las
actividades empresariales.

En 2001, la Comision Europea emitié una serie de documentos en los que
profundizaban en la idea de un sistema comun de Imposicién sobre Sociedades que
permita a las empresas con actividades en varios paises de la Unidon Europea calcular,
de acuerdo con un mismo lenguaje fiscal, la base imponible de sus actividades. El
problema de ello es que se centra Unicamente en la fiscalidad de operaciones de
combinacidn de negocios, grupos de empresas y correccidén de los efectos de la doble
imposicién.

En dltimo lugar, se observa un proceso paralelo de armonizacién espontanea (en los
tipos a la baja no en las legislaciones) fruto de la competencia fiscal existente entre los
paises comunitarios. Sin embargo, como se ha puesto de manifiesto en el caso de
Espana, en ocasiones las diferencias impositivas pueden llegar a ser mas relevantes
entre regiones de un mismo pais que entre paises vecinos. Algunas de las disputas
entre la administracién central y, especialmente, la Comunidad del Pais Vasco se han
tenido que resolver ante instancias comunitarias. Cabria pensar que la politica Europea
podria ejercer un efecto corrector de las diferencias dentro del propio pais; sin
embargo, los ultimos pronunciamientos apuntan a la idea de que los regimenes
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fiscales forales constituyen un sistema tributario autdnomo aceptable dentro del
marco de la Unidn Europea.

En Europa, hace mas de 10 afios que los estados han entrado en una competicion
impositiva para atraer inversiones, reduciendo sus Impuestos de Sociedades como
forma de llamar a las empresas, lo que se ha traducido en una drdstica reduccidon de la
recaudacion tributaria a los beneficios empresariales.

La situacidn es la siguiente, en Europa se cred un mercado interior en el que operaba
una libre circulacion de trabajadores, una libre circulacién de mercancias, una libertad
de establecimiento empresarial, una libre prestaciéon de servicios y una libre
circulacion de capitales. Pero a esta plena libertad mercantil dentro de Europa no le
acompafié una armonizacion fiscal, por lo que, gracias a esta desigualdad impositiva,
las sociedades buscan la tributacion mas favorable, para establecerse donde
encuentren mayores facilidades fiscales y operar desde alli en el resto del mercado
interior. El resultado, la caida de la recaudacion del Impuesto de Sociedades en todos
los paises europeos.

Segun datos del Eurostat, entre 2000 y 2010 la media europea del Impuesto de
Sociedades ha caido casi nueve puntos (del 31.9 al 23.2). Paises como Bulgaria o Chipre
han llegado a tipos impositivos del 10%, reduciéndose desde el 32.5% en el caso de
Bulgaria, y desde el 29% en el caso de Chipre, lo que supone una caida de unos 20
puntos. Otros paises, como Alemania, han reducido en estos ultimos 10 afios 21.8
puntos su Impuesto de Sociedades, de un 51.6% a un 29.8%. Irlanda ha situado el
Impuesto de Sociedades en 12.5% recientemente, afirmando su intencion de atraer
inversiones de empresas. Solo son algunos ejemplos, en términos generales la caida de
los tipos del Impuesto de Sociedades ha sido alarmante en todos los paises.

En el caso espaiiol, entre 2000 y 2010 el Impuesto de Sociedades parece que sélo se ha
reducido 5 puntos, de un 35% a un 30% (entre el 25% y 20% para las pymes). Sin
embargo, estos datos no son reales, ya que, Unicamente reflejan la base imponible, sin
ofrecer el tipo aplicable una vez practicadas las exenciones y deducciones del sistema
tributario. Un reciente estudio de la Agencia Tributaria demuestra que la media de la
tributacion efectiva de las sociedades en Espafia se sitla en torno al 10%. Por ello, el
Impuesto de Sucesiones publicado no es real. Ademas, el mismo informe sefiala que en
los Ultimos afios la recaudacién del Impuesto de Sucesiones ha caido mds del 60%. Uno
de los motivos, es que, las grandes multinacionales son aquellas a las que se les aplican
los tipos finales mas bajos, se les aplica un tipo efectivo mas alto.

Como ejemplo de lo descrito se puede analizar la imposicion efectiva que en estos
afios se practico a algunas grandes empresas:
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16. TABLA: EJEMPLO PARA ANALIZAR LA IMPOSICION EFECTIVA .

EMPRESAS:
IMPOSICION LO QUE SE
EFECTIVA BENEFICIO TRIBUTO
BANCO
SABADELL 7,80% 571 MILL/EUR | 45 MILL/EURO
BANCO 10588
SANTANDER 11,30% MILL/EUR | 1207 MILL/EURO
ACS 12,10% 988 MILL/EUR | 120 MILL/EURO

El banco Sabadell de 571 millones de euros que obtuvo de beneficio en este periodo
de tiempo, sélo tributd 45 millones de euros con un tipo impositivo del 7.80%.

La Unica solucidon es armonizar este impuesto a nivel europeo. Se ha creado un
entramado institucional que sirve de base para, mediante mecanismos de
coordinacidn o cooperacidn entre estados, sacar adelante una armonizacién a lo
referente a el Impuesto de Sociedades que evite la situaciéon actual. Propuesta
Directiva en la UE 2011/0058 sobre la base imponible consolidada del Impuesto sobre
Sociedades (BICCIS).

Esta propuesta vino como consecuencia de la ausencia de una normativa comun en el
ambito del Impuesto sobre Sociedades en la Union Europea, con frecuencia la
interaccion de los regimenes fiscales nacionales provoca una tributacion excesiva y una
doble imposicion que hace que las sociedades tengan que soportar cargas
administrativas onerosas y elevados costes de cumplimiento en materia tributaria. Por
este motivo, la comisidn propone una directiva para el establecimiento de una base
imponible consolidada comun del Impuesto sobre Sociedades y establece normas en
relacion con el calculo y el uso de dicha base.

En esta grafica se puede observar los 15 paises europeos con mayor tipo nominal del
I.S:
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13. GRAFICO: PAISES EUROPEOS CON MAYOR TIPO NOMINAL DEL IMPUESTO DE
SOCIEDADES.

PAISES EUROPEOS CON MAYOR
TIPO

35%  34%
e 33%31,40% 500,

29,41%98 59% 8%

26,30%5,50% 25% 24,50% 249

1R

\a’\V“ 0\(,?‘ (}V 0?“ &V‘ @?‘ Q@O QO ((/OV“ $QV“ cy& \)\/\/V“ %(}V“ «??‘ éov
F & Fg&FSS &y L& S
SO & @& ¥ oo L & A R

Vv % © a2 0% S ] N o .

o \9 & N '\«I\. '\?‘ Y
AV e

FUENTE: DATOS EXTRAIDOS DE LA COMISION EUROPEA Y ELABORACION PROPIA.

La caida de la recaudaciéon del Impuesto de Sociedades ha caido un 63% entre 2007 y
2011, lo que ha supuesto la pérdida de mas de 28.000 millones de euros durante la
crisis, segun el REAF, el dérgano especializado del consejo general de colegios de
economistas.

En el documento que ha elaborado el REAF para ayudar a la declaracién de este
impuesto, se pone de manifiesto también que los beneficios fiscales de este tributo
cuestan 3.700 millones encabezados por la deduccién por reinversion de beneficios
extraordinarios.

Asimismo, el REAF asegura que el 48% de la recaudacion se consigue a través de las
673 empresas con ingresos superiores a 180.000 millones y en 2009 mas de 1.400.000
de las autoliquidaciones presentadas tuvieron bases imponibles positivas (459.016),
siendo el resto (960.054) declaraciones con bases negativos o cero.

En cuanto a la normativa del 2011, los economistas destacaron la limitacion transitoria
para los ejercicios iniciados en 2011, 2012 y 2013 de las bases negativas de afos
anteriores pendientes de compensar, aplicable a entidades con cifras de negocio
superior a 20 millones y 60 millones.
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El Impuesto de Sociedades tradicional, grava la diferencia entre los ingresos totales por
la venta de bienes y servicios menos los costes corrientes, la amortizacién de los
activos y los intereses pagados por la financiacién ajena.

Hay problemas que plantea esta base imponible en términos de los principios
impositivos clasicos. Entre ellos, la falta de neutralidad respecto a las principales
decisiones empresariales (inversion, financiacion, distribucion de beneficios y forma de
constitucion legal).

A los anteriores problemas se suma el hecho de que el proceso de globalizacidn
econdmica ha venido produciendo la apertura de las economias al exterior en un grado
maximo afectando al disefio de un impuesto que grava un factor productivo como el
capital que fluye de un lugar a otro buscando la mayor rentabilidad después de
impuestos.

Una solucién, ya descrita anteriormente, seria armonizar la imposicién societaria de
forma que, con independencia del lugar de realizacién de la actividad, la regulacién
legal fuese la misma. Hasta ahora, los esfuerzos realizados desde la comision europea
en materia de armonizacion del Impuesto de Sociedades no han sido muy fructiferos.
Sin una armonizacién es la fiscalidad empresarial, los paises acaban compitiendo por
atraer capitales a sus territorios.

Este problema afecta especialmente a la Unidn Europea. La proximidad geografica de
los paises que integran ha dado lugar a un proceso de armonizacidon competitiva con
reformas que se han materializado en unas determinadas tendencias en los principales
elementos de la estructura del impuesto, concretamente, reduccion del tipo
impositivo legal, ampliacion de |la base imponible y aproximacion de los tipos efectivos
a los legales.

La Unidon Europea facilita la libertad de movimiento de capitales y empresas. Y cada
pais establece cédmo grava los beneficios. Las rentas de las grandes empresas van y
vienen entre sus filiales para sacar jugo a las ventajas fiscales y minimizar el pago.
Alemania y Francia abogan por una armonizacién del Impuesto de Sociedades.

Se propusieron normas comunes de calculo de la base imponible de las sociedades que
operan en la Unién Europea, pero se dejé margen a las empresas para decidir acogerse
al nuevo régimen fiscal comun o quedarse en el sistema nacional de los paises que
tengan sede. Actualmente sélo es una propuesta. El debate sobre la armonizacion del
Impuesto sobre Sociedades llegd el 10 de enero del 2012 al Parlamento Europeo. La
comision de Asuntos Econdmicos y Financieros debate la reforma del gravamen de
acuerdo con la propuesta presentada por el Ejecutivo europeo.
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La propuesta del ejecutivo comunitario supone contar con un método Unico de calculo
de la base imponible a las empresas que tengan actividad en varios paises europeos. La
férmula elegida valorara los activos, personal y ventas de la firma para calcular la parte
gue corresponde a cada pais en que este activa y permitiria que todo el proceso sea
conducido por una uUnica administracidon nacional, que se encargara después del
reparto de impuestos a sus socios.

El objetivo es luchar contra la competencia fiscal entre paises europeos, reducir la
burocracia a las empresas y permitirles que compensen los beneficios y pérdidas
obtenidas en los distintos paises europeos a la hora de tributar.

Los asuntos fiscales exigen un acuerdo unanime de los 27 y las reticencias de varios
estados miembros, especialmente de Irlanda que tiene un tipo del 12.5% para atraer
inversiones, han impedido hasta ahora avanzar.
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FISCAL.

- IMPUESTO SOBRE EL VALOR ANADIDO (I1VA).

El IVA (Impuesto sobre el Valor Afiadido) es un impuesto indirecto sobre el consumo.
Es habitual en Europa comunitario, lo soporta el consumidor aunque sean los
empresarios y profesionales los obligados a ingresar las cuotas del impuesto.

En Espafia se introdujo en 1986 con la entrada en la Comunidad Econdmica Europea.
En 1992 se hizo una reforma a nivel comunitario para adaptarlo al mercado interior de
la Unidn Europea con la consiguiente supresidn de los aranceles fronterizos. La ley
fundamental que regula el tributo es la Ley 37/1992, de 28 de Diciembre, del Impuesto

sobre el Valor Ariadido.

El IVA es un tributo de naturaleza indirecta donde se incluyen las siguientes
operaciones:

- Las entregas de bienes y prestaciones de servicios efectuadas por empresarios
o profesionales.

- Las adquisiciones intracomunitarias de bienes.

- Las importaciones de bienes.

Segun la citada Ley desde el 1 de Septiembre del 2012 el IVA pasa del 18% al 21% (tipo
general Articulo 90, Ley 37/1192). Espafia se convierte en uno de los paises del euro

con un IVA mas alto, por encima de Alemania (19%), Francia (19.6%), entre otros, y por
detras de Italia (23%).

No todos los productos tienen la misma consideracion, la Ley diferencia entre tres
tipos: IVA general, reducido y superreducido. En términos generales cuanto mas basica
es la necesidad de un producto, menos es el IVA que se le aplica.

La lista de productos y servicios que tributan a un tipo reducido es muy larga e incluye
los alimentos en general (excepto los que soportan un IVA superreducido): transporte
de viajeros, servicios de hosteleria, entradas a espectdculos, servicios funerarios,
peluquerias, dentistas, edificios, viviendas y complementos para el diagndstico o
alivios de enfermedades. El IVA reducido, se amplié en dos puntos, del 8% al 10%.

El IVA superreducido es del 4%. Se aplica a los productos de primera necesidad vy

reciben esa consideracion el pan, la leche, huevos, frutas, verduras, hortalizas, cereales
y quesos. Ademas, también se benefician de esto libros, periédicos y revistas no
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publicitarios, medicamentos no uso humano, sillas de ruedas para minusvalidos,
protesis y viviendas de proteccién oficial (VPO).

Por otra parte las empresas y trabajadores autonomos también distinguen a efectos
contables y fiscales entre el IVA soportado y el IVA repercutido. El primero se refiere al
IVA que toda empresa debe incluir en su factura y que es del 21% que afiade al coste
de un producto y que debe hacer frente la otra empresa. El segundo es el IVA que la
empresa paga al comprar un bien o servicio. En este sentido el IVA soportado seria un
ingreso y el IVA repercutido un gasto.

La diferencia entre el IVA soportado menos el repercutido marcara la declaracion del
IVA trimestral que todos los autonomos deben presentar.

Segun un articulo publicado en el ABC a finales del afo 2012, la recaudacion del IVA en
la Comunidad Valenciana cayé un 15% en los 8 primeros meses del ano, justo en
puertas de la subida del tipo impositivo del gravamen que comenzé a aplicarse el 1 de
Septiembre del 2012.

Segln datos de la Agencia Estatal de la Administracion Tributaria (AEAT), la caida del
consumo euros recaudados en 2011 a poco mas de 2.114 millones de euros, 376
millones menos, segun el Ultimo dato disponible correspondiente al cierre del 31 de
Agosto y difundido por el Ministerio de Hacienda en 2012. La Comunidad Valenciana
representa el 7% de la recaudacion por este tributo en toda Espafia.

El articulo menciona “que diferentes organizaciones empresariales han detectado un
retroceso en el consumo durante Septiembre del 2012, que atribuyen al agravamiento
de la crisis econdmica y el aumento de la presion fiscal. Todo ello a pesar de que el
grueso de las pymes han optado por no repercutir el aumento del tipo impositivo en los
precios de venta al publico”.

Esta situacion ademas afecta, ya que, el IVA es justo al Impuesto sobre la Renta de las
Personas Fisicas (IRPF), la principal fuente de ingresos de la Generalitat, segiin marca el
actual modelo de financiaciéon autondmico, que establece que las Comunidades
reciban la mitad de la recaudacién de ambos tributos en sus respectivos territorios.

El actual sistema de financiacion autondmica también estipula la cesién del 58% de los
ingresos derivados de los Impuestos Especiales que en el 2012 han supuesto una
recaudacidon de 154,2 millones de euros, lo que supone un retroceso del 3.6%, de
acuerdo con los ultimos datos de la AEAT.
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La negativa evolucion de la actividad econémica, en su conjunto ha propiciado que la
recaudacion en Hacienda en la Comunidad Valenciana hasta Agosto del 2012 haya
descendido un 8%, el doble que en el conjunto de Espafia.

En total, la Agencia Tributaria ha ingresado 6136 millones de euros, 534 millones
menos, de los cuales 376 millones corresponden al desplome de la recaudacién del
IVA.

A nivel individual, si hablamos por provincias de la Comunidad Valenciana, el ultimo
informe difundido por la AEAT, asegura que los buenos datos registrados por la
provincia de Alicante evitaron que los ingresos del estado en la Comunidad Valenciana
registraran en el afio 2012 un desplome.

En contraste con la dindmica de Alicante, la recaudacion de la AEAT en la provincia de
Castellon disminuydé un 5% y el descenso fue superior en la provincia de Valencia,
donde Hacienda obtuvo unos ingresos por importe de 766 millones de euros, un 7%
menos que el afio anterior (2011).

17. TABLA: RECAUDACION DE LA AEAT POR PROVINCIAS EN LA COMUNIDAD
VALENCIANA ANO 2012 (MESES DE ENERO A AGOSTO).

MESES ENERO & |
AGOSTO (IVA 18%)
CASTELLON -5%
VALENCIA 7%
ALICANTE 9%

FUENTE: DATOS EXTRAIDOS DE LA AEAT Y ELABORACION PROPIA.

El informe estadistico elaborado por la Agencia Tributaria revela que Alicante fue la
Unica provincia en la que aumento la recaudacion en concepto de IVA tras la subida de
gravamen aprobada por el Gobierno, un aumento del 9,7%. En Valencia por el
contrario, el IVA cayé un 4.7%. En todo caso, la caida en la recaudacién de este
impuesto resultd especialmente acusada en Castelldn, ya que, obtuvo un desplome del
34.6%, uno de los mayores para toda Espafia.
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18. TABLA: RECAUDACION DE LA AEAT POR PROVINCIAS EN LA COMUNIDAD
VALENCIANA ANO 2012 (MESES DE SEPTIEMBRE A DICIEMBRE).

MESES SEPTIEMBRE & |
DICIEMBRE (IVA 21%)
CASTELLON -34,60%
VALENCIA -4,70%
ALICANTE 9,70%

FUENTE: DATOS EXTRAIDOS DE LA AEAT Y ELABORACION PROPIA.

La suma conjunta deja la recaudacién por IVA en la Comunidad Valenciana fue 3.433
millones de euros, lo que supone un retroceso del 3.1% con respecto al afio anterior.

- IMPUESTO SOBRE LA RENTA DE LAS PERSONAS FISICAS
IRPF).

El Impuesto sobre la Renta de las Personas Fisicas es un tributo de caracter personal y
directo que grava, segun los principios de igualdad, generalidad y progresividad, la
renta de las personas fisicas de acuerdo con su naturaleza y sus circunstancias
personales y familiares.

Constituye el objeto de este impuesto la renta del contribuyente, entendida como la
totalidad de sus rendimientos, ganancias y pérdidas patrimoniales y las imputaciones
de renta que se establezcan por la Ley, con independencia del lugar donde se hubiesen
producido y cualquiera que sea la residencia del pagador.

Es un impuesto cedido parcialmente a las Comunidades Auténomas.

El IRPF se aplicara en todo el territorio espafiol. Lo anterior se entendera sin perjuicio
de los regimenes tributarios forales de concierto y convenio econdmico en vigor,
respectivamente, en los territorios histdricos del Pais Vasco y en la Comunidad foral de
Navarra. En Canarias, Ceuta y Melilla se tendran en cuenta las especialidades previstas
en su normativa especifica y en la Ley del IRPF.

Constituye el Hecho Imponible la obtencién de renta por el contribuyente. Componen
la renta del contribuyente:

- Los rendimientos del trabajo.

- Los rendimientos de capital.

- Los rendimientos de las actividades econdmicas.
- Las Ganancias y Pérdidas patrimoniales.
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- Lasimputaciones de renta que se establezcan por Ley.

Los contribuyentes seran personas fisicas que tengan su residencia habitual en el
territorio espafol y personas fisicas que tuviesen su residencia habitual en el
extranjero por alguna de las circunstancias previstas en el Articulo 10 de la Ley
35/2006, de 28 de Noviembre, del Impuesto sobre la Renta de las Personas Fisicas y de
modificacion parcial de las leyes de los Impuestos sobre Sociedades.

El periodo impositivo es el afio natural. El impuesto se devengara el 31 de Diciembre
de cada afio.

La normativa se encuentra en la Ley 35/2006 de 28 de Noviembre, IRPF y de
modificacion parcial de las leyes de los Impuestos sobre Sociedades, sobre la renta de

no residentes y sobre el patrimonio.

En febrero del 2012, subid el IRPF en Espafia, este incremento quiere decir que, se
cobra menos y el Estado ingresa mas. En principio las empresas no se ven afectadas.

La subida se aplica de forma proporcional siguiendo los tramos estatales de este
tributo (no afecta a los autondmicos). Pagan mas quienes mas tienen.

El incremento se aplica tanto en la renta del ahorro como en la renta del trabajo.

Aumenta el porcentaje de retencién sobre rentas del trabajo, es decir, sobre el dinero
gue se gana en el trabajo. La subida se aplica de la siguiente forma:

19. TABLA: AUMENTO DEL PORCENTAJE DE RETENCION SOBRE RENTAS DEL TRABAJO.

HASTA LOS 17.707 EUROS AL ANO | AUMENTA UN 0,75%
HASTA LOS 33.007 EUROS AL ANO AUMENTA UN 2%
HASTA LOS 53.407 EUROS AL ANO AUMENTA UN 3%
HASTA LOS 120.000 EUROS AL ANO AUMENTA UN 4%
HASTA LOS 175.000 EUROS AL ANO AUMENTA UN 5%
HASTA LOS 300.000 EUROS AL ANO AUMENTA UN 6%
A PARTIR DE 300.000 EUROS AL
ANO UN 7%
FUENTE: ELABORACION PROPIA.

Las tablas que se muestran son de elaboracion propia con datos extraidos segun un
informe con fecha 03/04/2013, publicada por la pagina web informacién.com.

La subida porcentual del IRPF en las rentas del trabajo se aplica sobre los porcentajes
gue ya existian. Hay que sumar el incremento a los ratios previstos. La retencién del
IRPF a las rentas del trabajo queda asi tras el incremento:
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20. TABLA: SUMA DEL INCREMENTO A LAS RETENCIONES DEL IRPF DE LAS
RETENCIONES DEL TRABAJO.

HASTA LOS 17.707 EUROS AL ANO 24,75%
HASTA LOS 33.007 EUROS AL ANO 30%
HASTA LOS 53.407 EUROS AL ANO 40%
HASTA LOS 120.000 EUROS AL ANO 45%
HASTA LOS 175.000 EUROS AL ANO 49%
A PARTIR DE 300.000 EUROS AL
ANO 52%

FUENTE: ELABORACION PROPIA.

Es decir, para el primer tramo, hasta los 17.707 euros al afio la retencién es del
24.75%. El ultimo tramo es nuevo, ya que, no existia antes.

El IRPF también grava los beneficios que se obtienen del dinero que se deposita en el
banco. Son las llamadas rentas del ahorro. La subida se lleva a cabo de forma
proporcional:

21. TABLA: AUMENTO EN LAS RENTAS DEL AHORRO.

HASTA 6000 EUROS AL ANO AUMENTA UN 2%
HASTA 24.000 EUROS AL ANO AUMENTO DEL 4%
MAS DE 24.000 ERUOS AL ANO AUMENTO DEL 6%
FUENTE: ELABORACION PROPIA

Esto nos indica que, aumenta un 2% en las retenciones de beneficios de hasta 6000
euros al afio, y asi pasaria con los otros dos tramos.

El incremento en los tipos porcentuales del IRPF se hara efectivo al declarar las rentas
del 2012. Es decir, en la declaracion de la renta que se haga en el afio 2013.

El IRPF es un impuesto que se ajusta a la situacién personal de cada persona. Una
persona casada y con hijos que gana 30.000 euros anuales no pagard lo mismo que un
soltero con el mismo sueldo. Esto es asi por las deducciones que contempla este
tributo.

La subida del IRPF en la Comunidad Valenciana no afecta sélo a las rentas mas altas,
sino a todos los contribuyentes, aunque es cierto que la subida es mayor cuanto mas
alta sea la base imponible, y que el tipo marginal mas alto ha pasado del 42.98% en
2010 al 52% en el afio 2012. Segun un articulo del economista “afecta a todas las
rentas porque se ha eliminado la rebaja fiscal del tramo autonémico”.
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A estas subidas se suma la limitacién de las deducciones autondmicas, de las que
ahora soélo se podran aprovechar aquellos cuya base imponible sea como maximo de
24.000 euros en la declaracion individual o de 38.000 euros anuales en la conjunta.

Con este aumento, la Comunidad Valenciana, que era una de las que tenia el IRPF mas
bajo, se situa ahora entre las que mas gravan la renta, por detrds de Catalufia, segun el
Conseller de Hacienda del Gobierno Valenciano José Manuel Vela.

El incremento de la presion fiscal pasa por establecer una nueva escala autondmica del
IRPF, que a partir de ahora se adapta a la del Estado. Esto supone la creacién de dos
nuevos tramos que afecta a las rentas mas altas (desde 120.000 euros y desde 175.000
euros).

Se suprime la deduccion autonémica por inversién en vivienda.

En esta tabla, se puede observar una estimacion de cuanto se pagara en la Comunidad
Valenciana después de la subida estatal, sin minimos y desgravaciones:

22. TABLA: EJEMPLO DE ESTIMACION DEL PAGO DE LA COMUNIDAD VALENCIANA
DESPUES DE LA SUBIDA ESTATAL.

COMUNIDAD VALENCIANA

RANGO ETsRTAAI\;I/SL AU'ITSICI\O/IIS Ico T&Téklf
Ea-lggg 342451 | 312232 | 6.546,83
Eg-lggg 8359,11 | 7.372,09 | 15.731,20
23'382 14.597,82 | 12.638,85 | 27.236,67
28%8(5)0 20.972,82 | 18.008,85 | 38.981,67
éﬁ{ggo 27.477,83 | 23.378,85 | 50.826,68
;3%820 34322,83 | 2874885 | 63.071,61
conoe) 4119787 | 3411885 | 7531668
Egi-ggo 48.572,82 | 39.448,85 | 88.061,67
28%820 78.072,88 | 60.968,85 |139.041,73

FUENTE: ELABORACION PROPIA.
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23. TABLA: EJEMPLO DE ESTIMACION DEL PAGO DE LA COMUNIDAD DE CATALUNA

DESPUES DE LA SUBIDA ESTATAL.

COMUNIDAD DE CATALUNA

RANGO ETsRTAAI\;I/SL AUT-I-SQI\O/IIS Ico T&Téklf
Ea-sgg 3.42451 | 3.14585 | 6.570,36
Eg-é’g(s’ 8.359,11 | 7.410,53 | 15.769,64
23'382 14.597,82 | 1268331 | 27.281,13
;8‘;‘820 20.972,82 | 18.058,31 | 39.231,13
;Ei-ggo 27.477,83 | 23.53331 | 51.631,14
;3%820 34322,83 | 29.40831 | 64.631,14
;ﬁggo 41.197,87 | 3528331 | 77.631,14
Eai'ggo 48.572,82 | 41.65831 |91.131,13
Snoe. | 7807288 | 6715831 |14531,19

FUENTE: ELABORACION PROPIA.

Podemos observar, que en los primeros tramos tanto en la Comunidad Valenciana

como en Catalufia no hay mucha diferencia, sin embargo los 2 ultimos, donde las

rentas son las mas altas, es donde la diferencia se dispara, siendo Catalufia donde

mayor total a pagar sale.

24. TABLA: COMPARACION DE LAS TABLAS 35 Y 36.

COMUNIDAD VALENCIANA

COMUNIDAD DE CATALUNA

200.000 EUROS

48.572,82

39.448,85

88.061,67

200.000 EUROS

48.572,82

41.658,31

91.131,13

300.000 EUROS

78.072,88

60.968,85

139.041,73

300.000 EUROS

78.072,88

67.158,31

145.131,19

FUENTE: ELABORACION PROPIA.

La competencia fiscal entre regiones provoca casos como que un trabajador que es

trasladado de comunidad a cambio de un mayor sueldo pueda llegar a perder dinero

sino tiene en cuenta la normativa fiscal regional.
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En la Comunidad Valenciana, segin datos de la AEAT, los ingresos han evolucionado
positivamente en el periodo comprendido entre Enero y Agosto del afio 2012, con una
recaudacion superior a los 2.920 millones de euros, apenas un 1% mas que en el afio
2011.

A pesar del repunte del desempleo registrado en la Comunidad Valenciana durante el
afio 2012, la principal fuente de ingresos del Estado en la regién vino procedente del
IRPF, que reportd 4.244 millones de euros en todo el afio, lo que supone una reduccién
del 6%.

En este caso la provincia de Castellén la Unica que presenta una leve mejora en la
relacion al ejercicio anterior y aumenté un 1.5% la recaudacion.

Los ingresos por esta via en Alicante, cayeron un 3.6%, mientras que en el caso de
Valencia supuso un 8% menos segun la AEAT.
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7.EMPRESAS DE REDUCIDA DIMENSION.

La normativa fiscal espafiola, si bien contiene regimenes y tratamientos fiscales para
las pequefias y medianas empresas y elude toda referencia expresa a los conceptos
definitorios anteriormente analizados.

Asi, en la normativa reguladora del Impuesto sobre Sociedades se ubica un régimen
especial da que denomina “EMPRESA DE REDUCIDA DIMENSION”. Estas van a disfrutar
de beneficios fiscales especificos: la libertad de amortizacion, la dotacién global a
provisiones y la aplicacion de unos tipos de gravamenes reducidos.

En el Real Decreto Ley 13/2010, de 3 de Diciembre, de actuaciones en el ambito fiscal,
laboral y liberalizacién para fomentar la inversion y creacidon de empleo (BOE del 3)
procedido a extender la aplicacion del régimen especial al incrementar el umbral a
10.000.000 de euros. No sdlo esto, ademas, las citadas entidades podran seguir

disfrutando de dicho régimen especial durante los 3 ejercicios inmediatos siguientes a
aquel en que se supere el umbral excluyente a 10.000.000 de euros de cifra de
negocios; incluso, en el caso que la superacién sea consecuencia de una
reestructuracion empresarial cuando todas las entidades intervinientes hubieran
tenido la condicion de entidades de reducida dimensién.

Ademas, el anteriormente citado Real Decreto-Ley 13/2010, procedio a incrementar el
beneficio fiscal del tipo reducido para las entidades de reducida dimension al
establecer, con cardcter general, la aplicacion del tipo del 25% a la porcion de base
imponible que no exceda de 300.000 euros y del 30% a la que excediera de dicha
cantidad.

Cabe precisar que, un afio antes, la Ley 26/2009, de 23 de Diciembre, habia
introducido una disposicidon adicional para establecer, en relacidon a los ejercicios
indicados en los anos 2009, 2010 y 2011, unos tipos de gravamen inferiores para
aquellas entidades cuya cifra neta de negocios no excediera de 5 millones de euros y
su plantilla media de empleados fuera inferior a 25. Si bien tal beneficio fiscal quedaba
condicionado al mantenimiento de empleo. Condicién que ha sido suprimida por el
anteriormente citado Real Decreto Ley 13/2010. En definitiva para estas entidades los
tipos impositivos aplicables seran:

- Del 20% para las porciones de base imponibles comprendidas entre 0 vy
120.202,41 euros (300.000 euros para el periodo impositivo a partir del 2011).

- Del 25% para el exceso sobre dichas bases, como regla consideramos empresas
de reducida dimensidn aquellas cuya cifra de negocios en el periodo impositivo
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haya sido inferior a 10 millones de euros sea cual sea el importe neto de la cifra
de negocios en el ejercicio actual. Por ejemplo en el afio 2012 respecto al actual
2013.

Existen reglas especiales en funcidon de la duracidon del periodo impositivo que
corresponda o el nimero de sociedades o actividades. Asi tenemos:

- Si la empresa es de nueva duracién o por cese de actividad el periodo
impositivo dura menos de 1 afio, se eleva el importe neto de la cifra de
negocios proporcionalmente a 12 meses. Por ejemplo si se comenzo la
actividad el dia 1 de Marzo del afio 2011 y la cifra de negocios fue de 24.000
euros, a efectos de ser considerada empresa de reducida dimensién se toma
como referencia a 30.000 euros.

- Engrupos de sociedades o bien por desarrollar varias actividades se toma como
cifra de negocio la obtenida por la totalidad del grupo o actividad desarrolladas.

Para ver mas claro y sencillo como se contabiliza el Impuesto sobre sociedades en
empresas de reducida dimension se expone el siguiente ejemplo:

Se ha obtenido un beneficio contable superior a 300.000 euros, es decir, como se
registra el impuesto cuando son de aplicacion los dos tramos del tipo impositivo de
este régimen fiscal.

7
25%
TIPO
IMPOSITIVO
30%
(2) GASTO POR IS AL TMG

(1)

(*)NOTA:

(1) Contablemente: ajuste por el exceso del tipo medio de gravamen sobre el tipo
del 25%.

(2) Fiscalmente: tipo inferior para los primeros 300.000 euros de base imponible.
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Para ver bien el sistema, suponemos un resultado contable de 400.000 euros y como
elementos que afecten a la liquidacion unas bases imponibles negativas a compensar
por 20.000 euros y unos pagos a cuenta realizados durante el ejercicio por importe de
15.000 euros.

Segun los datos del ejemplo, la contabilizacién a realizar del impuesto es diferente
debido a la particularidad de las empresas de reducida dimensidn en el Impuesto sobre
Sociedades, a las que se les aplican dos tipos impositivos en funcién del tramo de base
correspondiente (desde 1 de Enero del 2011, el 25% sobre los primeros 300.000 euros
y 30% sobre el resto).

El gasto por impuesto se contabiliza aplicando el tipo medio de gravamen, mientras
que el tipo de aplicar a los créditos y débitos fiscales en la determinacidn de su efecto
impositivo es el correspondiente al primer tramo (25%).

En este caso, asi ocurre con el crédito por pérdidas a compensar de otros ejercicios
(cuenta 4745), el importe en balance seria de 5000 euros que corresponden con las
bases a 20.000 euros (que ajustarian el resultado contable a 380.000 euros, es decir,
400.000-20.000=380.000).

La diferencia entre el tipo medio de gravamen y el 25% del primer tramo provoca que
se registre un ajuste extracontable. La cantidad a ajustar sera la que resulte de aplicar
el exceso del tipo medio de gravamen sobre el 25% del primer tramo, al importe neto
de las diferencias temporarias (en este caso no hay) y de las bases imponibles
negativas (20.000 euros).
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99.000/380.000= 0.260526
>
0.260526-0.25= 0.0105263 0.105236%20.000= 210,53

El esquema que reflejaria la liquidacién del impuesto seria este:

RCAI: 400.000

(+/-) DIFERENCIAS PERMANENTES: 0

RESULTADO CONTABLE AJUSTADO: 400.000

(*) TIPO MEDIO DE GRAVAMEN: (99.000/380.000) = 0.260526

IMPUESTO BRUTO: 104.210,53

(-) BONIFICACIONES Y DEDUCCIONES: 0

IMPUESTO DEVENGADO: 104.210,53

RCAI: 400.000
(+/-) DIFERENCIAS PERMANENTES: 0
(+/-) DIFERENCIAS TEMPORARIAS: 0

(-) PERDIDAS A COMPENSAR: 20.000

BASE IMPONIBLE: 380.000
300.000*25% = 75.0?

80.000*30% = 24.00
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CUOTA INTEGRA: 99.000

(-) BONIFICACION Y DEDUCCION: 0

(-) RETENCION Y PAGOS A CUENTA: 15.000

CUOTA A PAGAR: 84.000
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7.1. INCENTIVOS FISCALES EN EMPRESAS DE REDUCIDA
DIMENSION.

La introduccién de lo que podriamos llamar un régimen especial para las empresas de
reducida dimension, es en mi opinidn, uno de los aspectos mas relevantes de la
reforma del Impuesto sobre Sociedades.

Asi pues, el estudio de los efectos de la normativa tributaria societaria pasa,
necesariamente, por evaluar su repercusion en la presion fiscal de las empresas mas
pequenas.

Como paso previo a este analisis, se realizard una exposicion detallada de los
incentivos fiscales para las empresas de reducida dimensién contenidos en el_Real
Decreto Legislativo 4/2004, de 5 de Marzo, por el que se aprueba el texto refundido de

la Ley del Impuesto sobre Sociedades, desde el Articulo 108 al 114, asi como de su

evolucion hasta la fecha; con el fin de caracterizar estas sociedades y su particular
tratamiento tributario.

Para acotar el ambito de aplicacién de este régimen, se optd por un Unico criterio, el
importe neto de la cifra de negocios del ejercicio anterior. Se trata de un criterio
simple, facil de aplicar y sencillo de determinar.

Como ya he mencionado anteriormente, este criterio se basa en la cifra de 10.000.000
euros (Articulo 108 de TRLIS).

Cuando la entidad fuese de nueva creacion, el importe de la cifra de negocios se
referird al primer periodo impositivo en que se desarrolle efectivamente la actividad. Si
el periodo impositivo inmediato anterior hubiese tenido una duracién inferior al afio, o
la actividad se hubiere desarrollado durante un plazo también inferior, el importe neto
de la cifra de negocios se elevara al afio.

Los incentivos fiscales establecidos en el Capitulo Xl del TRLIS, también serdn de

aplicacién en los 3 periodos impositivos inmediatos y siguientes a aquél periodo
impositivo en que la entidad o conjunto de entidades, alcancen la referida cifra de
negocios.

El Articulo 109, de la mencionada Ley, trata sobre la libertad para amortizar los bienes

del inmovilizado material nuevos. En principio esta ventaja se aplica si los bienes
adquiridos repercuten directamente en la creacién de empleo, pero por el Real
Decreto Ley 13/2010, de 3 de Diciembre, se pueden amortizar libremente para los
ejercicios comprendidos entre el 2011 al 2015 sin necesidad de que dicha inversiéon
cree empleo. Cuando decimos libertad para amortizar debemos diferenciar entre la
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amortizacion contable y la fiscal, como ya hemos visto en el ejemplo anterior. Asi, la
libertad para amortizar se aplica a la amortizacién fiscal pues fiscalmente se puede
amortizar el mismo afo de su compra, lo mas recomendable, o bien en varios
ejercicios.

La cuantia de la inversién que podra beneficiarse del régimen de libertad de
amortizacidn, serd la que resulte de multiplicar la cifra de 120.000 euros por el referido
incremento ya calculado.

La libertad de amortizacién sera aplicable desde la entrada en funcionamiento de los
elementos que puedan acogerse a ella.

El Articulo 110, habla sobre la libertad para amortizar inversiones de escaso valor

nuevos cuyo valor unitario no exceda de 601,01 euros con el limite de 12.020,24 euros
referidos al periodo impositivo.

El Articulo 111, menciona el incentivo fiscal sobre la amortizacion acelerada del

inmovilizado material nuevo y del inmovilizado inmaterial amortizandose fiscalmente
el resultado de multiplicar por dos los coeficientes maximos de amortizacién lineal
aprobada por las tablas oficiales. En el supuesto de bienes adquiridos por reinversiéon
de fondos por la venta previa de otro bien, Articulo 113, se permite incluso triplicar
dichos coeficientes siempre y cuando la cantidad obtenida por la venta se destine en
su totalidad a adquirir el nuevo bien.

En amortizacion de elementos patrimoniales objeto de reinversién, cuando el importe
invertido sea superior o inferior al obtenido en la transmisién, la amortizacién se
aplicard solo sobre el importe de dicha transmision que sea objeto de reinversion.

La deduccion del exceso de cantidad amortizable resultante de lo previsto en este
articulo respecto de la depreciacidon efectivamente habida, no estara condicionada a su
imputacion contable en la cuenta de pérdidas y ganancias.

En el Articulo 112, hace referencia a la dotacién por insolvencias, es decir, se puede

dotar una dotacién por insolvencias, ademds de las dotadas de acuerdo con el régimen
comun, por importe de un 1% sobre el saldo de deudores que exista al final del
ejercicio, excluyendo aquellos saldos ya dotados por insolvencias previamente.

Finalmente, el Articulo 114, referido a el tipo de gravamen donde se hace hincapié en

un régimen distinto, asi el tipo general, como ya hemos visto en el punto de Impuesto
de Sociedades, es del 30%, y en las empresas de reducida dimensién los primeros
300.000 euros tributan al 25% y a partir de esta cifra al 30%.
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Cuando el periodo impositivo tenga una duracién inferior al afio, la parte de la base
imponible que tributara al tipo del 25% sera la resultante de aplicar a 300.000 euros la
proporcién en la que se hallen el nimero de dias del periodo impositivo entre 365 dias,
o la base imponible del periodo impositivo cuando esta fuere inferior.

Los incentivos fiscales para las empresas de reducida dimensién son compatibles con
las ventajas fiscales de caracter general previstas en la LIS.

Para concluir con el punto, destacar una novedosa resolucion del Tribula econdmico-
administrativo Regional de la Comunidad Valenciana (TEAR) a fecha 22 de Noviembre
de 2011, donde se reconoce la aplicacion de los incentivos fiscales previstos para las
entidades de reducida dimension a la entidades dedicadas al arrendamiento de
inmuebles.

El TEAR considera aplicable el tipo reducido del Impuesto sobre Sociedades previsto
para las entidades dedicadas al arrendamiento de inmuebles, aun cuando estas no
cuenten con un local exclusivamente afecto a la actividad, ni con una persona con
contrato laboral y a jornada completa.

El origen de la problemdtica vino tras la desaparicion del antiguo régimen especial de
sociedades patrimoniales, y en la que se consideraba que no resultaba aplicable el tipo
reducido para empresas de reducida dimensién a sociedades mercantiles, dedicadas a
alquiler de bienes inmuebles de naturaleza urbana (tributando en el EPIGRAFE 861 IAE)
y que no contaban con la estructura de medios a la que hace referencia el Articulo 27
de LIRPF para considerar que el arrendamiento en dicho impuesto es actividad
econdémica, a saber, disponer de un local destinado en exclusiva a la gestion de la
actividad y de una persona en contrato laboral para el desarrollo de la misma.
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8.INDICADORES DE L& PRESION FISCAL.

La consecucion de los objetivos marcados en este trabajo requiere la determinacién de
algun indicador que sirva como media de la presion fiscal. En este sentido, basandome
en la abundante literatura existente sobre este tema, utilizaré el denominado “Tipo
Impositivo Efectivo (TIE)”.

El TIE se ha utilizado en numerosas investigaciones, jugando un importante papel en el
disefo de las politicas fiscales empresariales y de la propia legislacion tributaria.

La mayoria de las decisiones empresariales tienen repercusion fiscal y, de forma
inversa, las empresas deberian tener en cuenta la presion fiscal a la hora de tomar sus
decisiones empresariales. Por ello, es importante el conocimiento de los principales
factores condicionantes del TIE soportado por las sociedades.

Una evidencia a destacar es que, el tamaiio de las empresas es una de las variables
mas utilizadas en los estudios previos sobre presion fiscal empresarial. Su justificacion,
segun el libro Fiscalidad en las Pymes con autor Luis Pérez Herrero, se apoya en dos
argumentos, si bien de tipo contrario. Por una parte, la hipotesis de los costes politicos
predice una relacion positiva entre tamafio empresarial y TIE al argumentar que las
empresas mas grandes sufren una mayor tributaciéon como consecuencia del mayor
control gubernamental al que estan sometidas pero, por otra parte, las grandes
compafiias tendran mas posibilidades de llevar a cabo politicas de planificacién fiscal
y/o de adopcidn de practicas contables para reducir sus impuestos, lo cual llevaria a
esperar una relacion negativa entre tamafio empresarial y TIE.

También es importante mencionar, que la rentabilidad de la empresa constituye un
factor condicionante de la presidn fiscal puesto que las empresas mas rentables tienen
mayores beneficios y, por tanto, pagan sus impuestos en todos los ejercicios
economicos. Por el contrario, las menos rentables tienen beneficios mas reducidos,
incluso pérdidas, motivo por el que satisface menos impuestos, o bien no tributan en
caso de resultados fiscales negativos. Ademas, la compensacion de tales pérdidas
implica pagar menos impuestos en afios anteriores o siguientes, segln se compense
hacia atras o hacia adelante. Todo ello supone un beneficio en términos de presién
fiscal para las empresas que incurren en pérdidas.

Los origenes del TIE como indicador de la presion fiscal se remontan a 1973, momento
en que la “SECURITIES EXCHANGE COMMISSION (SEC)” (comision del mercado de
valores) realizé6 un cambio normativo concerniente a la informacion relativa al
impuesto sobre beneficios que debia aparecer en las Cuentas Anuales de las empresas
cotizadas, resaltando la utilidad del TIE como instrumento de analisis. Seguln
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informacién del libro Kaplan (1975) Theory and Policy. La SEC requeria una mejora en
la calidad de esa informacidn, exigiendo el desglose de los componentes del gasto por
impuesto sobre beneficio, las causas de las diferencias temporales y una conciliacién
entre los tipos impositivos nominales y efectivos. Esta uUltima cuestidon es
particularmente importante dado que diversas investigaciones han contrastado
considerables diferencias entre ambos.
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8.1. TIPO IMPOSITIVO EFECTIVO.

La multitud de trabajos de estudio sobre este tema ha dado lugar a la aparicion de
multiples definiciones de TIE. Sin embargo, la existencia de diferentes indicadores no
es un defecto de esta clase de estudios, simplemente refleja el hecho de que cada
indicador mide diferentes cosas. Objetivos distintos pueden requerir también
diferentes medidas del TIE.

Existen dos clases especificas de TIE, Medio y Marginal, cada una de las cuales

proporciona medidas de informacién diferentes, por lo que la comprension de la
metodologia, las definiciones y los condicionantes son esenciales para la interpretacion
de los resultados y la valoracion de la comparabilidad entre los distintos estudios.

El TIE constituye una medida de la presion fiscal que relaciona una magnitud
representativa de la carga fiscal con otra que representa la base sobre la que dicha
carga fiscal se calcula, por ejemplo, el resultado contable antes de impuestos. Las
diferentes posibilidades que pueden considerarse a la hora de definir estas magnitudes
dan lugar, como pone de manifiesto la revisidon de la literatura, a multiples definiciones
de TIE, que responden a diferentes finalidades y objetivos.

El TIE Medio mide la proporcién del resultado contable antes de impuestos que
representa el impuesto a pagar en un afio determinado (Bujink, 2002). Por su parte, el
TIE Marginal indica la cantidad que un contribuyente debe pagar por la obtencion de
un euro adicional de renta (Fischer, 2001). Asi pues, el primero considera Unicamente
los créditos y deducciones fiscales realmente aplicados, mientras que el segundo
asume que todos los créditos y deducciones fiscales seran aprovechados (Callihan,
1994).

Adicionalmente, atendiendo a diversos factores, se puede establecer otras
subdivisiones del TIE que, siguiendo a Molina (2005), se detalla en la siguiente tabla:
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25. TABLA: SUBDIVISIONES DEL TIE, MOLINA (2005).

OTROS TIPOS DE TIE

Incluyen el efecto de todos los impuestos soportados por la

TOTALES
empresa.
PARCIALES Incluyen Unicamente el efecto de un tributo en particular.
TIE MEDIO Considera exclusivamente el efecto de impuesto sobre
SOCIETARIO beneficio.

Incluye, no sélo el impuesto sobre beneficio, sino también la
TIE MEDIO TOTAL | tributacion derivada de propiedad inmobiliaria y los impuestos
personales que gravan los intereses y los dividendos

TIE TOTALO

MUNDIAL En funcidn del alcance de las actividades de las empresas objeto
TIE INTERIOR de andlisis.
TIE FEDERAL

ELABORACION PROPIA A PARTIR DE MOLINA, 2005

Después de este repaso a la genealogia del TIE, podemos concluir que la eleccion entre
el TIE Medio y Marginal, dado que tienen aplicaciones distintas, dependera de los
objetivos de investigacion. Si lo que se pretende es analizar los efectos de los
incentivos a la inversidn otorgados por la normativa fiscal sobre proyectos de inversiéon
futuros, optaremos por el TIE Marginal. Mientas que si el propdsito de estudio es
evaluar la presion fiscal soportada para hacer comparaciones entre empresas y
sectores, medir sus variaciones a lo largo del tiempo o analizar los efectos de los
cambios en las normas tributarias, recurriremos al TIE Medio. Tanto en un caso como
en otro, la opcidon entre Total o Parcial depender3, igualmente del planteamiento de la
investigacion.

En este caso, el trabajo se plantea desde un punto de vista retrospectivo, fijando sus
objetivos en la media y analisis de la carga tributaria ya soportada y, ademas con un
impuesto especifico, el Impuesto sobre Sociedades. En concreto, se pretende estudiar
la relacion entre la presidn fiscal y determinadas variables empresariales, como los
incentivos fiscales. Por todo ello, la opcion elegida serad un TIE Medio Parcial.

88



2\ UNIVERSITAT
F) POLITECNICA
DE VALENCIA

8.2. TIE MEDIO: ALGUNOS PROBLEMAS METODOLOGICOS
ASOCIADOS.

Una vez elegido el tipo de indicador que mejor se adecua a los objetivos planteados, es
necesario proceder a su definicién.

En principio, dado que se pretende medir una presién fiscal derivada de un
determinado tributo, parece evidente que debe relacionar la carga impositiva
soportada por dicho impuesto con la base gravable que ha generado, en este caso, el
resultado. Sin embargo, una revisidn a la literatura nos permite encontrar importantes
diferencias de criterio a la hora de concretar estas magnitudes.

Respecto a la carga tributaria, algunos investigadores han optado por ignorar los
tributos diferidos identificando la carga fiscal con el impuesto devengado. Entre estos
trabajos estan Gupta y Newberry (1992 y 19979 Y Wilkinson (2001), por citar algunos
de los mas representativos. Sin embargo, otros autores han considerado que dichos
impuestos diferidos debian ser tenidos en cuenta para ajustar el gasto fiscal
devengado, como por ejemplo Shevlin (1987). Por dultimo, investigaciones mas
recientes han adoptado una posicidén ecléctica simultaneando ambos planteamientos.
Entre ellos destacar las realizadas por Stewart y Webb (2003).

En cuanto a la magnitud de referencia, el problema surge como consecuencia de las
diferencias entre el resultado contable y la base imponible derivadas de la aplicacién
del método del efecto impositivo. Ademads, la existencia de politicas contables
alternativas puede dificultar la comparaciéon de la informacién financiera entre
empresas aparentemente similares.

Por otro lado, al margen de las consideraciones tedricas relativas a las magnitudes de
referencia, existe una cuestiéon a tener en cuenta a la hora de formular el TIE, la
muestra. De hecho, las caracteristicas de los datos disponibles son, probablemente,
uno de los condicionantes mas importantes en la definicion de las variables de
cualquier investigacion.

En el caso de los estudios que aborda la tributacion empresarial, dada la
contraposicidén entre el caracter publico de los estados financieros de las compafiias y
la confidencialidad de los datos relativos a sus declaraciones de impuestos, la mayor
parte de los trabajos revisados ha recurrido a magnitudes contables como referencia
para la formulacién del TIE Medio. A pesar de ello, algunos investigadores han tenido
acceso a fuentes fiscales y han sustituido las cifras contables por datos tributarios
concluyendo, como sefiala Newberry (1992), que los estudios realizados usando ambos
tipos de datos arrojan resultados similares.
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Basicamente, encontramos dos alternativas para definir la carga impositiva que daria
lugar a sendos grupos de TIE Medio diferentes, contables y fiscales. El primero recurre
al “Gasto por Impuesto”, ya sea devengado o ajustado por los impuestos diferidos,
mientras que el segundo utiliza como referencia el impuesto pagado. En ambos casos,
la carga tributaria puede relacionarse con magnitudes diferentes aunque
mayoritariamente, los investigadores han optado por partidas de cardcter contable,
generalmente indicadores del excedente empresarial.

Por otro lado, gran parte de los trabajos examinados utilizan varios indicadores de la
presion fiscal dado que, segin un informe de Omer (1991), es conveniente emplear
mas de una medida del tipo impositivo efectivo para dar mayor credibilidad a los
resultados obtenidos.

En linea con las investigaciones precedentes y de acuerdo con los objetivos propios de
este trabajo, utilizaremos un indicador para medir el TIE Medio soportado por las
pymes de la Comunidad Valenciana, TIE 1, cuya formulacion se presenta a
continuacion:

Gasto por impuesto sobre
TIE1 Beneficio
Resultado Antes de Impuestos

La utilizacion del “Gasto por impuesto sobre Beneficio” como indicador de la carga
tributaria soportada en el ejercicio supone considerar Unicamente el impacto de las
diferencias permanentes y de las deducciones y desgravaciones, ignorando el efecto
de las diferencias temporales y, por tanto, de las amortizaciones aceleradas y del
aplazamiento en la imputacion fiscal de determinados ingresos.

En mi opinidn, este es un enfoque adecuado cuando se pretende evaluar la tributacién
efectiva que soportan las empresas como consecuencia de la actividad que desarrollan
en cada ejercicio, con independencia del momento en que deban hacer efectivo el
pago del impuesto.

Sin embargo, este planteamiento lleva implicito una interpretacién del concepto del
incentivo fiscal, ya que sdélo considera como tal aquella disposicion que reduce la
cuantia del impuesto devengado y no la que Unicamente supone un mero diferimiento
en el pago.

90



UNIVERSITAT
POLITECNICA
DE VALENCIA

L TAMANO

Y

9. RELACION ENTRE L& PRESION FISCA
EMPRESARIAL.

=
2

La busqueda de relacién entre determinadas caracteristicas de la empresa y su
tributacidn efectiva ha sido uno de los objetivos perseguidos por los investigadores en
este campo.

Se trata de analizar la influencia en la presidn fiscal de ciertos atributos empresariales,
como el tamafo o el sector.

Dentro de este punto, podemos distinguir entre el tamafio de la empresa y su tipo
impositivo efectivo; y el contraste de la interaccién de diversas variables. Cabe
mencionar el trabajo publicado en 1997 por Gupta y Newberry, autores que realizaron
un estudio para contrastar si las relaciones observadas eran consistentes a lo largo del
tiempo o se veian afectadas por las normas legislativas.

En diversas ocasiones, se ha pretendido determinar cuales son las principales variables
explicativas de la presion fiscal empresarial debido al interés que tiene su
conocimiento para la toma de decisiones empresariales.

La estructura econdmica como financiera de las empresas incide de manera
significativa en la presidn fiscal, al igual que la rentabilidad econdmica. En concreto, las
empresas menos endeudadas y mas rentables soportan mayor tributacién bajo la
normativa fiscal, mientras que los efectos de la composicion del activo sobre el tipo
impositivo efectivo varian con el cambio normativo, estas reflexiones estan reflejadas
en el articulo “los factores condicionantes de la presion fiscal empresarial espafiola”.

La mayoria de las decisiones empresariales tienen repercusion fiscal por lo que resulta
de sumo interés el conocimiento de los principales condicionantes del tipo impositivo
efectivo soportado por las sociedades.

Como punto de partida se presenta dos hipdtesis que se han pretendido contrastar en
el articulo mencionado, sefialando cudles son las razones que llevan a pensar que tales
relaciones pueden ser factibles.

La hipdtesis uno que se menciona es, el tamafo de la empresa si repercute en el TIE.
Por otro lado la hipdtesis dos hace referencia, si esta relacion sufre variacién tras la
reforma.

En primer lugar, es preciso referirse al tamafio, variable sobre la cual no existian
disposiciones antes de la reforma (Ley 43/1995, de 27 de Diciembre), mientras que
después de la misma (esta ley es modificada posteriormente por el Real Decreto

91



A UNIVERSITAT
5;" POLITECNICA
DE VALENCIA

Legislativo 4/2004, de 5 de Marzo) aparece en la Ley del Impuesto sobre Sociedades
(LIS) un capitulo completo dedicado a la fiscalidad de las denominadas empresas de
reducida dimension, que recoge una tributacion mas favorable para ellas, como ya se
ha explicado en el punto 7 de este proyecto.

Para poder contrastar las hipdtesis planteadas es preciso definir las variables
necesarias. La eleccidon de la medida de la presion fiscal, se ha creido conveniente
proponer dos medidas para el tipo impositivo efectivo, una basada en el esquema
liquidatario contable que deben realizar las sociedades para conocer el gasto
devengado por el Impuesto sobre Sociedades y otra a partir de la liquidacién fiscal de
este tributo, es decir, teniendo en consideracion el importe a satisfacer a Hacienda
Plblica o cuota liquida.

En ambos casos se utiliza como denominador el resultado contable antes de impuestos
para evitar que dichos ratios estén afectados por el tributo que se desea analizar. Por
consiguiente, se emplean dos definiciones para la TIE dado que, como razonadamente
recomiendo Omer (1991), es conveniente usar mas de un concepto de tipo impositivo
efectivo para dar mayor credibilidad a los resultados.

Tales medidas son las siguientes:

Gasto por impuesto sobre Beneficio
Resultado Contable antes de impuestos

TIE CONTABLE

Cuota liquida del Impuesto sobre Sociedades
Resultado Contable antes de impuestos

TIE FISCAL

Por lo que respecta al tamafio empresarial, cabe sefialar que existen dos conceptos
bastante utilizados: uno, basado en el activo total y, otro, en la cifra de negocios.

Segun el articulo mencionado, las conclusiones que se extraen es que el tipo
impositivo efectivo contable y fiscal no caria al hacer el estudio del cambio normativo,
por lo que el sujeto pasivo no ha sufrido variacion en su carga impositiva a
consecuencia de la reforma.
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10. CASO PRACTICO: ESTUDIO SOBRE L& PRESION
FISCAL EN SECTOR DE ACTIVIDAD.

10.1. OBJETIVO.

La realizacidon de este trabajo persigue, como ya se ha mencionado anteriormente,
analizar la incidencia en la tributacidn empresarial de la imposicion societaria, y mas
concretamente, los efectos que sobre la presidn fiscal de las compafiias mas pequenas
ha tenido la inclusion de un régimen especial de incentivos fiscales para empresas de
reducida dimension.

Estudiar la influencia de una serie de variables econdmico-financieras sobre la
tributacion efectiva soportado por las pymes de la Comunidad Valenciana.

Para la consecucion de estos fines, se realizaran diversos analisis empiricos sobre una
muestra de datos financieros de empresas de la Comunidad Valenciana para el periodo
comprendido entre los afios 2008 al 2012.

Dado que el objetivo es analizar la evolucion en el tiempo de la presion fiscal
soportada por un determinado tipo de empresas, para la seleccidén de datos y con el fin
de obtener un conjunto homogéneo de sociedades que permita realizar un analisis
comparativo, se extendera el requisito previsto en el Articulo 108 del Real Decreto
Legislativo 4/2204, de 5 de Marzo, por el que se aprueba el texto refundido de la Ley
del Impuesto sobre Sociedades.

En los apartados siguientes, se realiza una explicaciéon detallada del proceso de
seleccion y de las caracteristicas de los datos, de las variables utilizadas, de la
metodologia aplicada en los diferentes estudios realizados, de los resultados obtenidos
y de las conclusiones mas importantes derivadas de la interpretacién de los mismos.

10.2.  SELECCION DE DATOS.

El punto de partida de la investigacidon ha sido la confeccién de una base con datos
empresariales cuyos registros cumplieran las especificaciones exigidas por los objetivos
del trabajo.

Los requisitos basicos de la muestra hacen referencia a la personalidad juridica,
entidades mercantiles que son sujetos pasivos del Impuesto de Sociedades, al ambito
geografico la Comunidad Valenciana, y al tamafo de la compafia, empresas que
cumplan los criterios establecidos a partir del Articulo 108 al Articulo 114 del Real
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Decreto Legislativo, ya nombrado en el apartado de los objetivos, para ser
consideradas de reducida dimensidn.

Como fuente de datos, se ha recurrido a la base de informacion financiera distribuida
es Espafia por la empresa Informa, S.A. y la base de datos SABI que contienen datos
cualitativos y cuantitativos de empresas espanolas.

La seleccién realizada atendiendo a los dos primeros condicionantes ha dado como
resultado un conjunto de mas de 65.000 sociedades domiciliadas en la Comunidad
Valenciana que presentan datos, al menos, para alguno de los aflos comprendidos en
el periodo 2007 al 2012. Aunque el primer afo a estudiar es 2008, la necesidad de
conocer la cifra de negocios del afio anterior para discriminar entre las empresas de
reducida dimensién y las que no lo son, ha requerido que la muestra inicial incluyera
los datos relativos al 2007.

La distribucion de las compaiiias clasificadas atendiendo a su cifra de ventas, menos a
diez millones de euros, y por el nimero de empleados puede verse por provincias en la
siguiente tabla:

26. TABLA: SOCIEDADES COMUNIDAD VALENCIANA POR PROVINCIAS Y NUMERO DE
EMPLEADOS.

SOCIEDADES COMUNIDAD VALENCIANA POR PROVINCIAS Y N2 DE
EMPLEADOS
VALENCIA | ALICANTE CASTELLON
N2 EMPLEADOS ENTRE1Y9 | 33.913 | 23.890 8.825
N2 EMPLEADOS ENTRE10Y 49| 9.521 6.709 2.421
N2 EMPLEADOS ENTRE 50 Y
249 1.221 633 343
TOTAL 44655 | 31.232 11.589
FUENTE: DATOS SABI Y ELABORACION PROPIA

Estos datos estan extraidos, a partir de la realizacidon de dos procesos de depuracién
sucesivos para cada afio. En primer lugar, se eliminan las empresas que no contienen
datos para ese periodo y en segundo, de acuerdo con la cifra de negocios del ejercicio
anterior, se excluyen aquellas compafilas que no cumplen el requisito para ser
consideradas de reducida dimensién.

Con las observaciones disponibles para las sociedades resultantes se ha confeccionado
la base de datos que se ha servido de punto de partida para la realizacion del trabajo.
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La siguiente tabla presenta la composicion anual total en Espafa, donde los criterios de
busqueda han sido los siguientes: nimero de empleados y afos (2007 al 2011).

27. TABLA: COMPOSICION ANUAL TOTAL EN ESPANA DE EMPRESAS DE REDUCIDA

DIMENSION.

E.R.D TOTAL EN ESPANA
ANOS | EMPRESAS SELECCIONADAS
2007 508.246
2008 441.953
2009 489.125
2010 535.703
2011 5.539.601
FUENTE: DATOS SABI Y
ELABORACION PROPIA

Localizacion: Espafia.

I.N.C.N: MENOR A
10.000.000<.

Empresas Activas.

Sociedades Cotizadas y No
Cotizadas.

Con los mismos criterios se ha procedido a repetir el

Comunidad Valenciana:

mismo proceso para la

28. TABLA: COMPOSICION ANUAL TOTAL EN LA COMUNIDAD VALENCIANA DE

EMPRESAS DE REDUCIDA DIMENSION.

E.R.D TOTAL EN LA
C.VALENCIANA
ANOS | EMPRESAS SELECCIONADAS
2007 56.817
2008 65.926
2009 70.254
2010 69.525
2011 63.259

FUENTE: DATOS SABI Y ELABORACION
PROPIA

Localizacion: C.Valenciana.

[.N.C.N: MENOR A
10.000.000¢€.

Empresas Activas.

Sociedades Cotizadas y No
Cotizadas.

La muestra resultante, con un total de 325.781 empresas de reducida dimensidn, en la
Comunidad Valenciana, para el conjunto de los 5 afios, se ha depurado afo a afio,
eliminando los registros que no son validos atendiendo a los siguientes criterios:

Empresas que no presentan alguno de los datos necesarios para la realizacion

de los estudios previstos.
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- Empresas que en ese afo no tenian actividad, es decir, su cifra de ventas era
cero.

- Empresas con fondos propios negativos, la particularidad de la situacion
econdmica de estas entidades condiciona cualquier interpretacion de sus
datos, provocando grandes distorsiones en los resultados.

- Empresas con Beneficios antes de Impuestos o EBITDA igual a cero. La
condicion del divisor de estas magnitudes en las dos formulaciones del TIE
obliga a la supresién de estas companias.

10.8. PRESION FISCAL: TIE.

Una vez elaborada la muestra, el siguiente paso es la seleccién de las variables que
puedan proporcionar evidencia en relacién con los objetivos del trabajo. En este
proceso se ha tratado de definir los indicadores que, a mi juicio, podian influir en la
tributacion efectiva de las empresas, bien por la propia caracterizacion del colectivo
analizado, bien por, su relacién con los incentivos fiscales.

En este sentido, dado que el objetivo basico del trabajo es evaluar y caracterizar la
presion fiscal soportada por las pymes, sus indicadores se perfilan, como las variables
principales alrededor de todo su estudio.

Para el andlisis de los indicadores que pueden explicar su cuantia y evolucion, se ha
considerado tanto aspectos cualitativos como cuantitativos. La influencia de los
primeros viene explicada, fundamentalmente, por el tamafio y el tipo de actividad que
desarrolla la compaiiia, mientras que respecto a los segundos, se ha tratado de
contemplar la empresa en su totalidad introduciendo indicadores de su estructura
econdmico-financiera.

El TIE medio es el indicador mas utilizado para medir, a posterior, la presion fiscal
soportada por las empresas. De acuerdo con lo expuesto en el Apartado 8 de este
proyecto, donde también figuran los argumentos que justifican esta decision, en este
trabajo se utilizara una formulacion alternativa para esta variable a las que se le
denomina TIE1:

Gasto por impuesto sobre
TIE1 = Beneficio
Resultado Antes de Impuestos
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En principio, aunque atendiendo a los objetivos de la Ley cabria esperar que el
indicador sea un valor bajo, ya que, debemos recordar que la mayor parte de los
incentivos fiscales son amortizaciones aceleradas y, por tanto, Unicamente representa
un diferimiento en el pago del impuesto. Al establecerse un tipo impositivo del 30%
para los primeros 300.000 euros de base imponible, deberia provocar una reduccién
de la presion fiscal, con referencia al TIE1.

10.4. INTERVALO TEMPORAL.

El principal objetivo de este trabajo es, como su propio titulo indica, analizar la
evolucion de la presion fiscal. Por tanto, estamos ante un estudio de caracter dinamico
cuya dimensién temporal resulta fundamental para los resultados. Asi pues, serd
necesario precisar las variables que puedan recoger esa temporalidad.

Se realizard pruebas estadisticas de diversos tipos y con finalidades distintas, se
utilizara una variable para introducir el efecto temporal en el estudio. Para contrastar
la evolucion anual se introducird la variable afio, que tomara valores del 2008 al 2012.

La localizacién geografica y, en particular, las implicaciones fiscales que conlleva, es
uno de los factores determinantes en la definicion de muchas de las estrategias
empresariales a nivel internacional. De hecho, los incentivos fiscales localizados suelen
ser un reclamo ampliamente utilizado por las distintas administraciones publicas para
atraer inversiones privadas.

En el ambito geografico de este trabajo, se aportan datos macroecondmicos del
Instituto Valenciano de Estadistica, donde se muestran considerables diferencias en la
composicion provincial del tejido empresarial de la Comunidad Valenciana. Esta
disparidad puede provocar variaciones en la presion fiscal media soportada en cada
provincia en funcién del peso especifico de determinadas industrias, ya que, no todas
las ramas de actividad sufren por igual las consecuencias de un empeoramiento de la
situacién econdmica y tampoco el impacto de ciertas deducciones es el mismo en
todos los sectores.

Por esta razoén, se considera interesante conocer los efectos que sobre la presion fiscal
media tiene la concentracién zonal de determinadas industrias, como sucede con la
ceramica y la quimica en Castelldn, el mueble y el textil en Valencia y el calzado en
Alicante.

Sin embargo, la clasificacién establecida por el CNAE incluye todas estas actividades en
el mismo epigrafe “Industrias Manufactureras”, lo que impide evaluar dichos efectos.
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Uno de los problemas de las clasificaciones sectoriales en estos tipos de trabajos radica
en la diversificacion de actividades de muchas compafiias que pueden distorsionar los
resultados obtenidos.

En consecuencia, aunque no concurren peculiaridades normativas que lo sustenten, se
puede pensar que la introduccién en el estudio de una variable que permita calcular la
tributacion efectiva por provincias y evaluar si, en caso de existir, estas diferencias son
significativas, resulta plenamente justificada.

10.6. SECTOR.

El sector en que se desarrolla la actividad de la empresa es otra de las variables
cualitativas que suele incluirse en la mayoria de las investigaciones econdmicas.

En el caso de los estudios sobre presion fiscal, ademas, puede llegar a ser una variable
muy significativa dado que, con frecuencia, los legisladores contemplan tratamientos
diferenciados para algunos sectores o para determinadas inversiones que, como las
realizadas en investigacién y desarrollo, pueden ser mas habituales en unas ramas de
actividad que en otras.

29. TABLA: DISTRIBUCION DE LA MUESTRA POR SECTORES DE ACTIVIDAD ECONOMICA
COMUNIDAD VALENCIANA (2008-2012).

DISTRIBUCION DE L& MUESTR#A POR SECTORES DE ACTIVIDAD ECONOMICA COMUNIDAD
VALENCIANA (2008-2012)

GRUPO ACTIVIDAD EMPRESAS %
A Agricultura, pesca, ganaderia, caza y servicultura 379 0,02%
B Industrias extractivas 28 0,00%
C Industrias manufactureras 49.638 3,07%
D Suministro de energia eléctrica, gas, vapor y aire acondicionado 6.533 0,40%
£ Suministro de agua, actividades de saneamiento, gestion de residuos y
descontaminacion 4.899 0,30%
F Construccion 282.657 17,47%
G Comercio y reparacién de vehiculos 452.457 27,97%
H Transporte, almacenamiento y comunicaciones 108.699 6,72%
J Informacion y Comunicaciones 174.478 10,79%
K Actividades financieras y de seguros 39.035 2,41%
L Actividades inmobiliarias 73.930 4,57%
M Actividades profesionales, cientificas y técnicas 238.149 14,72%
N Actividades administrativas y servicios auxiliares 32.592 2,01%
P Educacién 36.391 2,25%
Q Actividades sanitarias y de servicios sociales 67.937 4,20%
R Actividades artisticas, recreativas y de entretenimiento 49,780 3,08%
TOTAL 1.617.582 100,00%

FUENTE: ELABORACION PROPIA Y DATOS EXTRAIDOS DEL INE
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La agrupacion de las observaciones por sectores se ha realizado de acuerdo con la
Clasificaciéon Nacional de Actividades Econdmicas (CNAE) del afio 2009 a nivel del
primer digito de control.

No obstante, dado que el nUmero de agrupaciones establecidas por el CNAE resulta, en
mi opinién, muy elevado; se ha procedido a una reagrupacién de aquellas actividades
que, de acuerdo con los objetivos del trabajo, podian presentar similitudes.

Finalmente, la variable distingue entre nueve actividades. La tabla presenta el
resultado de la agrupacion, el peso especifico de cada grupo sobre el total de la
muestra y los porcentajes. Es decir, para la actividad de Agricultura, pesca, ganaderia,
caza y servicultura hay un total de 379 empresas en la Comunidad Valenciana, de las
que su peso relativo es de un 0.04%, ya que, si dividimos el total de empresas de esa
actividad (379) entre el total de sociedades (963.937) no saldria el peso relativo
mencionado.

30. TABLA: NUEVA DISTRIBUCION DE LA MUESTRA POR SECTORES DE ACTIVIDAD
ECONOMICA COMUNIDAD VALENCIANA (2008-2012).

DISTRIBUCION DE LA MUESTRA POR SECTORES DE ACTIVIDAD ECONOMICA
COMUNIDAD VALENCIANA (2008-2012)

GRUPO ACTIVIDAD EMPRESAS %
A Agricultura, pesca, ganaderia, caza y servicultura 379| 0,04%
B Industrias extractivas 28 0,00%
C Industrias manufactureras 49.638 5,15%
F Construccion 174.478| 18,10%
G Comercio y reparacion de vehiculos 452.457| 46,94%
H Transporte, almacenamiento y comunicaciones 108.699| 11,28%
L Actividades inmobiliarias 73.930 7,67%
P Educacidn 36.391| 3,78%
Q Actividades sanitarias y de servicios sociales 67.937 7,05%

TOTAL 963.937 | 100,00%

FUENTE: ELABORACION PROPIA Y DATOS EXTRAIDOS DEL INE

Los datos de la tabla muestran la preponderancia de los sectores “Construccion” y
“Comercio y reparacién de vehiculos” en la economia de la Comunidad Valenciana, ya
que, se puede ver que son los que mads pesos tienen se centrard en el estudio de 5
empresas que estén incluidas en estos dos sectores.
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10.7. TAMANO.

El tamafio es una de las variables mas utilizadas en las investigaciones sobre temas
empresariales. Su inclusion en el estudio es obligada con independencia de los
objetivos finales perseguidos. La razén fundamental es que, en el campo de los
negocios, la dimensién de la compafiia suele determinar su posiciéon en el mercado de
manera que, aunque la cuestidén analizada no esté directamente relacionada con este
atributo, un tamafio proporcionalmente mayor confiere una capacidad de negociacién
superior y, por tanto, una posicién dominante sobre otros agentes econémicos.

Por otro lado, en el area de estudio de la tributacion tiene grandes efectos sobre la
relacién tamafio-presion fiscal, como ya se ha explicado en el punto 9 de este trabajo.
Aunque Espafia podria responder al perfil econémico en el que dicha hipdtesis parece
cumplirse, paises industrializado y con un sector publico desarrollado.

No obstante, precisamente por esta razon, el papel desempefiado por el tamafio de la
empresa en esta investigacion resulta particularmente importante debido a que en
primer lugar, el resultado tiene como objeto un colectivo de companias (5 en
particular) que se definen atendiendo a estas caracteristicas y en segundo, se estd
analizando una normativa que establece un tratamiento diferenciado para las
empresas que no superan una determinada dimension.

Ademas, la reduccién en el tipo de gravamen de 5 puntos porcentuales para los
primeros 300.000 euros de base imponible incorporada por el Real Decreto Legislativo
4/2004, aunque no depende explicitamente de la dimensién tendra como resultado
gue las empresas con menores beneficios, probablemente las mas pequefias, tributen
a un tipo efectivo inferior.

Por todo lo anterior, se considera que el tamano puede ser, a pripori, una variable
determinante a la hora de explicar la tributacion efectiva de las sociedades espafiolas
y, por ende, de las radicadas en la Comunidad Valenciana.

Como indicadores del tamafio empresarial, los investigadores han recurrido en su
mayoria a las cifras de Activo Total o de Ventas Netas para facilitar su manejo y
mejorar su comportamiento estadistico.

En este caso, dado que la Cifra de Negocios se ha utilizado para definir la poblacién
objeto de estudio, lo que podria introducir cierta homogeneidad en la muestra
condicionando los resultados; se ha optado por el Activo Total como indicador del
tamafio.
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En principio, cabe pensar que las empresas de mayor tamafio disponen de mas medios
para realizar una adecuada planificaciéon fiscal que redunde en un aprovechamiento
superior de los incentivos fiscales.

También, la reduccion del tipo nominal para el primer tramo de la base imponible
beneficia sustancialmente a las sociedades mas pequeias.

La intensidad de capital introduce en el estudio la composicién del activo de la
empresa como posible variable explicativa de la tributaciéon efectiva. Indica la
proporcién del Activo Total que representa el inmovilizado neto y su inclusién en este
tipo de estudio.

Su misidn es recoger el efecto que la inversion en activo fijo tiene sobre la fiscalidad de
la sociedad. Se trata de un ratio utilizado en la comparacidon entre compaiiias del
mismo sector, ya que, complementado por otros indicadores puede dar una idea de la
politica de inversiones de la empresa, de su grado de competitividad y de la flexibilidad
que ofrece su estructura.

Desde el punto de vista de las investigaciones sobre tributacién efectiva, su
importancia se deriva de la utilizacion de las deducciones fiscales por inversiones en
activos fijos productivos como instrumento de politica econdmica, tanto en Espafia
como el resto de paises industrializados. Asi pues, en presencia de este tipo de
incentivos, cabe suponer que las empresas mas intensivas en capital deberian ver
mejorado su tipo impositivo.

10.9. RESULTADO.

Tras haber detallado la composicidn de la muestra y definido las variables a considerar
a lo largo del proyecto, se abordara el objetivo principal, que como ya se ha sefialado
anteriormente, consiste en evaluar la evolucion que la tributacion de las pymes ha
tenido en la Comunidad Valenciana, asi como su posible interconexion con diversas
caracteristicas de la empresa.

Para obtener los datos de empresas se ha utilizado el programa SABI. Esto es un
sistema de analisis de balance ibéricos, una herramienta que da informacion de
balances de mds de millones de empresas espafiolas y mas de empresas portuguesas.

La busqueda de estas empresas se ha determinado a través de los siguientes
parametros:
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- Localizacion: Comunidad Valenciana.

- Dimensién: Importe neto de cifras de ventas maximo a 10.000.000 euros.

- Tipo de empresa: Empresas que cotizan y que no cotizan en bolsa.

- Estado: Empresas activas.

- Numero de empleados: de 1 a 250, debido a que, nos centramos en PYMES.

- Anos disponibles: del 2007 al 2011.

- Codigo CNAE 2009: 41. Construccion y 47. Comercio al por menos, excepto
vehiculos de motor y motocicletas, se ha escogido estos dos sectores por lo ya
he explicado en el apartado 10.7 Sector de este trabajo.

La busqueda ha resultado un total de 20.415 empresas. Para poder sacar resultados
mas homogéneos se ha modificado el cddigo de CNAE 2009 a Unicamente empresas de
Construcciéon, manteniendo las demas caracteristicas.

Esta nueva busqueda ha resultado un total de 10.359 empresas. Obteniendo una lista
de estas se lleva a cabo el primer proceso de seleccion de 5 empresas que tengan
datos de todos los afios del periodo y que cumplan las caracteristicas, ya descritas
anteriormente, de empresas de reducida dimensién. A ello se le sumara la
particularidad de que estas empresas utilicen un tipo de gravamen que esté entre el
intervalo del 25% al 30%, y en su caso para las microempresas del 20%.

Las empresas escogidas son las siguientes:

- EMPRESA A
- EMPRESA B
- EMPRESAC
- EMPRESAD
- EMPRESAE

Globalmente las empresas escogidas, cuyos periodos impositivos coinciden con el afio
natural, son empresas dedicadas a la construccion, encontrandose matriculadas en el
epigrafe 4120 del CNAE 2009. Se puede saber que las entidades son consideradas
empresas de reducida dimensién a los efectos del Impuesto de Sociedades desde el
afio 2007, ya que, solo se tienen datos a partir de esa fecha. Los motivos por los que
son consideradas de tal manera se mostraran a continuacion.

El perfil de las empresas son los siguientes:

- Forma Juridica: Sociedades Limitadas.
- Cuentas no consolidadas.

- No cotizan en bolsa.

- Las empresas estan activas.
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- Codigo de CANE 2009: 4120

- Descripcién de las actividades en su conjunto: construccion completa,
reparacidon y conservacién de edificaciones y obras civiles. Consolidacion y
preparacidon de terrenos, demoliciones y derribos en general. Perforaciones
para alumbramientos de aguas.

Las empresas deben cumplir los requisitos para que puedan ser consideradas como de
reducida dimensidon en el periodo impositivo en el que los elementos objeto de
inversion sean puestos a su disposicion. Siendo indiferente que en los periodos
impositivos posteriores las entidades conserven o bien pierdan esta condicion, aun
cuando en los mismos tengan efectos la aceleracion de las amortizaciones, es decir,
gue podemos seguir en los ejercicios siguientes con la aceleracién de amortizacion,
aunqgue las empresas dejen de ser consideradas empresas de reducida dimension,
siempre y cuando lo fueran en el momento de la puesta a disposicion.

Las empresas cumplen el primer requisito para ello tener un importe neto de la cifra
de negocios menor a 10.000.000 de euros. En esta tabla que se muestra a continuacién
se ven reflejadas las cantidades, en euros, sobre este importe en el periodo de tiempo
del afio 2007 al 2011.

31. TABLA: IMPORTE NETO DE LA CIFRA DE NEGOCIOS.

IMPORTE NETO DE LA CIFRA DE NEGOCIOS

2011 2010 2009 2008 2007
EMPRESAA | 4.077.936 | 6.325.750 | 5.560.671 | 4.197.954 | 4.959.938
EMPRESAB | 495.380 | 648.471 | 591.072 | 686.603 | 747.818
EMPRESAC | 203.944 | 124.830 | 202.418 | 705.534 | 512.310
EMPRESAD | 398.479 | 511.441 | 635.717 | 685.966 | 722.215
EMPRESA E 31.662 258.375 | 259.080 |1.321.347| 236.576

ELABORACION PROPIA. DATOS EN €

Por lo que el primer requisito para considerarse empresas de reducida dimensién lo
cumplen.

El segundo requisito para estos casos:

- Las inversiones realizadas en los periodos impositivos iniciados dentro de los
afios 2009 y 2010, se podian acoger a la libertad de amortizacion si se cumplia
con el requisito de mantenimiento de empleo.

Si observamos la tabla de nimero de empleados en el mismo periodo de tiempo
donde se observa la tabla del importe neto de la cifra de negocios, se puede ver que,
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por ejemplo para la empresa A en el afno 2009 habian 18 empleados y en el 2010
habian 24, por lo que, no sélo se mantuvo sino que se cred empleo, en definitiva se
podia acoger a la libertad de amortizacién.

32. TABLA: NUMERO DE EMPLEADOS.

NUMERO DE EMPLEADOS
2011 2010 2009 | 2008 | 2007 | MEDIA
EMPRESA A 11 24 18 10 11 15
EMPRESA B 7 6 6 9 12 8
EMPRESA C 3 2 3 5 2 3
EMPRESA D 5 7 8 9 9 8
EMPRESA E 1 N.D 1 3 1 2
ELABORACION PROPIA

En global, para estas 5 empresas se ha realizado una grafica sobre este aspecto.

14. GRAFICO: NUMERO DE EMPLEADOS.
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ELABORACION PROPIA

Esta grafica, nos muestra la evolucion, sobre el periodo indicado, de la trayectoria
sobre el nimero de empleados. A excepcion de la empresa “A” donde ha ido en
aumento hasta una caida pronunciada en el aio 2011, para el resto la disminucién de
estos es considerable y ha ido en progreso durante los aios, seguramente debiéndose
a la crisis en que se encuentra nuestro pais.

Las inversiones realizadas en el periodo comprendido entre el 1 de Enero de 2011 y el
30 de Marzo de 2012, podian gozar del beneficio de libertad de amortizacion sin
ningun tipo de condicionante. Pero desde el paso 31 de Marzo de 2012 y para
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ejercicios siguientes, esto ha cambiado y se ha anulado la libertad de amortizacion sin
condiciones.

No se podran analizar los datos del afio 2012, ya que, no estan disponibles.

Para el calculo del TIE MEDIO, se van a definir los siguientes conceptos: Gasto por
Impuesto sobre Beneficio y EBITDA.

En el esquema del cdlculo del gasto contable por el Impuesto sobre Sociedades se
tendran en cuenta:

- Las diferencias permanentes.

- Las bonificaciones y deducciones incluidas en la cuota del impuesto, que se
consideran una minoracién del impuesto devengado.

- No se tendrdn en cuenta las retenciones y pagos a cuenta.

Por ello, el efecto impositivo de las diferencias temporales dara lugar a la aparicién de
impuestos devengados anticipados y diferidos.

En la norma 162 del Plan General Contable se regula que el importe a contabilizar por
el Impuesto sobre Sociedades devengado en el ejercicio se calcularad realizando las
siguientes operaciones:

Primero se calcula el resultado contable ajustado, que se obtiene sumando o restando
las diferencias permanentes al resultado econdmico antes de impuestos.
Posteriormente, se obtiene el impuesto bruto, al multiplicar el resultado contable
ajustado por el tipo de gravamen. A continuacién se le restara las bonificaciones y
deducciones en la cuota, para obtener el impuesto devengado.

Este impuesto devengado se cargara en la cuenta (630) Impuesto sobre Beneficios,
como un gasto del ejercicio.

El denominador “EBITDA”, en términos generales lo que hace, es determinar las
ganancias o la utilidad obtenida por una empresa o proyecto, sin tener en cuenta los
gastos financieros, los impuestos y demas gastos contables que no implican salida de
dinero en efectivo, como las depreciaciones y las amortizaciones. En otras palabras, el
EBITDA nos dice: hasta aqui la empresa o proyecto es rentable, y en adelante,
dependerd de su gestidn que el proyecto sea viable o no.

La principal utilidad que nos presenta, es que nos muestra los resultados de un
proyecto sin considerar los aspectos financieros ni los tributarios, algo importante
puesto que estos dos aspectos, se pueden analizar por separado.
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Si el EBITDA es positivo, quiere decir que el proyecto en si es positivo, y dependera su
éxito del tratamiento o gestién que se haga de los gastos financieros y del tema,
tributario, ademas de las politicas de depreciacion y amortizacion.

El EBITDA, por ejemplo, no es una medida suficiente cuando se trata de empresas que
por estar altamente financiadas por recursos externos, resulta en altos costos
financieros, por lo que el éxito estara en buscar una solucién a los costos financieros,
aunqgue esta variable sea positiva, pero los costos de financiacién pueden afectar
seriamente los resultados finales del proyecto. Igual sucede con la parte impositiva, la
depreciacién y la amortizacion.

La empresa A, presenta en el afio 2011, un EBITDA negativo (-112.461), por lo que,
evidentemente el resultado final serd negativo, y por tanto, esto seria suficiente para
descartar el proyecto o la empresa.

Para calcular el TIE MEDIO, en el periodo del 2007 al 2011, se va a determinar la
siguiente férmula:

Impuesto sobre Sociedades
Resultado Antes de Impuestos
(BAI)

TIE MEDIO =

Como en el afio 2011 el Resultado antes de Impuestos es negativo, el Impuesto sobre
Sociedades se pone positivo, de igual manera pasa en afios anteriores pero a la
inversa, que al obtener Resultados Antes de Impuestos positivos el I.S era negativo.

El TIE MEDIO individual de cada empresa obtenido se puede ver en la siguiente tabla.

33. TABLA: TIE MEDIO INDIVIDUAL DE CADA EMPRESA.

TIE MEDIO
2011 2010 2009 2008 2007 MEDIA
EMPRESA A 24,98% 25,71% 25,08% 25,00% 25,00% 25,15%
EMPRESA B 25,00% 25,01% 25,02% N.D N.D 25,01%
EMPRESA C 25,03% 24,95% 25,00% 24,98% N.D 24,99%
EMPRESA D N.D N.D 26,07% 25,00% 25,32% 25,46%
EMPRESA E 25,00% 28,74% 25,02% 27,82% 28,32% 26,98%

FUENTE: ELABORACION PROPIA.

Estas empresas al considerarse empresas de reducida dimension las conclusiones
serian las siguientes:

- Como el resultado del TIE medio esta entre el 25% y el 30%, estas empresas no
gastan incentivos fiscales.
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- Se ha realizado con el programa de la Agencia Tributaria (AEAT) el Impuesto

sobre Sociedades del afio 2011. El tipo de gravamen (casilla 558) que se aplica

es del 20%, ya que, el importe neto de la cifra de negocios no excede de

5.000.000 euros, es decir, son pequefias empresas.

Se ha realizado, en conjunto, el TIE MEDIO PONDERADO. En esta tabla se han cogido
los datos de la cuenta de pérdidas y ganancias de cada empresa, anotando los

resultados del Impuesto sobre Sociedades y el Beneficio antes de Impuestos (BAI), en

el periodo de tiempo que se refleja en la tabla.

34. TABLA: RESULTADOS DEL IMPUESTO SOBRE SOCIEDADES PARA LAS 5 EMPRESAS

SELECCIONADAS.
2011 2010 2009 2008 2007
EMPRESA A IS 57.128 -36.016 -30.629 -22.613 -10.418
BAI -228.661 | 140.086 122.129 90.454 41.670
EMPRESA B IS -22.064 -1.541 357 0 0
BAI -88.256 -6.162 1.427 643 -1.105
EMPRESA C IS 469 271 573 785 0
BAI 1.874 1.086 2.292 3.142 8.809
EMPRESA D IS 0 0 3.318 4.081 6.661
BAI -54.502 -2.854 12.729 16.323 26.309
EMPRESA E IS 20.836 -137.347 30.200 76.642 101.424
BAI 83.343 -477.857 | 120.701 275.508 358.113

FUENTE: ELABORACION PROPIA.

Para obtener el TIE MEDIO PONDERADO, se ha obtenido el sumatorio del Impuesto
sobre Sociedades de cada empresa, por afio y los mismos pasos se han realizado con el

BAI. Obteniendo los siguientes datos:

35. TABLA: TIE MEDIO PONDERADO.

2011 2010 2009 2008 2007 MEDIA
SUMATORIO IS 56.369 | -174.633 | 3.819 | 58.895 | 97.667 8.423
SUMATORIO BAI | -286.202 | -345.701 | 259.278 | 386.070 | 433.796 | 89.448
TIE MEDIO ) ) ) ) ) )

PONDERADO 19,70% | 50,52% | 1,47% | 1526% | 22,51% | 21,89%

FUENTE: ELABORACION PROPIA.

Se llega a la conclusidn, que estas cinco empresas escogidas son homogéneas, es decir,

el tipo de gravamen oscila entre el 25% y el 30% y con la hipdtesis de que no utilizan

ningun incentivo fiscal en su tributacion fiscal.
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Por ello, se va a proceder al analisis de un segundo proceso de seleccion de empresas,
tanto del Impuesto sobre Sociedades como del TIE. Llevando a cabo el mismo
procedimiento de busqueda de empresas con el programa SABI y aplicando las mismas
caracteristicas, se escogen empresas donde sigan los mismos requisitos anteriormente
descritos.

Las siguientes tablas que se muestran a continuacién lo demuestran:

36. TABLA: IMPORTE NETO DE LA CIFRA DE NEGOCIOS Y NUMERO DE EMPLEADOS.

IMPORTE NETO DE LA CIFRA DE NEGOCIOS

2011 2010 2009 2008 2007
EMPRESA F 2'6914'42 2.065.605 2'0319'40 N.D N.D

EMPRESAG | 49.451 166.277 13.824 | 131.834 | 220.003
EMPRESAH | 192.844 217.050 253.820 | 632.151 | 616.953

EMPRESA| | 369.691 603.959 618.882 | 989.236 1'0461'87
EMPRESA J 21.320 32.043 4.557 N.D N.D
EMPRESAK | 632.228 760.982 1'2061'85 1'2572'22 970.863

EMPRESAL | 425.995 206.530 205.866 | 350.765 | 134.560
EMPRESAM | 310.530 301.163 298.231 | 295.042 | 276.270
ELABORACION PROPIA. DATOS EN €

NUMERO DE EMPLEADOS
2011 2010 2009 2008 2007 MEDIA
EMPRESA F 12 7 6 N.D N.D 8
EMPRESA G 2 1 4 3 3 3
EMPRESA H 1 1 5 7 6 4
EMPRESA | 9 9 6 8 10 8
EMPRESA J 1 1 1 N.D N.D 1
EMPRESA K 4 7 10 6 7 7
EMPRESA L 1 1 2 N.D 1
EMPRESA M 1 1 1 N.D N.D 1

ELABORACION PROPIA

La diferencia de este nuevo estudio es que el TIE MEDIO sea superior o inferior al
intervalo del 25% al 30%. Esto se lleva a cabo para poder analizar si empresas con un
TIE MEDIO diferente se le puede aplicar la hipdtesis de no utilizar incentivos fiscales.

108



e\ UNIVERSITAT
F) POLITECNICA
DE VALENCIA

Para calcular el TIE MEDIO, en el periodo 2007 al 2011, se utilizara la misma férmula
que en el primer caso:

Impuesto sobre Sociedades
Resultado Antes de Impuestos
(BAI)

TIE MEDIO =

El TIE MEDIO individual de cada empresa obtenido se muestra a continuacion:

37. TABLA: TIE MEDIO INDIVIDUAL DE LAS EMPRESAS SELECCIONADAS.

TIE MEDIO

2011 2010 2009 2008 2007 MEDIA
EMPRESA F 36,22% | 20,10% | 25,00% N.D N.D 27,11%
EMPRESA G 2,05% 19,26% | 27,02% | 30,11% | 30,00% | 21,69%
EMPRESA H 3,76% N.D N.D 25,00% | 25,89% | 18,22%
EMPRESA | 8,19% 21,04% | 25,00% 6,90% 16,82% | 15,59%
EMPRESA J 17,64% | 18,54% 5,54% N.D N.D 13,90%
EMPRESA K 1,89% N.D 2,14% 1,39% N.D 1,81%
EMPRESA L 30,32% | 55,03% | 32,01% | 25,29% N.D 35,66%
EMPRESA M 46,37% | 30,00% | 25,42% | 28,69% | 32,38% | 32,57%

FUENTE: ELABORACION PROPIA.

Como se puede observar, si nos centramos en el afio 2011, los porcentajes estan por
encima o por debajo del intervalo del 25% - 30% o en su caso el 20% (para empresas
con importe neto de la cifra de negocios inferior a 5.000.000 euros).

En la tabla que se muestra a continuacién se muestran los datos del Impuesto sobre
Sociedades y el Resultado antes de Impuestos por empresa. Estas cifras son las que
han servido para calcular el TIE MEDIO anteriormente mostrado.
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38. TABLA: DATOS DDEL IMPUESTO SOBRE SOCIEDADES Y EL RESULTADO ANTES DE
IMPUESTOS POR EMPRESA.

2011 2010 2009 2008 2007
EMPEESA IS 6.319 3.090 -68
BAI 17.444 15.376 -272
EMP(I:ESA IS -1.407 -5.629 -1449 1224 2918
BAI -68.622 -29.229 -5.363 4065 9.726
EMP:ESA IS 831 9840 3928
BAI 22.086 39.359 15.170
EMPRESA | IS 14707 26485 5.929 13.623 7.188
BAI -179.548 | 125.875 23.717 197.337 42.747
EMPJRESA IS -2.966 -3.244 18
BAI -16.814 -17.501 325
EMPISESA IS 575 3710 1040
BAI 30483 173265 74793
EMPFESA IS 1616 1702 -4067 -5892
BAI 5330 3093 -12704 -23302
EMT\;{ESA IS 90103 57591 33384 31764 40361
BAI 194324 191969 131313 110728 124661
2011 2010 2009 2008 2007 MEDIA
SUMATORIO IS 109.778 79.995 37.457 51.599 54.395 66.645
SUMATORIO BAI 4.683 94.521 18.407 240.761 67.643 85.203
P-SIEIIQ/IIEIIERTDOO -2344,18% | 84,63% 203,49% 21,43% 80,41% | -390,84%

FUENTE: ELABORACION PROPIA.

Para analizar los datos de cada empresa, se introducen en el programa del Impuesto
sobre Sociedades tanto el balance como la cuenta de pérdidas y ganancias. La
importancia de ello es la pagina 12 de dicho programa donde se muestran los
incentivos fiscales que aplica cada sociedad:
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Pagina 12
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El impuesto de sociedades en si, es un impuesto simple de practicar su liquidacion,
dado que se parte del resultado contable obtenido en la cuenta de pérdidas y
ganancias y se realizan los siguientes ajustes en el orden que los expongo.

El resultado contable, puede ser positivo o negativo. El primer ajuste que se lleva a
cabo es aumentar o disminuir el mismo en la cuantia de la cuota del impuesto de
sociedades que tengamos contabilizada. Casillas 301 o 302 de la pagina 12. Este ajuste
se lleva a cabo porque la propia cuota del impuesto no es gasto deducible.

Destaco en estas correcciones las diferencias entre la amortizacién contable y fiscal,
deducciones fiscalmente deducibles y no deducibles, correcciones por deterioro de
valor, aplicacion de los valores normales de mercado, provisiones por insolvencias... En
definitiva, estos articulos del impuesto son de lectura y comprension obligatoria, dado
gue se minora o se corrige al alza la base imponible de una manera sustancial.

10.10. CONCLUSIONES DEL CASO PRACTICO.

Las empresas espafiolas encuentran cada vez mas dificultades para invertir en
innovacion tecnoldgica. Segun datos publicados por el INE (Instituto Nacional de
Estadistica), el gasto en este ambito de aquellas companias con mas de 10
trabajadores cayd en 2011 por tercer ano consecutivo, reduciéndose hasta los 14.756
millones, un 8.8% menos que en 2010. Desde que comenzd la crisis, la cantidad ha
bajado un 26%, y el afio pasado esta partida sélo registré6 aumento en 3 autonomias:
Navarra (24.5%), Pais Vasco (6%) y Asturias (4.8%), mientras que en Extremadura o
Canarias se cuantificaron caidas del 51.6% y 43.5% respectivamente.

Las actividades de innovacién tecnolégica no sdlo incluyen el gasto en I+D, sino todos
aquellos procesos que derivan en algun tipo de avance, como la compra de maquinaria
o la formacién para este campo. Teniendo esto en cuenta, las pequefias y medianas
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empresas, las mas golpeadas por la crisis econdmica, han sufrido un mayor retroceso.
En 2011, el gasto en innovacion de las pymes espafolas disminuyd en un 12.2%, casi
cuatro puntos porcentuales mas que la media, y el nUmero de empresas acometieron
algun tipo de innovacidn lo hizo en un 15.3%, cinco puntos mas que la media total.

Las dificultades de las pymes para encontrar financiacion para el desarrollo de sus
actividades ordinarias complican que estas destinen una mayor parte de sus recursos
para la innovacién. Ademas el cierre progresivo de empresas incide en la disminucién
del gasto registrado en las estadisticas. Segun los datos de la escuela de negocios
ESADE, casi 180.000 empresas habrian cerrado en Espafa desde 2008 a 2011, la mayor
parte pequefas. Y estas, ademas de ser el pilar fundamental del mapa laboral espafol,
también lo son en el ritmo innovador de la economia.

Con esto quiero llegar a que, las empresas que invierten en innovacion o mejora de
procesos y productos, tienen derecho a recuperar un porcentaje progresivamente alto
de las inversiones que hayan realizado, con total seguridad juridica frente a la
Administracién Publica. Mediante las deducciones fiscales, las empresas pueden
conseguir deducirse proyectos de [+D.

La conclusidn del caso, es que tanto para empresas con un tipo de gravamen entre el
25% - 30% como las que superan o sean inferiores no gastan los incentivos fiscales por
varios motivos:

e La mayoria de las sociedades analizadas, el Importe Neto de la Cifra de
Negocios no superan los 500.000 euros, el volumen de ingresos es muy bajo
igual que el TIE MEDIO. Por lo que haciendo el estudio se corrobora que no
utilizan incentivos fiscales.

Analizo que un porcentaje alto de estas empresas obtienen pérdidas, por lo
gue, no pueden invertir, ni innovar y evidentemente ni adquirir bienes de
ningun tipo. Llegado a este punto decir que, la mayoria de los incentivos
fiscales no les sirven, ya que, obteniendo pérdidas no resolverian mucho.

e Es importante destacar, que las empresas con beneficios son las que obtienen
un mayor volumen de ingresos, el TIE MEDIO es relativamente mas alto, y el
Importe Neto de la Cifra de Negocios supera el medio millon de euros. Este tipo
de sociedades una vez estudiadas, se llega a la conclusién de que, al igual que
el primer caso, tampoco utiliza los incentivos.

El motivo, bajo mi punto de vista, es que estas empresas tienen bases
imponibles negativas de anos anteriores, es decir, tienen pérdidas de otros
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afos y hay que subsanarlos, por lo que no llegan a obtener beneficios
suficientes para aplicar los dichos incentivos.

Segun un informe estadistico de la Agencia Tributaria del afio 2011 del
Impuesto sobre Sociedades, el nimero de sociedades declarantes ascendid,
segun datos provisionales a 1.4 millones en 2010, con un descenso del -2%. De
ellas, el 85% son entidades de reducida dimension y sélo el 41% declararon
beneficios.

Con esto se podria llegar a decir, que como las empresas con un Importe Neto
de la Cifra de Negocios menor a medio millén de euros, por cualquier motivo
descrito anteriormente, no gastan incentivos fiscales, que las empresas de
reducida dimensidon que tengan un volumen mayor de ingresos si pueden
llegan a utilizarlos y sacar un beneficio de ello.

En el Impuesto sobre Sociedades (cuenta 630), es el dato que se tomara para el
TIE, este dato recoge tanto el Impuesto Corriente (6300) como el diferido
(6301). Los incentivos estan en esta ultima (6301), aumentando el impuesto
total, con lo que en la (6300) si que aparece rebajado. La cuenta (6301), es lo
gue recoge el impuesto, modelo 200.

En mi opinidén la mayoria de pequefias empresas no toman el impuesto diferido
sino sdlo el corriente, es decir, la cuenta (6300) para calcular el impuesto vy
declararlo, con lo que si disminuyen el impuesto declarado si usan incentivos.

Un dato clave, para saber si estas empresas utilizan los incentivos es el
aumento de PASIVOS POR DIFERENCIAS TEMPORARIAS, esta cuenta no se
encuentra en la informacion obtenida por el SABI, por lo que se ha tenido que
llegar a la conclusidn por otros métodos ya explicados anteriormente.

Finalmente, estas empresas no tienen ninguna obligacion de contabilizar el

control de impuestos diferidos, por lo que, analizando las cuentas y el balance
los datos han sido minimos para llegar a las conclusiones obtenidas.
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11. CONCLUSIONES GENERALES.

El trabajo analiza la presién fiscal que soportan las empresas de reducida dimensién
segun determinados atributos, como la localizacién provincial o la actividad
desarrollada y a través de las caracteristicas de su estructura econdmica-financiera.

Se establece el marco tedrico que justifica la investigacién, analizando el papel de las
pymes en la economia y el entorno econdmico en el que se desarrolla la investigacion.
Se han presentado los aspectos metodoldgicos mas relevantes, los resultados de las
pruebas realizadas y las conclusiones del caso practico obtenidas.

El trabajo se completa con un estudio de la incidencia de la presidn fiscal en pymes de
la Comunidad Valenciana desde 2007 al 2012, con el fin de constatar si, realmente, la
inclusion de un régimen especial de incentivos para estas compafiias ha contribuido a
reducir su tributacidn efectiva en el Impuesto de Sociedades.

Tras haber realizado el proyecto, se llega a las siguientes conclusiones:

e las pequeiias y medianas empresas, asi como las microempresas, representan
mas del 95% del tejido productivo en la Comunidad Valenciana.

e Analizando las microempresas en la Comunidad Valenciana, el mayor nimero
de empresas que se registran por afo (periodo del 2008 al 2012) se concentra
en el sector del comercio al por menor, es decir, de una muestra en el que se
escogen los 4 sectores mas significativos (comercio al por menor, otros
servicios, industria textil y construccion de edificios) mas de la mitad de
microempresas pertenecen al sector del comercio al por menor.

e Observando los datos del estudio de las pequenas empresas en la Comunidad
Valenciana, el mayor niumero de empresas registradas en el mismo periodo es
el sector de la construccién, aunque lo mas significativo a destacar es este
punto es el gran descenso de este sector a lo largo de los afos.

e Estudiando las medianas empresas en la Comunidad Valenciana, se llega al
resultado de que pasaria lo mismo que en los otros casos, es decir, al comparar
las diferencias graficas del punto 4.6 de este trabajo, se observa que no hay
grandes diferencias entre ellas, ya que, el sector de la construccion ha sido el
sector mas fuerte y por tanto el que mas ha sufrido el cierre de las compaiiias.
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e A nivel nacional, las pymes representan el 99.9% de la poblacién empresarial.
Registrando una mayor concentracion en los sectores cuyas empresas suelen
ser de menor tamafio, tales como servicios y comercio.

e Entre los afios 2008 al 2012 las pymes en Espafia, se han visto afectadas por la
crisis llegando a superar la cifra de mas de 82.000 empresas destruidas,
especialmente en el dmbito de la construccidn, comercio y servicios.

Si nos centramos en la Comunidad Valenciana, en el mismo periodo, el cierre
de las empresas se ha visto afectado de la siguiente manera:

39. TABLA: CIERRE DE EMPRESAS EN LA COMUNIDAD VALENCIANA.

MICRO | PEQUENA Y MEDIANA
ALICANTE 80,84% 62%
VALENCIA | 84,93% 60,23%
CASTELLON | 85,14% 63,28%

ELABORACION PROPIA

La crisis econdmica mundial, el ajuste del sector inmobiliario espaiol, el
crecimiento de la competencia internacional y la menor competitividad
respecto al resto de paises de la Unidén Europea, estdn provocando la
desaparicion de un importante nimero de empresas.

e El peso relativo de las pymes suponen, de manera estable un porcentaje
considerable del total de empresas a nivel nacional. Asi las empresas de menos
de 50 empleados representan en el mismo periodo, el 55% del total; las de
menos de 20 alcanzan el 64%; las de menos de 10 son 45.30% y las de menos
de 3 el 50.67%, siendo algo mas de la mitad las que no cuentan con empleados
(punto 5.1 del proyecto).

e La relevancia de las pymes en la economia de la Comunidad Valenciana es un
hecho. Es una de las comunidades donde se encuentra el mayor porcentaje de
pymes (alrededor del 11%).

La situacion en la comunidad se ha visto con dificultades a causa del importante

peso del sector de la construccion en la estructura de su economia, que en su
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caida ha arrastrado a empresas de los sectores de industria y servicios,
dependientes directa o indirectamente de él.

Segun datos del INE, reflejan que en la Comunidad Valenciana, el porcentaje de
empresas de reducida dimension ha pasado del 93.82% en 2008 al 95.70% en el
2012.

Otro aspecto es la presidon fiscal, que actualmente se sitla en Espafia en el
39.99% entendida como el peso de los impuestos y las contribuciones a la
seguridad social sobre los costes laborales.

La presion fiscal espafiola no ha hecho otra cosa que aumentar en los ultimos
afos. La recaudacion fiscal baja pero los impuestos siguen subiendo. Espafia es
el pais desarrollado que mas ha subido sus impuestos en los Ultimos 30 afios.

La crisis econdmica incide negativamente en las bases imponibles, en especial
en renta, beneficio y consumo, lo que acaba generando una disminucion en la
recaudacion fiscal y como consecuencia la presidn fiscal disminuye, a pesar de
que los tipos impositivos de los impuestos no se lleguen a modificar.

En este periodo de crisis, se ha dejado de recaudar, en global de todos los
impuestos, 25.009 millones de euros, la tributacién de las empresas se ha
desplomado en 28.292 millones de euros. La gran disminucion del Impuesto
sobre Sociedades puede explicar las pérdidas de ingresos. Se dejé de recaudar
mas de un 13% en el Impuesto de Sucesiones.

La negativa evolucidn de la actividad econdmica, en su conjunto, ha propiciado
qgue la recaudacién en Hacienda en la Comunidad Valenciana hasta Agosto de
2012 haya descendido un 8%, el doble que el conjunto de Espafia.

En total, la Agencia Tributaria ha ingresado 6136 millones de euros, 534
millones menos, de los cuales 376 millones corresponden al desplome de la
recaudacion del IVA.

A pesar del desempleo registrado en la Comunidad Valenciana, durante el afio
2012, la principal fuente de ingresos del Estado en la regién vino procedente
del IRPF, que reportd 4244 millones de euros en todo el afo, lo que supone una
reduccion del 6%.
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e Hay una relacién positiva entre tamafio empresarial y TIE, se argumenta y se
corrobora, que las empresas mas grandes sufren una mayor tributacion como
consecuencia del mayor control gubernamental al que estdn sometidas, pero
por otra parte, las grandes compaiiias tendran mas posibilidades de llevar a
cabo politicas de planificacion fiscal y/o de adopcion de practicas contables
para reducir sus impuestos.

e Finalmente, se llega a la conclusién de que las empresas mds rentables
obtienen mayores beneficios y, por tanto, pagan sus impuestos en todos los
ejercicios econdmicos. Por el contrario, las menos rentables tienen beneficios
reducidos, incluso pérdidas, motivo por el que satisface menos impuestos, o
bien no tributan en caso de resultado fiscales negativos.

Como ultimo apunte afiadir que, las principales limitaciones del trabajo se derivan de
las caracteristicas propias del colectivo de empresas estudiado. Se trata de una
poblacion amplia y heterogénea formada por compafiias medianas y pequefias sin
obligacion de someter sus Cuentas Anuales a control externo mediante posiblemente
auditoria y, en consecuencia, con posibles deficiencias en la calidad de la informacién.

Por otro lado, dados los objetivos del trabajo, los criterios principales aplicados en la
seleccion de la muestra han sido la domiciliacion en la Comunidad Valenciana y el
cumplimiento del requisito para acogerse al régimen especial para empresas de
reducida dimensién. En este sentido, las circunstancias socio-econdmicas particulares
de cada territorio podrian afectar a los resultados obtenidos y limitar su posible
extrapolacion a otras Comunidades.
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